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Agro Tecnologias

editorial

EI sector agricola ha vivido una silenciosa re-
volucion tecnoldgica en los dltimos 35 afos.
Durante este periodo se han incorporado un
sinfin de herramientas de mecanizacién que
han llevado a la agricultura a un desarrollo
muchas veces inesperado. Implementos espe-
cializados, riego tecnificado, softwares para el
control de gestion, conceptos tecnologicos en
los tractores, se convirtieron en actores prin-
cipales de la agricultura del siglo XX.

Ahora bien, lo que hemos vivido en los Gltimos
10 anos tiene que ver no solo con un cambio
tecnologico en el ambito de la mecanizacion,
sino mas bien con el ambito de la medicion
de variables claves del negocio y de las herra-
mientas de gestion, automatizacioén y control
de las operaciones agricolas. Esto se explica
fundamentalmente por la escasez de mano de

obray por la necesidad de manejar en for-
ma preventiva todas las variables que afec-
tan al negocio, de manera de mejorar la
productividad, calidad y optimizar la ren-
tabilidad de los cultivos y frutales (dada su
tendencia a la baja en esta década).

Es asi, como hoy es comin ver en el agro
sensores de medicion de humedad, tem-
peratura, estaciones meteorologicas, tele-
metria, sistemas con GPS para agricultura
de precision, control en linea de riego
tecnificado con sistema de inyeccion de
fertilizantes variables, incorporacion de
drones en el mapeo de los campos y sus
variables productivas, seleccionadores de
color en los packing de fruta, etc.

La incursiéon de nuevas tecnologias sobre
la base de la programacion, de la computa-
cion y de la medicion en linea estan dando
sus primeros pasos. Esta es la nueva revo-
lucion que esta en curso y que nos impac-
tara por lo menos durante los proximos
20 anos, generando un cambio radical en
la forma de hacer agricultura, donde todas
las variables productivas y de rendimiento
estaran disponibles y a la mano del pro-
ductor; de manera de seguir optimizando
la productividad y la rentabilidad por hec-
tarea y la calidad de sus productos, permi-
tiendo sostener la competitividad de cada
sector en el futuro.

Entonces, el desafio del sector es disponer
de capital para realizar estas inversiones y
en segundo lugar, y lo mas importante, es
tener la vision y disposicion hacia la incor-
poracion de nuevas tecnologias, ya que la
situacion de la mano de obra volvera a ser
critica en el corto plazo. Particularmente
una vez que se reactive la economia, en
particular el sector de la construccion y la
mineria, que se llevaran una cantidad im-
portante de empleos del sector agricola
nuevamente.

Max Donoso M.
Gerente General
Coagra S.A.
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Coagra realiza Ciclo de
Charlas de Maiz
con mas de 800 productores

En el mes de agosto se realizé la charla “Po-
blaciones mas altas de maiz, jaumento de
rendimiento?” con Hugo Faiguenbaum como
orador, quien es profesor de la Universidad
de Chile. Los seminarios se realizaron en San
Vicente, Colchagua, Talca, Linares, Chillan y
Los Angeles con una participacién total de
800 clientes maiceros de Coagra. Destacados
auspiciadores ligados al rubro participaron de
la actividad tales como Semillas Pioneer, Se-
millas Tuniche, Cis, Curimapu, Vitra, CNAgro,
Anasac, Syngenta, Bayer, Basf, Arysta, AMEco-
logical, Banagro y Coagra Agroindustrial.

Curso de capacitacion de
manejo de nogales

El Fondo de Innovacion Agraria (FIA) junto a
Chilenut invitan a participar en el curso “Ma-
nejo de Nogales” el cual se impartira los dias
6y 7 de septiembre en Los Andes y 4y 5 de
octubre en Linares. La actividad esta dirigida
a asesores, adminitradores y especialistas de
area de campo. En esta oportunidad, el go-
biero dispondra de 20 becas. Las inscripcio-
nes se realizaran a través del sitio Web www.
chilenut.cl.

Chile Week China 2017

Entre el 29 de agosto y el 8 de septiembre se
llevara a cabo la tercera version de la semana
de Chile en China. La delegacion sera encabe-
zada por el ex Presidente Eduardo Frei con el
rol de embajador en Mision Especial para el
Asia Pacifico, quien asisitra junto a los minis-
tros de Energia, Mineria, los subsecretarios de
Transporte y Agricultura, Mineria, el director
del SAG, director ejecutivo de InvestChile,
de ProChile, el intendente del Biobio, entre
otras autoridades. Al igual que en sus versio-
nes previas, el objetivo es generar relaciones
comerciales y promocion de las bondades de
nuestro pais. China es actualmente el prin-
cipal socio comercial de Chile con un inter-
cambio de US$31.474 millones en 2016. Esta
vez, el objetivo es llegar a ciudades antes no
visitadas como Beijing, con el fin para generar
nuevas oportunidad

Coagra y Facma retinen a
productores de avellanos
en Linares

El pasado Jueves 3 de agosto se reunieron
mas de 50 productores de avellanos de la VI
y VIl Region para una charla de maquinaria
organizada por Facma (importador y fabri-
cante italiano de implementos agricolas) y
Coagra (representante para Chile de tracto-
res VALTRA). En la actividad, desarrollada en
Linares, se realizé una charla introductoria
de Francisco Caroca, gerente de la linea de
Magquinaria de Coagra y Fred Aros, jefe de
implementos de Coagra, hablé de la nueva
linea de tractores Valtra A-Fruteros. Los asis-
tentes pudieron ver en terreno demostracio-
nes del trabajo de los tractores Valtra con la
conexioén de los implementos Facma.

Se prepara Cumbre
Internacional de Frutos Secos
en Chile

Entre el 29 de agosto y el 8 de septiembre se
llevara a cabo la tercera version de la sema-
na de Chile en China. La delegacion sera en-
cabezada por el ex Presidente Eduardo Frei
con el rol de embajador en Mision Especial
para el Asia Pacifico, quien asisitra junto a los
ministros de Energia, Mineria, los subsecreta-
rios de Transporte y Agricultura, Mineria, el
director del SAG, director ejecutivo de In-
vestChile, de ProCahile, el intendente del Bio-
bio, entre otras autoridades. Al igual que en
sus versiones previas, el objetivo es generar
relaciones comerciales y promocion de las
bondades de nuestro pais. China es actual-
mente el principal socio comercial de Chile
con un intercambio de US$31.474 millones
en 2016.Esta vez, el objetivo es llegar a ciuda-
des antes no visitadas como Beijing, Chengdu,
Shezhen, Guangzhou, Hong Kong y Wuhan,
con el fin para generar nuevas oportunidades.

Agricultores se capacitan en
fitosanitarios

El curso “Buenas practicas agricolas en el uso
de productos fitosanitarios” se llevo a cabo
en Buin, durante el mes de agosto, por la Aso-
ciacion Nacional de Fabricantes e Importado-
res de Productos Fitosanitarios (AFIPA). En la
actividad participaron 40 agricultores de las
vifias Almaviva y Baron Philippe de Rothschild
Maipo Chile SPA, de la agricola El Carmelo y
de la fruticola Viconto. Se abordaron los te-
mas de aplicacion, uso de elementos de pro-
teccion personal, manejo de plagas y la toxi-
cidad de los productos quimicos, ente otros.

Congreso de Berries 2017

Los dias 28 y 29 de noviembre se llevara a
cabo el Congreso Chileno de Berries, organi-
zado por la Sociedad Chilena de Fruticultura
y la Facultad de Agronomia e Ingenieria Fo-
restal de la Universidad Catdlica de Chile. Es
la tercera edicion de este evento, el cual se
llevara a cabo en el Campus San Joaquin de la
Universidad Catolica y reunira a investigado-
res y especialistas en el rubro para conocer
las novedades de este cultivo. Para mas infor-
macion se puede visitar el sitio web http:/
berries.agronomia.uc.cl.

Tecnologias para disminuir
consumo de agua en paltos

En el marco del proyecto “Estrategias para
disminuir los requerimientos de agua de riego
en paltos como herramienta para enfrentar
la escasez hidrica en la Provincia de Petor-
ca” - encabezado por la Fundacion para la
Innovacion Agraria (FIA) y el Instituto de In-
vestigacion Agropecuarias (INIA) — se realizé
un dia de campo en el predio Agricola Pililén,
lugar en que estan llevando a cabo las investi-
gaciones. En la instancia, se propusieron cinco
estrategias para enfrentar la escasez hidrica a
través de la disminucién de la evaporacion o
de la evapotranspiracion, como la incorpora-
cion de plastico para cubrir cultivos y el uso
de mulch plastico sobre la hilera de huerto
protegiendo la zona regada.
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Agricola El Resguardo

Anos de exportacion y vanguardia

Agricola El Resguardo S.A., se fundd el aflo 2003 como sociedad en la cual participan José Barros Bezanilla, su
sefiora y sus seis hijos. Hoy don José cuenta orgulloso lo logrado en los tres campos que conforman la agricola
gracias a un trabajo ordenado, bien asesorado y marcado por las nuevas tendencias.

A pesar de tener una familia ligada al mundo
rural, don José no se dedicé a la agricultura du-
rante sus primeros anos de experiencia labo-
ral, sino que a la construccion. En 1985 junto
a su sefiora compraron un campo en Paine el
que plantaron con uva, ciruela y durazno.“En
construccion yo era empresario y para mi el
campo es lo mismo, el punto es la gestion. Yo
si no sé algo lo consulto y tengo asesores para
diferentes cosas”, asegura don José.

Después de un exitoso trabajo en Paine - con
una produccion actual de uva de mesa, ciruelas
de exportacion, ciruelas de secado, duraznos,
nectarines y, recientemente, cerezos -, el afo
2000 invierte en un nuevo campo en Nogales,
al lado de La Calera, el cual implicé un ma-
yor desafio puesto que durante 40 anos nadie
habia trabajado esas tierras. “Yo compré ese
campo cuando no tenia absolutamente nada,
estaba practicamente abandonado productiva-
mente hablando, partimos de cero. Hoy dia es
un campo que produce bastante, por lo que
ha sido para mi muy gratificante”, afirma don
José. Hoy tienen | 15 hectareas plantadas don-
de producen limones, naranjas, mandarinas y
paltas.

A estos dos fundos se suma el de la zona
sur, especificamente en el Lago Ranco, el cual
cuenta con aproximadamente |.000 hectareas
de cerro y 220 de plano, dedicado 100% a la
produccion ganadera (crianza). Justamente el
nombre de la agricola viene de este campo que
se llama El Resguardo.

EL CAMPO LO MUEVE

Al momento de entrevistar a don José, venia
saliendo de visitar el fundo de Paine.Algo muy
comun en su dia a dia. Todas las semanas va a

>

José Barros.

Nogales y Paine, ademas una vez al mes visi-
ta las tierras en el sur. “Es que me encanta”,
comenta con alegria. A pesar de que en un
principio no pens6 nunca dedicarse al campo,
hoy asegura que es algo que lo apasiona, que
lo mantiene con vitalidad y a sus 79 anos, no
piensa dejarlo mientras pueda. “Me proyecto
trabajando en los campos en los proximos
anos, hasta que la salud me acompafie, si Dios
quiere” afirma.A pesar de su pasion por lo que
hace, lamenta de cierta forma que ninguno de
sus seis hijos haya querido seguir sus pasos en
el campo, trabajando todos en distintos ru-

bros. Aunque, “nunca se pierde la esperanza”,
comenta sonriendo, tal vez recordando sus
propios inicios.

Sin embargo, don José comenta que cuenta
con un equipo de trabajo estable desde inicios
de la formacion de los campos que lo han ayu-
dado mucho. El campo de Paine esta a cargo
de Juan Reyes Ponce, Ingeniero Agronomo, que
lleva 26 anos en la empresa. El campo del sur
esta a cargo de Rodrigo Diocares Vio, Técnico
Agricola que desde hace 20 anos forma par-
te del equipo. La dltima en incorporarse a la
agricola fue Alejandra Brito Parra, Ingeniero
Agronomo, que esta a cargo desde hace 15
anos del campo de Nogales.“Todos ellos y los
trabajadores de cada uno de los campos han
sido parte fundamental en el éxito logrado”,
asegura don José.

SIEMPRE INNOVANDO

Una de las razones del éxito de Agricola El
Resguardo ha estado dado por la participa-
cion activa de su dueno, el cual — ademas de
supervisar personalmente los campos - trata
de estar constantemente al dia en las Ultimas
novedades de la produccién agricola y nuevas
variedades. Todo esto enfocado en una mejor
rentabilidad en sus exportaciones.

Seglin nos comenta, la uva es el peor negocio
que tiene en este momento porque los gas-
tos que se incurren en la produccion son muy
altos en comparacion a los precios de expor-
tacion que existen actualmente. De hecho, ha
decidido ir poco a poco arrancando parrones
que estén envejecidos para renovar con otras
especies mas rentables. Este afio arrancé al-
gunas hectareas de uva Flame, para reempla-
zarlas por cerezos tempranos en Paine, ya que
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“Yo compré ese campo cuan—
do no tenia absolutamente
nada, estaba practicamen—
te abandonado productiva—
mente hablando, partimos
de cero. Hoy dia es un campo
que produce bastante, por lo
que ha sido para mi muy gra—
tificante”, afirma don José.

ese sector es muy apto para este tipo de pro-
ducciones. “Es una fruta que tiene muy buen
retorno, la demanda estd creciendo, lo que
hace proyectar con éxito esta especie en el
futuro”, comenta don José. La idea es seguir
arrancando parrones a medida que se vayan
envejeciendo, con el fin de completar unas 20
hectareas de cerezos. “Estoy constantemente

ANOS

replantando o arrancando porque siempre hay
que estar renovando para tener la produccion
lo mas alta posible”, agrega.

Con este foco en la innovacion, el ano 2014
Agricola El Resguardo S.A. fue una de las pri-
meras en producir paltas GEM en Chile, es-
pecificamente en el fundo de Nogales. Una
variedad con caracteristicas similares a la Hass
- nacida en California, Estados Unidos - que
cuenta con grandes expectativas en el merca-
do y es muy requerida en el extranjero.

Siguiendo con su caracteristica inquietud por
incurrir en nuevos mercados hoy, ademas de
las exportaciones de frutales, esta enviando
vaquillas a China. Recientemente realizd su
primer despacho de 37 vaquillas al pais asia-
tico.

ENFOCADOS EN LA EXPORTACION

El mayor porcentaje de la produccion de El
Resguardo es para exportacion, cuyos princi-

El crecimiento de su
negocio comienza aqui
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pales clientes son paises como Japon, Corea,
Estados Unidos, ademas de otros en Europa y
Latinoamérica. Hay un porcentaje de fruta que
se vende a nivel nacional y en este mercado
sus principales clientes son mayoristas de fe-
rias. La cadena comercial de fruta de exporta-
cion opera en una primera escala entregando
a distintas exportadoras como Subsole , Agri-
com, Gesex y Viconto, las cuales comercializan
con los distintos recibidores de los paises de
destino. En relacion a la cadena de comerciali-
zacion de mercado interno, es directa del cam-
po al mayorista.

Debido a que la mayor cantidad de los pro-
ductos de la agricola se comercializan en el
extranjero, las variaciones del dolar son lo que
mas puede dificultar la estabilidad comercial.
“Nos pegd un tiempo lo bajo del délar, enton-
ces los precios eran dificiles de manejar. Para
este negocio es muy importante el valor del
dolar, ya que un porcentaje muy alto de nues-
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tros costos son en pesos. Este afio estd normal,
no me puedo quejar”, asegura don José.

LA PALTA ES LA REINA

Cuando hablamos de exportaciones, la palta
sigue siendo un fruto muy apetecido a nivel in-
ternacional. De hecho, don José comenta que

P

el precio internacional se ha mantenido en los
ultimos anos e incluso el 2017 estaria ain me-
jor.“Es el producto mas estable, pero el mas
dificil de producir”, afirma. Esto se debe a que
el manejo de la palta es complicado por lo
delicada que es a variables externas, no resiste
heladas y es sensible a asfixia radicular, por lo

Bono por cumplimiento de superficie de

A agricultores, de hasta 100.000 pesos/ha
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Los Angeles, Los Castaiios 80.
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que los manejos deben ser bastante intensivos.
Justamente para evitar complicaciones con el
clima se suelen plantar en altura para evitar
que se hielen.

Las plantaciones en cerro requieren conducir
el agua en altura, en el campo de Nogales de-
ben subir hasta 250 metros el agua para poder
llegar a los paltos. Este escenario también es
complejo para la cosecha ya que al ser un te-
rreno con mayor pendiente, esta se encarece
y se dificulta mas.

Por si fuera poco, el terreno presenta otra difi-
cultad. En un mismo campo los cerros pueden
tener tierras totalmente distintas unas con
otras, “esto dificulta calcular el tiempo de rie-
go en los diferentes sectores, ya que las reten-
ciones son distintas y al ser un cultivo sensible
a Phytophtora, siempre hay sectores que son
atacados por este hongo. Es bien compleja la
produccion pareja del palto”, comenta su due-
no. Sin embargo, asegura que a pesar de todas
estas dificultades sigue siendo un fruto que
vale la pena producir para la venta nacional e
internacional, por lo que este ano piensa plan-
tar 15 hectareas mas de palto en Nogales.

IANSA
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Temporada 2017-2018

Proyecciones de exportaciones de

palta chilena

/\

Temporada
Palta

201718
Chilena

Para la temporada chilena
2017/18, se espera que 10s vo-
limenes de envio de palta chilena
se mantengan altos, incluso leve-
mente superiores a los registrados

x\\\\\_’// 6 2016/17,

Durante la temporada 2016/17, las exporta-
ciones de paltas chilenas alcanzaron cerca de
152 mil toneladas (alrededor de 22 millones
de cajas), volumen 33% superior al alcanzado la

Andrea Betinyani G., Directora Dpto. Informacion Decofrut.

campana previa. Este aumento se debio en parte
a una mayor produccion nacional gracias a las
buenas condiciones climaticas y mayor disponi-
bilidad hidrica en comparacion a afnos anterio-
res, como también al incentivo que representaba
la exportacion.

Para la temporada chilena 2017/18, se espera
que los volumenes de envio de palta chilena se
mantengan altos, incluso levemente superiores a
los registrados el 2016/17. La mayor disponibili-
dad de agua de riego, sumado a las 6ptimas con-
diciones climaticas que han imperado durante
el proceso productivo han permitido una abun-
dante produccion nacional. Adicionalmente esta
temporada se suma la entrada en produccion de
nuevas plantaciones, como también la recupera-
cion de huertos que se habian visto seriamente
afectado con la sequia de anos anteriores.

El Departamento de Estudios de Decofrut esti-
ma para la temporada 2017/18 un volumen ex-
portable cercano a las 159 mil toneladas (alrede-
dor de 22,8 millones cajas), lo que representa un
aumento de 4% respecto al volumen exportado

Decofrut

LIDERES MUNDIALES
EN CONTROL DE CALIDAD

EXPERIENCIA, COBERTURA MUNDIAL - EQUIPOS ESTABLES - SOFTWARE DE PRIMERA LINEA

la temporada anterior.

Por su parte, las cosechas de paltas en Chile
se encuentran actualmente concentrados en
las zonas norte y centro del pais, con volu-
menes crecientes. La calidad de la fruta en
tanto ha sido reportada como buena y con
condiciones similares respecto a la tempo-
rada anterior, mientras que los calibres se
concentrarian en medianos a grandes.

Entre las semanas 24 y 32 del 2017, Chile
ha exportado alrededor de 1,2 millones de
cajas de palta a los distintos mercados, un
volumen 128% superior respecto a igual pe-
riodo del 2016. El principal destino ha sido
a la fecha Europa (62%) seguido por el mer-
cado asiatico (15%), Latinoamérica (12%) y
luego, Estados Unidos (I 1%).

Para mas informacion, lo invitamos a suscri-
bir nuestros reportes semanales de merca-
do Fruitonline-Pro en www.fruitonline.com
o ventas@fruitonline.com

www.fruitonline

.com
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Eficacia comprobada en el control de Escama de San José y otros insectos.

Contiene Piriproxifen, ingrediente activo de reconocida trayectoria.
Prolongado periodo de proteccion efectiva.

Bajo impacto sobre enemigos naturales, abejas y abejorros.
Resistente al lavado por lluvias.
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Especie

UVA DE MESA
y VINAS

POMACEAS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Agosto

Situacion

Postcosecha Poda

Alternativa

Podexal®

Recomendacion

Pintura de cortes de poda

Observacion

Pintar todos los cortes de poda. No aplicar con riesgo de lluvias
dentro de la las 6 horas siguientes a la aplicacion. Leer etiqueta
del producto.

Mildiu

Biocopper 56

2,0L/ha

Aplicar con brotes 3-4 hojas, repitiendo hasta flor.Realizar 2-3
aplicaciones por temporada.

Chanchito blanco,
Eulias, Polilla de raci-

MO (Uva de mesay Uva
vinifera)

Pyrinex 25 CS

240 cc/100 L de agua

Comenzar las aplicaciones cuando se produzca la migracion de
estados inmaduros de la plaga. Realizar hasta 2 aplicaciones por
temporada con un volumen de aplicacion de 1500 — 2000 L de
agua/ ha. Para Lobesia: Seguir recomendaciones de programa
Oficial de Control SAG. Autorizado bajo Resolucion Exenta N°
3459/2017.

Malezas invernales
(pomaceas)

Herbadox® 45 CS+
Terbutilazina 500 SC

3 L/ha +4L/ha

Aplicar después de las primeras lluvias para control de malezas
anuales. Leer etiqueta del producto.

Mejorar Cuaja Bioelicitor Boro (7%  1,0- 1,5 L/ha Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias
Firmeza de bayas B + Ascophyllum

Incrementar °brix nodosum)

Mejorar Cuaja Nutri Boro (12% B) 1,0 L/ha Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias

Firmeza de bayas
Incrementar °brix

Control de plagas
en post cosecha

Diazol 50 EW

80-100 cc/hL

140 - 150 cc/hL
(Chanchito blanco)

Minimo 2,1 — 2,25 L/ha

Para chanchito blanco comenzar las aplicaciones cuando se
observen las primeras migraciones de ninfas. Realizar hasta
2 aplicaciones por temporada con intervalos de 15 dias, utilizando
un volumen de aplicacion de 1.000-1.500 L de agua/ ha.

Crecimiento de Nutri Zinc (16 % Zn)  0,5-0,75 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. hasta inicio de
brotes, cuaja ablandamiento.
Bioelicitor Zinc 0,5-1,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. hasta inicio de
(10,9% Zn + ablandamiento.
Ascophyllum
nodosum)
Mantener Niveles Nutri Potasio (38%  2,0-4,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. para evitar
adecuados de K K20) acumulacién de putrescinas.
Bioelicitor Potasio 1,0-2,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. para evitar
(36 % K20+ acumulacion de putrescinas.
Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Fotosinte- Nutri Magnesio (14  2,0-5,0 L/ha Partir aplicaciones desde 40-80 cms con dosis de 2,0 Lt/ha
sis y condicion % MgO
Bioelicitor Magnesio 1,0 - 4,0 L/ha Partir aplicaciones desde 40-80 cms con dosis de 2,0 Lt/ha
(11,7 % MgO +
Ascophyllum
nodosum)
Botrytis cinerea, Custodia 320 SC 1,5-2,0 L/ha Aplicar desde inicio de brotacion (brotes 15-20 cm) hasta cierre

Oidio

Feromona Confu-
sion Sexual
Cydia molesta

Isomate C +

1.000 dispositivos / ha

de racimos. Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada.

Dispositivos de polietileno flexibles que contienen feromona
sintética de Cydia molesta. Se evita la copula mediante la
confusion sexual del macho de la polilla, disminuyendo la
ovipostura y bajando el nivel de poblacion de la plaga. Instalar
temprano al inicio del primer vuelo. Se recomienda instalar
en huertos adultos de mas de 4 hectareas. Solicitar asistencia
a zonales de Arysta LifeScience segun area geografica.

Escama coma, Es-
cama de San José,
Polilla de la Manza-
na, Polilla Oriental,
Conchuela grande

café, Pulgon lanige-
ro, Escama blanca,
Chanchito Blanco

Master 48 EC

100-120 cc/hL
150-200 cc/hL
(Chanchito blanco)

Aplicar en post cosecha desde receso hasta ramillete expuesto.
Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada con intervalos de
30 dias utilizando un volumen de aplicacion de 1.500 -2.000 L/ha
Utilizar dosis maximas en condiciones de alta presion de la plaga.
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Especie

FRUTALES

PLANTACION

FRUTALES CA-
DUCA

PLANTACION

FRUTALES
PERSISTENTE

Recomendaciones Técnicas de Agosto

Situacion Alternativa Recomendacion Observacion

Malezas gramineas  Roundup Ultra 1,5-3.0Kg/ha Herbicida sistémico no selectivo de post emergencia para el control
y latifoliadas, anua- Max de malezas gramineas y de hoja ancha. Por su envase no requiere
les o perennes triple lavado, facilita el transporte y el acopio. Producto asociado a
BPAy certificaciones de exportacion. Gracias a la nueva tecnologia
Transorb®ll, se absorbe hasta tres veces mas rapido que otro
glifosato genérico, por lo que no es necesario agregar surfactante

Ballicas resistentes  Centurion Super 1,2-3.0Lt/ha Herbicida sistémico selectivo para el control de malezas gramineas,
y gramineas anua- anuales y perennes. Malezas anuales: aplicar cuando la maleza
les vy perennes esta en sus primeros estados de desarrollo (3-4 hojas).

Malezas gramineas, Azote Plus 3,0-50Lt/ha Herbicida sistémico no selectivo, de baja volatilidad, absorbido

ciperaces y de hoja activamente por las hojas y raices, sinergizado con Tiocianato de

ancha amonio para el control post emergente de malezas gramineas,
ciperaceas y de hoja ancha.

Control de Nordox® Super 130-200 gr / HI Fungicida bactericida en base a 6xido cuproso con alta resistencia
Enfermedades 75 WG (cerezos) al lavado por lluvia. Aplicar desde inicio hasta término de caida
de hojas y en yema hinchada. Se busca proteger al arbol de
los periodos de susceptibilidad provocados por heridas naturales.

No es necesario agregar aceite.

Promotor de Pilatus 3,0 It/ha Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
Raices desarrollo de raices absorventes para la nutricion postcosecha.

Enmienda, Nutricion  Algasoil G 150-200 g/hoyo Aplicara al hoyo de plantacién en mezcla con fertilizantes
y Defensa granulados.

Enmienda, Nutricion  Algasoil G 150-200 g/hoyo Aplicara al hoyo de plantacion.
Defensa

Desarrollo y Alga600 WG 0,25-0,5Kg /ha Aplicacién foliar. Estimula el desarrollo y protege frente a
Antiestrés condiciones de estrés.




Especie

FRUTALES Y
VIDES:carozos,

Pomaceas, vides y
Citricos

(®) COAGRA

ANOS

recomendaciones técnicas

Recomendaciones Técnicas de Agosto

Situacion

Malezas gramineas
anuales y perennes

Alternativa

Agil 100 EC

Recomendacion

Malezas anuales 0,5-1,0
L/ha; malezas perennes
1,0-2,0 L/ha

Observacion

Malezas anulaes: Realizar 1 aplicacion cuando las malezas
tengan 3-4 hojas; Malezas perennes 1 aplicacion cuando las
malezas tengan 25-40 cm de altura.

Herbicida suelo acti-

Puede ser utilizado desde el 1er afio de plantacion tomando la

FRUTALES :
) Galigan® 240 EC 2,0 24,0 L/ha
Manzano, Peral, . VO, residual de con- . precaucion de no aplicar mas de 2.0 L/ha y no mojar el tronco
to, Amendro, Duraz-  tacto, indicado para lignificado del frutal durante los dos primeros afos (usar protectores
"eff’v "ée"ta”mv Ci- el control de malezas de tronco). Aplicar de preferencia en invierno y/o con suelo humedo
BJaen?ésc%r,eﬁg'gal, oii- anuales de hoja an- y no aplicar durante o después de la brotacion (aplicar solo hasta
vo, Aréndano, Fram-  chg y gramineas que 15 dias antes de la brotacion).
bueso, Cranberries,
Naranjo, Pomelo, Li-  SON problema en fru-
[oUeIc: Clementino,  tajes viveros foresta-
angerino, Mandari- X
no, Avellano Europeo les y hortalizas,
ARANDANOS o iiitic Tercel 50 WP 100 g/hL Aplicar en inicios de floracion para control preventivo de Botritis
Altivo 50 WP 100 g/hL Aplicar en 80-100% de flor, aplicar preventivamente especial-
mente ante prondstico de condiciones predisponentes para
la enfermedad
Fusicoccum Comet® 15 - 20 cc/100 L (agua) Realizar tratamientos preventivos a caida de hojas y repetir
(0,5 L/ha) después de poda. Maximo aplicaciones por temporada: 2 /
Leer etiqueta del producto.
Cuaja-Calibre Frutaliv 300 cc/100 L Aplicacion foliar, desde inicio de Floracion, cada 7 dias.
Proteccidon-SAR Bestcure 150 cc/100 L Aplicar desde floracién a cosecha, idealmente previo a condi-
ciones de alta humedad.
Desarrollo y Kendal 1.0 L/ha Ante condiciones de bajas temperaturas.
Antiestrés ’
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Especie [ Situacion Alternativa § Recomendacién Observacion

NOGALES Manejo de horas Dormex® L/100L agua Aplicar 45 dias antes de la fecha normal de brotacién para

frio adelantar la floracion y 30 dias antes para uniformar brotacion
y concentrar la floracion. Se debe asegurar el cubrimiento
adecuado de todas las yemas. No aplicar en mezcla con ningun
surfactante ni adherente. Dejar pasar tiempo prudente (consultar
con nuestro depto técnico) entre la aplic. de Dormex® y cualquier
aplic. con aceites. Leer etiqueta del producto.

AVELLANOS Bacteriosis Biocopper 56 1,5 L/ha Periodos fenoldgicos: Primera aplicacion entre 50-100% de
(Xanthomonas caida de hojas. En floracion aplicar hasta 2 veces con un
corylina) intervalo de 30 dias. En inicio de brotacion y expansion de

hojas realizar 1 aplicacion. N° aplicaciones: maximo 4. Moja-
miento: 800 L de agua/ha
KIWI Bacteriosis del kiwi  Biocopper 56 0,75 L/ha Biocopper ofrece un periodo de proteccion de 30 dias por
(PSA) aplicaciones realizadas entre caida de hojas y receso invernal,
y de 15 dias por aplicaciones realizadas desde brotacion a
floracion. Mojamiento 1.000 a 1.200 L/ha, dependiendo del
desarrollo vegetativo. Puede ser aplicado 9 veces durante la
temporada, desde 80% capida de hojas hasta boton floral y
en caso de lluvias aplicar preventivamente. Autorizado bajo
Resolucién Exenta N° 3.853/2016.
Control de Strepto Plus Preventivo 80 cc /hL Aplicar en forma preventiva en brotacion. En huertos de alta
Bacteriosis Curativo120 cc/hL presion de la enfermedad y/o con condiciones favorables para
el desarrollo de la enfermedad, repetir a los 7-10 dias.
CITRICOS Nutricion y defensa  Fosfimax Magnesio 300 cc/100 L Al follaje. Se puede aplicar junto a DEFENDER ALGAE.
Desbloqueo de Daglas 10-20 L/ha Via riego. Cada 30 dias.
nutrientes
Enmienda humica Humic Total 5Kg/ha Via riego, cada 30 dias.
(también para Paltos)
PALTOS Nutricion y Fosfimax 60-40 SP  2-4 Kg/ha Al follaje. Se puede aplicar junto a Defender Algae.
Defensa
Desbloqueo de Daglas 10-20 L/ha Via riego, cada 30 dias.
nutrientes
HORTALIZAS  Promover Nitro Slow 200 cc/100 L Repetir cada 7 a 10 dias.
crecimiento
Rﬁﬁ:;?gg y Kendal 200-300 cc/100 L Estimula el desarrollo y protege frente a estrés.
Nutricion y defensa  Kendal Nem 10 L/ha Via Riego, cada 20-30 dias.
para raices
Desbloqueo de Daglas 10-20 L/ha Via riego, al transplante y 30 dias después
Pulgones Gladiador 450 WP 100 - 150 g/ha Aplicar con buen cubrimiento, al aparecer los primeros ejemplares.
Malezas gramineas  Aquiles 240 EC 0,8 L/ha Usar en mezcla con Winspray miscible. Para otras gramineas
(piojillo) ver dosis en etiqueta.
Bioestimulante y Biotron Plus 2-3 Lt/ ha Es un fertilizante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante
Anti estrés en las plantas. Acelera la recuperacion de la planta sometidas
a situaciones de estrés (ej. hidrico, térmico, etc.).
Enmienda, nutricion  Algasoil 75-150Kg/ha Incorporarlo junto a fertilizacion base.
y defensa
i = ® 1 22L/h
ARVEJAS Malezas de hoja an- Herbadox® 45CS 8az, a

cha:Porotillo, sanguinaria,
duraznillo, verdolaga, quilloi-
quilloi, verénica, bledo,
quingtilla, pensamiento, ca-
labacillo, pasto pinito, ceras-
tio, alffilerillo, hierba de la cu-
lebra

En arveja y haba aplicar de preemergencia inmediatamente
después de la siembra. No aplicar en suelos arenosos o
suelos con menos de 2% de materia organica. Herbadox
puede ser aplicado solo o en mezcla con Linuron (en caso de
querer hacer la mezcla, consulte con nuestro departamento
técnico). Leer etiqueta del producto.
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Especie [ Situacion Recomendacion Observacion

ARVEJAS Malezas grami- Herbadox®45CS 18522 /ha En arveja y haba aplicar de preemergencia inmediatamente

NSas - después de la siembra. No aplicar en suelos arenosos o
ua b , poa o o : A

piojillo, pega-pega, pata de suelos con menos de 2% de materia organica. Herbadox

gallina, maicillo "de semilla. puede ser aplicado solo o en mezcla con Linuron (en caso de
querer hacer la mezcla, consulte con nuestro departamento
técnico). Leer etiqueta del producto.

LECHUGA Esclerotinia Impulso 25 SC 720 cc/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables
para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintomas. Para aplicaciones de inmersion sumergir
las bandejas con plantines en la solucion utilizando 120 cc de
producto por cada 100 L de agua.

CEBOLLA Mildia Zampro® DM 0,8-1,0 L/ha Fungicida con doble efecto, proteccion y curativo, que ademas
inhibe la esporulacion controlando durante todos los estados
del ciclo del hongo. Leer etiqueta del producto.

Mildid de la Cebolla 5150 25 SC 0,7 L/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables
para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintomas.

Botritis Bonnus 400 SC 150 cc/hL Aplicar en estadios criticos, con condiciones favorables para la
enfermedad.

AJOS Y Complejo de caida  Captan 80 WG 200-250 cc/hl Aplicar en almacigo para evitar caida.

CEBOLLAS de almacigos
Tratamiento de Celest 1 L/ton de papas Aplicar el producto homogéneamente sobre la superficie del

PAPAS semillas tubérculo de papa, de manera tal de asegurar la fijacion y

permanencia del producto. Optimas aplicaciones se logran con
un equipo de Ultra Bajo Volumen como por ejemplo el Mantis
Mafex 80. Enfermedades Sanra Negra, Sarna Plateada.

Vibrance 80 cc/ ton de papas Aplicar directamente a los tubérculos semillas, asegurando el
cubrimiento completo de las papas. Optimas aplicaciones se
logran con equipos de Ultra Bajo Volumen. Enfermedades Sarna
Negra

Malezas gramineas  Agil 100 EC 0,5-1,0 L/ha anuales Malezas anulaes: Realizar 1 aplicacion cuando las malezas

anuales tengan 3-4 hojas; Malezas perennes 1 aplicacion cuando las
malezas tengan 25-40 cm de altura.

Polilla de la papa Rimén 10 EC 1,0 L/ha Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros ejemplares
en el follaje.

Rhizoctoniasis Reflect xtra 3 L/ha Aplicar dirigido al surco de plantacion al momento de la siembra
de los tubérculos, procurando no mojar los tubérculos semillas.

Reflect xtra 5L/ha Aplicar a toda la superficie del suelo con equipos de barra e
incorporar con la ultima labor previa a la plantacion de los
tubérculos.

TOMATE Polilla del Tomate,  Gladiador 450 WP 40 g/hL (minimo 250 g/ha) Aplicar, segun monitoreo, al detectarse los primeros ejemplares.

INVERNADERO Mosquita Blanca y Para volumenes de agua mayores de 800 litros por hectarea,

Trips respetar la dosis por concentracion.

Mosquita blanca Delico 100 EC 75-100 cc/hL (1,2 L/ha)  Aplicar al comenzar la actividad del insecto, sobre los estados
moviles y huevos.

Applaud 40 SC 50 - 100 cc/hL Aplicar de acuerdo a monitoreo de la plaga al detectar las
primeras ninfas méviles y con buen cubrimiento.

Botritis Altivo 50 WP 1a1,2 kg/ha Aplicar de manera preventiva, al presentarse las condiciones
favorables para el desarrollo de la enfermedad.

TOMATE Mosquita blanca Rimon 10 EC 50-70 cc/100 L de agua  Mosquita blanca aplicar previo a la apariciéon de adultos.
Polilla del Tomate Rimon 10 EC 50-100 cc/100 L de agua Polilla del tomate comenzar aplicaciones desde aparicion de

adultos hasta termino de eclision.

MAIZ Control de malezas  proptier® p + 1,2a1,4 L/ha + Aplicar en pre siembra incorporado con el ultimo rastraje o de
anuales de hoja an-  pggt@ 115 a 135 gr/ha pre emergencia incorporado con el riego de pivote. En siembras
chay angosta en la tempranas (antes del 1ero de Octubre), y/o en suelos con poco
siembra del maiz contenido de materia organica o en suelos de pH alcalino e

hibridos de bajo vigor consulte con nuestro departamento técnico.
Leer etiqueta del producto.
Malezas gramineasy Dinamic® 70 WG 0,4 - 0,6 Kg/ ha Herbicida sistémico de pre-siembra incorporado (PSI) o de pre-

de hoja ancha

emergencia del maiz y de la maleza, para el control de malezas
de hoja ancha y gramineas, anuales y perennes propagadas
por semilla. Aplicar siempre en mezcla con Tiger® 700 EC.

15
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ADVERTENCIA: Las dosis y usos de los productos indicados en esta seccion, son sélo referenciales. Es importante que nuestros lectores, previo a
cualquier aplicacion, verifiquen esta informacion en la etiqueta de los productos.
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El despertar de la tecnologia
en la agricultura

La alta demanda de alimentos a nivel mundial y el avanzado desarrollo tecnoldgico dejaron de ser dos descono—
cidos y se tomaron de la mano para lograr mayor eficiencia en el mundo agricola. Es asi, como hoy no es extrafio
que se usen satélites, drones o software de datos para lograr una mejor produccion. Por Constanza Henriquez

Desde hace mas de una década que la agri-
cultura dejo de ser una actividad meramente
artesanal. De a poco, la tecnologia fue sucum-
biendo en este rubro lo que ha permitido de-
sarrollar una agricultura de alta precision (AP),
de altos estandares y de calidad.

Entonces la pregunta que surge es: ;Qué gana
la agricultura con la agricultura de precision? Y
la respuesta es clara: se aumenta la productivi-
dad, se mejora el rendimiento de los cultivos
y se reducen los costos de insumo y mano de
obra.

En una entrevista de la revista El Campo de
El Mercurio, el Dr. Raj Khosla, especialista de
extension de agricultura de precision de la
Universidad Estatal de Colorado Estados Uni-
dos, declaré: “Usar AP no solo le permite al
productor producir (volumen, calidad, etc.) y
vender mejor, sino también influir en los ciclos
productivos. De igual forma, podra poner el
esfuerzo correcto en el momento apropiado
y en la cantidad justa, lo que en la practica le
permitira incrementar su eficiencia”.

Andrés Esser es agronomo y experto en agri-
cultura de precision, ademas de socio funda-
dor de Top Harvest, empresa especializada en
esta materia. Para él, una de las ventajas de
aplicar esta tecnologia es “contar con infor-
macion objetiva porque permite al agricultor
tomar mejores decisiones. Con la informacién

COMO FUNCIONA
Estanque A —
| de agua
Filtros Maquina de

-—-

Medicion de Canal Parshall

l- - .
| Médulo |
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|
|

Sistema control de pozos
profundos

o

puedes estar seguro de hacer las cosas bien”.

ALGO DE HISTORIA...

Andrés Esser relata que los primeros pasos a

nivel nacional de este rubro se dieron el 2002.

Ese ano se instalaron los primeros monito-
res de cereales en Valdivia, “lo que fue un hito
importante porque pudimos observar el alto
grado de variabilidad que se expresa en los
campos chilenos porque existen zonas dentro

Para Andrés Esser, una de las ventajas de aplicar esta tec—
nologia es “contar con informacion objetiva porque permite
al agricultor tomar mejores decisiones. Con la informacion
puedes estar seguro de hacer las cosas bien”.

W
o

Controlador

Estacion
Meteorolégica

de un mismo sector, con rendimientos muy
dispares, que justifican los manejos agronomi-
cos variables”.

A su juicio, otro hecho relevante fue la dispo-
nibilidad de maquinaria con sistemas de dosis
variable y monitores de rendimiento con GPS
incorporados de fabrica, “porque permitié a
los agricultores acceder a equipos para reali-
zar AP”, cuenta Andrés.

Sin lugar a duda, que la aparicion masiva de
smartphones y el aumento de cobertura de
los datos en los celulares ayudé a masificar el
uso de la tecnologia. Esto fue el inicio, porque
posteriormente los drones han permitido au-

>
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reportaje central @

mentar el acceso y la flexibilidad en la captura
de datos.

“Pienso que a partir del 2015 surgid la nece-
sidad de monitorear distintas variables en el
campo como: humedad de suelo, riego, varia-
bles ambientales, entre otras, y se instal6 la
consulta de datos de forma remota a través

de internet”, relata el gerente general de Top
Harvest.
DONDE Y COMO SE APLICA

La agricultura de precision ha impactado es-
pecialmente tres procesos del ciclo agricola,
estos son: cosecha, riego y pulverizacion.

La agricultura de precision ha permitido de-
jar de lado la cosecha manual y optar por la
mecanica. De hecho, hoy en dia la Unica fruta
que no tiene cosecha mecanizada es la uva de
mesa. Especificamente podemos hablar en esta
area de aplicaciones como: monitores de ren-
dimiento con GPS en cosechadoras, cosecha
diferencial por calidad a través de NDVI en
vinedos y huertos, sensores 6pticos para pro-
nosticos de cosecha y software para la gestion

COMPO
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de la misma.

La pulverizacion también ha presentado gran-
des avances gracias a la agricultura de preci-
sion. Joaquin Mardones, gerente general de So-
bitec, cuenta que trabajan con una tecnologia
electroestatica de la empresa ESS Maxcharge.

Ellos investigaron los beneficios de esta maqui-
na en la uva de mesa y los resultados fueron
sorprendentes, segin él mismo relata: “Esta
tecnologia cambié la cultura de produccion de
este producto. El ahorro de agua es impresio-
nante, con 42 litros por hectarea demostramos
ser mas eficientes que una maquina tradicional
con 1500 litros/hectarea. Entre los beneficios
esta que los equipos son de ultra bajo volu-
men, la cobertura de los frutos y follajes es

perfecta y la excelente eficiencia operacional”.

El gerente general de Sobitec ademas cuenta
que todo esto produjo que “los calibres cam-
biaran y aparecieran tamanos de uvas que no
existian. Chile fue el lugar de origen de este
cambio en la industria a nivel mundial. Lo que
hicimos en nuestro pais se ha copiado en todo
el mundo”.

Aguacontrol es una empresa que presta ase-
sorias en la gestion inteligente del agua, o sea
ofrece un servicio de agricultura de precision.
Ellos automatizan los sistemas de riego e insta-
lan los instrumentos necesarios para controlar
y gestionar en forma remota codmo se mueve
el agua y de esta forma ayudar en la toma de
decisiones productivas.

Leon Cosmelli es el gerente general de Agua-
control y es enfatico en senalar que,“en la me-
dida que se gestiona y controlarel riego, nos
aseguramos de que se esté regando, cosa que
no siempre pasa, y que cuando se riega se haga
de una forma eficiente, uniforme y controlada”.

Cosmelli cuenta que tienen un sistema de ges-
tion para controlar y medir todo el movimien-
to del agua, desde su fuente hasta que llega
al cultivo. Algunas de las variables que pueden
medir son: dosificacion precisa de fertilizantes,
medicion de humedad de suelo, lectura de ni-
vel y control de funcionamiento de pozos pro-
fundos, entre otros.

“Con esta tecnologia el aumento de la pro-
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duccion es entre un 10% y 30% porque se
obtienen huertos mas uniformes, se ahorra
energia y agua por unidad de producto”, ex-
plica el gerente general de Aguacontrol.A esto
agrega que, “hoy ya contamos con la tecnolo-
gia necesaria para que el proceso del riego sea
completamente auténomo. La adopcion de la
tecnologia por parte de los agricultores debe
ir de la mano de la profesionalizacion de sus
labores y capacitaciones permanentes de sus
trabajadores”.

Sobitec también trabaja con riego, “nuestro
aporte en esta area tiene que ver con la modi-
ficacion del PH. Hemos desarrollado sistemas
para sustituir el uso de acido sulfirico para
mejorar la calidad de las aguas cuando hay
PH alto, excesos de carbonatos, bicarbonatos
y presencia de sodio” argumenta su gerente
general.

EN PANALES

PMG, consultora de negocios especialista en
negocios B2B, realiza constantes estudios en
variadas industrias, entre ellas en agro. Anual-
mente llevan a cabo el estudio denominado

des
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Fuente: Radiografia del Consumidor Agricola PMG 2017

Radiografia del Consumidor Agricola y en su
ultima version hicieron indagaciones sobre los
agricultores y el uso de tecnologia. En él se
entrevisto a 200 agricultores a lo largo del pais
de los mas diversos rubros y arrojé como re-

sultado que mas del 50% de los agricultores no
invierten, o invierten montos menores inferio-
res a 5 MM$/afo en tecnologia.

Otro dato interesante que nos arroja este es-
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tudio, es que los procesos del ciclo agricola
que concentran en mayor proporcion la inver-
sion en tecnologia son riego y preparacion del
terreno, seguidos por inversion en tecnologia
asociada al proceso de crecimiento y almace-
namiento de productos.

En este estudio PMG investigé el nivel de co-
nocimiento y uso de tecnologias modernas en
el agro y los resultados en medianos y grandes
agricultores son “sorprendentes” a juicio de

Claudio Parraguez, socio - director de PMG.

Por dar algunos ejemplos: el 55% declara saber
de trazabilidad, un 47% de tecnologia satélite y
un 47% dice saber de sensores, big data y soft-
ware de gestion, un 36% de robotica y un 18%
de biotecnologia por nombrar algunos.

El socio — director de PMG, cuenta que “los
que mas invierten en tecnologia son los gran-
des agricultores y en menor medida los me-
dianos. Aquellos asociados a la agroindustria y
aquellos que exportan su produccién son los
que preferentemente realizan este tipo de in-
versiones” y agrega, “por su parte los peque-

fos agricultores practicamente no invierten en
tecnologia o sus inversiones son en tecnologia
basica”. Referente a los rubros, Claudio expli-
ca que “basicamente la inversion de este tipo

se concentra en frutales y cultivos industria-
les y en menor medida en vinas. En cambio, en
hortalizas y praderas, los niveles de inversion
en tecnologia son muy bajos”.

Sin embargo, aunque existe una gran oferta
disponible su uso aln es incipiente a pesar de
todos los beneficios potenciales que se pue-
den obtener de su uso. Claudio Parraguez se-
nala que,“desde el punto de vista de las dificul-
tades percibidas para acceder a la agricultura
de precision, la percepcion de altos costos es
la principal barrera, con un 60% de menciones,
seguido por disponibilidad de financiamiento
con un 24%”.

El socio fundador de Top Harvest, Andrés Es-
ser, concuerda con los resultados de este es-
tudio y para él la razén es que “falta formacion
de profesionales y técnicos que sean capaces
de incorporar, entender y aplicar agronémica-
mente estas tecnologias. Con el tiempo, pro-
fesionales de la agronomia debemos ser capa-
ces de manejar datos, sistemas informaticos y
hardware”.
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Coagra Maquinaria 2.0

Representante de prestigiosas
marcas de implementos agricolas

Durante 20 afnos Coagra fue exclusivamente concesionario de maquinaria agricola, sin embargo, a partir del
2013 comenzo6 una modernizacion y cambio de modelo comercial de la linea que implico la representacion en
Chile de tractores Valtra. El éxito de estas medidas los motivo a continuar hoy con una segunda etapa que co—
mienza en agosto de 2017, la cual consiste en la importacion de implementos agricolas exclusivos en Chile.

EI negocio de representacion de marcas agri-
colas en el pais ha cambiado gradualmente los
Ultimos 15 anos. Asi lo asegura Francisco Ca-
roca, gerente de la Division de Maquinaria de
Coagra, quien ha sido testigo presencial de las
variaciones del mercado. Por un lado, antigua-
mente los concesionarios de maquinaria — que
no eran importadores representantes - tenian
un negocio que les permitia rentabilizar con-
tando con una infraestructura completa que
implicaba tener mecanicos, repuestos y talle-
res.Sin embargo, dada la alta competencia en el
negocio de la distribucion en los dltimos afos,
se ha dado que empresas distribuidoras como
Coagra, comiencen a acercarse directamente a
fabricantes extranjeros para realizar importa-
ciones directas y aprovechar la plataforma de
distribucion que ya tienen a lo largo de todo
Chile, lo que les permite rentabilizar mas un
negocio que cuenta con margenes estrechos.
Por otro lado, también se ha dado que los his-
toricos importadores han comenzado a mon-
tar sucursales propias.“En vez de integrarse en
la cadena de negocio hacia el fabricante, como
Coagra, ellos lo estan haciendo hacia el cliente
final”, comenta Francisco.

LAS NOVEDADES

En esta version 2.0 de la linea de Maquinaria
— que comenzo6 el 2013 con la importacion de
tractores Valtra - parte la representacion de
marcas de implementos. La primera es Cha-
llenger, de origen americano perteneciente al
Grupo AGCO - mismo holding de Valtra - cu-
yos productos son distribuidos a nivel mundial
en mas de |50 paises. Con ellos se establecio
un acuerdo comercial para ser los exclusivos
representantes de sus enfardadoras agricolas.
Los inicios de esta marca se remontan por mas
de 60 anos en que se llamaba originalmente
HESSTON, lider en el mercado de enfarda-
doras mundialmente, la cual fue adquirida por
AGCO tomando su nuevo nombre: Challenger.

VALTRA)
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La segunda marca es Marani de origen italia-
no fundada en 1950, con quienes importan los
carretes de riego mayor para cultivos como
maiz, papas Y alfalfas, entre otros.

La tercera es Fella, que también es del grupo
AGCO, pero de origen aleman. La fabrica lleva
mas de 95 afos produciendo equipos de forra-
je tales como segadoras, rastrillos hileradores
y pateadores, los cuales estaran a disposicion
de los clientes a partir del mes de septiembre.
“Estas nuevas importaciones de implementos
nos permiten ofrecer un portafolio robusto
en labores de pasteria y enfardadura. Nues-
tra responsabilidad es representar estas tres
marcas que son exclusivas de Coagra en Chi-
le, desarrollarlas y lograr participaciones de
mercado acordes a ambas empresas. Asi que
estamos trabajando por hacer bien la pega”,

Francisco Caroca junto a su equipo de trabajo de Ventas, Servicio Técnico y Repuestos.

COAGRA

asegura Caroca.

CAMBIO ESTRUCTURAL

Estas modificaciones a nivel comercial han im-
plicado grandes cambios tanto en la estructura
como en el personal necesario para la linea.
Importar los implementos conlleva traer tam-
bién los repuestos y capacitar a los mecani-
cos y vendedores en las marcas propias. “Hoy
tenemos un jefe de implementos, Fred Aros,
que asume el rol de conocer los productos a
fondo, capacitar a nuestro equipo de ventas,
tomar la relacion con estas fabricas y desarro-
llar las marcas y productos. El esta liderando
estas representaciones de implementos con su
basta experiencia en desarrollo de productos”,
afirma el gerente de la linea.
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Ademas, estan reforzando el area de pre en-

trega (Pre Delivery Inspection en inglés- PDI).

La cual se encarga del proceso de recibir el
tractor o el implemento, ensamblarlo, che-
quearlo y dejarlo listos para la venta.“Estamos
reformando el equipo de PDI para que los
tractores y nuestros implementos lleguen en
las mejores condiciones a las sucursales para
ser vendidos”, asegura Caroca. Toda esa labor
se hace de forma centralizada desde la casa
matriz de maquinaria en Rosario.

En el mismo lugar se encuentra el servicio de
postventa conformado por 22 personas. Esa
area se encarga de hacer la entrega técnica del
tractor o implemento con todas las informa-
ciones necesarias para que el agricultor, usua-
rio u operador pueda trabajar bien. A su vez
engloba al servicio técnico que brinda las ga-
rantias y las mantenciones correctivas en caso
de ser necesario. Los tractores cuentan con un
ano de garantia sin limite de horas y todos los
implementos también tienen un ano.

El servicio técnico es centralizado desde Rosa-
rio y Osorno, por lo que ya no hay mecanicos
que dependan de las sucursales, sino que los
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servicios se agendan y coordinan desde la sede
de mecanicos. A través del pull de servicios
todas las sucursales pueden saber qué estan
haciendo los mecanicos de sus zonas, informa-
ciéon que se actualiza todos los dias de forma
transversal a toda la compania.

A esto se suma que en Rosario esta la central
de repuesto con despachos en 24 horas a las

Lea atentamente la etiqueta
. antes de usar el producto.
=t ® Marca Registrada.
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sucursales.

FOCO EN LOS CLIENTES

Son variadas las actividades que la linea de ma-
quinaria lleva a cabo durante el aho para dar a
conocer sus productos a sus clientes. Ademas
de los dias de campo, este afo realizaron una
novedosa reunién para sus clientes tractore
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ros. Se traté de la clinica de tractores Valtra
realizada el 3 de mayo en el sector de Orilla de
Maule, VII Region. En la oportunidad, agricul-
tores asistentes pudieron llevar sus tractores
para que los revisaran, les dieran un diagnosti-
co y un presupuesto.A su vez, probaron mode-
los Valtra nuevos en el campo. “Fue una expe-
riencia innovadora y muy exitosa que tenemos
que replicar. Probablemente el 2018 vaya con
mucha fuerza, porque normalmente estamos
dedicados a la demostracion, pero esto es mu-
cho mas profundo”, asegura Francisco.

Ademas de las actividades extraordinarias, la
linea de maquinaria esta enfocada en prestar
el mejor servicio posible a sus clientes. De
este modo, cuentan con |6 vendedores de
maquinaria especializados en cada sucursal, los
cuales estan en terreno. Estos vendedores son
diferentes a los de insumos de Coagra Comer-
cial, ya que venden exclusivamente tractores
e implementos. Ademas, tienen una red de I3
vendedores de repuestos que estan en los me-
sones de las sucursales.

CAMBIOS Y CONTINUIDAD

A pesar de que la linea de maquinaria ha rea-
lizado varios cambios en su foco de negocios,

aln mantienen el trabajo como concesiona-
rios de marcas. Complementan su portafolio
de productos con marcas de reconocido pres-
tigio, tales como: Lemken, Monosem y Falc, en-
tre otras. A su vez, incluiran en su oferta a la
prestigiosa marca de implementos brasilefios
Baldan, con productos para siembra, rotura de
suelo y cultivos. Los agricultores podran acce-
der, desde septiembre de este ano, a estos pro-

ductos en todas las sucursales de de Coagra.

“Vamos a complementarnos. Si bien empeza-
mos a representar e importar marcas de im-
plementos, seguiremos teniendo proveedores
que son importadores de otras marcas rele-
vantes, permitiéndonos tener una oferta valio-
sa para nuestros agricultores en toda la red
Coagra”, asegura Caroca.
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IMPAC S.A.

Enfocados en innovacion y

productos de alta gama

Esta empresa, especialista en la fabricacion
de Pulverizadores Agricolas, naci6 el afo 1977
en San Felipe,Valle de Aconcagua, formada por
Victor Hadad y su hijo Pablo Hadad, bajo el
nombre “Importadora Aconcagua”. En el afio
1987 se constituyé como sociedad anénima y
la contraccién del nombre original dio paso al
actual: IMPAC S.A. Hoy en dia se mantiene la
tradicion de empresa familiar encabezada por
los nietos del fundador: Juan Pablo Hadad, ge-
rente comercial, y Alfredo Hadad, gerente de
administracion. Conversamos con Juan Pablo
quien nos comentd detalles de los actuales
productos y servicios que ofrece la compania
a sus clientes, ademas del trabajo que desarro-
llan en innovacion y sus préoximos desafios.

iCuales cree que son las claves que le han per-
mitido a IMPAC permanecer con éxito en el
tiempo?

El éxito permanente de nuestra empresa ra-
dica en la activa evolucién y, principalmente, la
adaptacion que somos capaces de tener con-
forme pasan los anos y cambia el mercado.

iCudles son las lineas de negocios con las que
trabajan actualmente?

Hoy trabajamos cuatro grandes areas de nego-
cios: Pulverizacion, Equipos de control de com-
bustible y lubricantes,ademas de Climatizacion
y transmision de potencia.

i{Qué porcentaje de estas ocupa la pulveriza-
cion agricola?

El area de pulverizacion sigue siendo nuestro
pilar principal es donde concretarnos mas del
55% de nuestra venta, sin duda alguna es el
area que mas nos apasiona.

{En qué se diferencian los pulverizadores agri-
colas de IMPAC?

Desde varios afos a la fecha nuestra politica
de comercializacion sufrié un cambio impor-
tante. Hoy en dia, para nosotros la principal
preocupacion esta en la calidad del producto

Juan Pablo Hadad, gerente de administracién.

y las prestaciones de este. Si bien creemos
que el precio es un factor importante, no es
determinante. Nuestro objetivo de mercado
es el cliente que busca calidad y un servicio
posventa.

iCual es la participacion de mercado de la
compania en Chile?

Es dificil precisar ya que tenemos varias lineas
de negocios, pero sin duda alguna en el tema
de pulverizacion agricola somos los que mar-
camos la diferencia y lideramos en temas de
innovacion.

{En qué aspectos concretos se puede ver el
trabajo en innovacion y desarrollo que llevan
a cabo?

www.impac.cl

Hoy podemos destacar el desarrollo de un
software nuevo de calibracion de equipos
pulverizadores CMI, este software permite al
cliente dejar sus equipos pulverizadores per-



fectamente calibrados, ademas de poder tener
los registros de las aplicaciones.

iComo relacionan las necesidades que van
surgiendo de los clientes con ese trabajo que
realizan de [+D?

Tenemos un equipo de profesionales en terre-
no que van levantando las problematicas que
se presentan en el dia a dia y, una vez que se
depuran esas necesidades, se plasman en so-
luciones de maquinarias o nuevos desarrollos
software.

iCon cuantos equipos cuentan y cuales po-
drian ser algunos ejemplos de las soluciones
que brindan?

La lista es extensa, tenemos la linea de pulve-
rizacion tradicional completa y dentro de los
productos mas innovadores estan los nebuliza-
dores neumaticos mixtos, los atomizadores de
cuatro canales de aire y los equipos pulveriza-
dores con asistencia de electroestatica.

iCudles son los principales paises en los que
han posicionado sus productos?
Logicamente Chile ha sido un trampolin a pai-

g
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ses vecinos, tales como Argentina, Uruguay,
Ecuador y Perd, en este Ultimo estamos pre-
sentes con una filial directa, IMPAC PERU SAC
{Como se lleva a cabo la comercializacion de
sus productos?

Trabajamos de Arica a Punta Arenas con redes
de distribuidores locales presentes en todas
las regiones.

En esa linea, jcomo ha sido el apoyo brindado
por Coagra?

Con Coagra tenemos una alianza importante,
desde mas de 15 afos a la fecha, en la que tra-
bajamos en conjunto buscando el desarrollo
de zonas y nuevos productos que evolucionan
con el paso del tiempo.

Ademas de equipos de primera calidad, ;qué
servicios prestan a sus clientes?

Asistimos a nuestros clientes con visitas técni-
cas preventivas, entregas técnicas y desarrollo
de maquinaria especial. Ademas, contamos con
capacitaciones permanentes para los clientes,
sin costo alguno, entre otros servicios.

i{Como ve que ha ido avanzando la incorpora-

ventana del proveedor

cion de tecnologias para trabajos de agricultu-
ra de precisién en Chile?

Este ha sido un trabajo largo y duro, desde mas
de I5 anos a la fecha que estamos trabajan-
do en esta area y vemos que poco a poco los
clientes entienden que esta tecnologia llegd
para quedarse.Asi, en la zona sur de Chile es
normal encontrar pulverizadores totalmente
automatizados, el uso de navegadores sateli-
tales (banderilleros) es algo comun. En la zona
central ya es posible empezar a ver el uso de
esta tecnologia. Por ejemplo, hoy todos nues-
tros pulverizadores de alta gama incorporan
comandos eléctricos Y, en el caso de los tope
de linea, incluso computadores de pulveriza-
cion.

iCudles son sus objetivos en el mediano y lar-
go plazo?

Tenemos muchos objetivos, pero uno puntual
y muy interesante, el cual es poder estandari-
zar el uso de boquillas pulverizadoras a la nor-
ma ISO, esto permitira que las calibraciones de
los pulverizadores sean mas sencillas y fiables,
esto se traduce en un ahorro muy importante
para los productores.

PULVERIZACION

AGRICOLA

+EQUIPO ATV

Casa Matriz: Antonio Escobar Williams 176, Cerrillos, Santiago, Chile
Zonal Norte: Av. Balmaceda #4580, La Serena - Chile

Moto 500cc con inyeccion electronica

Equipo pulverizador 120 L

Barra 1.5ma 2.5m

Bomba diafragma eléctrica 12V

Suspension doble brazo
independiente

Traccion 4x4

Winch 15 mts

+56 2 2591 7500 \.
impac@impac.cl &4
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LA INVESTIGACION COSTO CERCA DE US$ 100 MIL
Innovacion en citricos reactivaria
mercado de US$ 150 millones en EEUU

Entre 2013 y 2014 se perdi6 el 16,7% de las exportaciones
nacionales de naranjas al gigante norteamericano a causa de una
plaga que hoy, gracias a un sistema de identificacion, es posible

visibilizar.

“Laagricultura es el sector econdmico que mas
crece en nuestro pais, ademas de ser el segundo
exportador, con mas de USS 15 mil millones sélo
en alimentos. Ahora, la mision es que sea un
espacio que nos beneficie a todos”.

Con estas palabras el ministro de agricultura,
Carlos Furche, se refiri6 a las innovaciones para
este sector que el Instituto de Investigaciones
Agropecuarias (INIA) acaba de premiar.

En esta segunda version del evento organizado
por el organismo dependiente del Ministerio de
Agricultura, se presentaron diversas investi-
gaciones y productos orientados a impulsar la
industria alimenticia local.

Una de las iniciativas galardonadas permitiria
reactivar un mercado de USS 150 millones en
exportaciones de citricos con destino a Estados
Unidos.

Se trata del trabajo de Patricio Hinrichsen,
que junto a Natalia Olivares y Carlos Aguirre,
elabord un sistema de identificacién genética
para visibilizar las plagas en estado de larva en
las naranjas. La falta de este sistema implico
una reduccion de casi17% en los envios de esta
fruta en las temporadas 2013-2014.

“Algunos paises establecen limites para ciertos
productos con estas plagas cuarentenarias. Una
de ellas es esta especie (Naupactus Xanthogra-
phus), pero como no se podia diferenciar bien se
rechazaban todas las partidas sin distincion”;
explica Hinrichsen.

Lainvestigacion que demand6 USS 100 mil fue
financiada con recursos ptblicos y aportes de la
Asociacion de Exportadores de Frutas de Chile
(Asoex), lo que ajuicio del especialista represent
un “muy buen negocio, ya que el mercado de
los citricos para Chile ha crecido muchisimo y
podria derrumbarse si no manejamos estas tec-
nologias de identificacién de insectos. Entonces
es gastar un milésimo para poder salvarlo”.

La opinion fue respaldada por el secretario
de Estado, quien ademas proyect6 que

“tenemos un buen ano desde el punto de vista
de nuestras exportaciones de citricos y creo que
esto seguira asi”.

La innovacion agropecuaria

Hinrichsen no fue el unico premiado. En el
evento se reconocio a otras nueve investigaciones,
ademas de los socios estratégicos de éstas y a
innovaciones del sector.

Entre ellas estaban un abejorro domesticado
para polinizar en condiciones en que las abejas
no pueden hacerlo, nuevas razas de ovejas,
pigmentacion y colorantes naturales con papas
y un robot para la cosecha.

“Es un reconocimiento a una labor muchas
veces silenciosa, que hace una enorme contri-
bucion a la agricultura del pais y que retrlbuye
directamente a la sociedad y a los consu-
midores”, coment6 el Director Nacional
del INIA, Julio Kalazich. /

El instituto ya ha desarrollado mas
de 270 variedades de cultivos, las que
pueden tomar, en promedio, entre doce
y quince afios de investigacion.

Patricio Hinrichsen
investigador en el disefio del
sistema de identificacién de

plagas.

FINANCIERO

A modo de ejemplo, el 100% del arroz y el
trigo candeal que se producen en el pais en la
actualidad forman parte de desarrollos del INIA.

Por esto la entidad esta participando en otros
170 proyectos que son financiados con recursos
publicosy privados, representando estos tltimos
un 20% a 25% de la inversion, aproximadamente.

“Sumando todo eso estamos hablando de
ingresos ala sociedad de mas de USS 1.000 mil-
lones, entonces hay una retribucion importante,
la sociedad financia la investigacion, pero tiene
que saber que esa inversion es retribuida con
creces’ agreg6 Kalazich.

INIA ha solicitado hasta ahora 45 patentes, 29
de estas en Chile- con 12 ya otorgadas-y16 enel
extranjero- obteniendo tres por el momento-.

Sibien los productos son en principio para el
mercado nacional, en el instituto aseguran que
trabajan para el “consumidor global’’por lo que
muchas de sus patentes tienen o tendran apli-
cacion en otros paises y seran comercializadas
internacionalmente.

Ahora, el enfoque de la institucion esta

en los problemas medio ambientales,
. por lo que estan apuntando a las
investigaciones dirigidas a la
masificacién de la produccion de
alimentos de manera sustentable
y al cambio climatico, a través
de labiotecnologia ylarobotica,
entre otras.
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