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editorial

Tiempo de Analisis, Balance y Reflexion

Como es tradicional cada afio escribo esta
editorial en la cual doy cuenta de nuestros de-
safios y avances, en este caso, del 2017. Pero
antes que todo quiero partir deseandoles un
muy feliz aho 2018 porque estoy convencido
que sera un gran aio para ustedes, para sus
familias, para Coagra y para Chile.

No es menor lo que se nos avecina en materia
de proyectos y desarrollo de nuestro sector
agroindustrial, por lo tanto nuestra compafia
(Coagra, Banagro y Coagra Agroindustrial)
tendra ambiciosos desafios en expansion, efi-
ciencia, autonomia y desarrollo.

Por otro lado, la estabilidad del pais permiti-
ra grandes avances en proyectos de inversion
fruticola, agroindustrial, agricola y estoy seguro
que en cada rubro de nuestro sector se veran
avances sustanciales porque ya estan ocurrien-
do mejores expectativas de inversion y creci-
miento en rubros como la leche, los vinos, las
frutas frescas, entre otros.
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Este afio 2018 el mundo crecera sobre 3%
y Chile lo hara probablemente por sobre
el 3,5% gracias al cambio en las priorida-
des que la autoridad futura focalizara en
medidas pro crecimiento, empleo e inver-
sion. Este nuevo escenario externo e inter-
no sera una oportunidad para nosotros y
nuestro sector.

Estamos terminado un afo 2017 no exen-
to de dificultades. Para el rubro de los ce-
reales ha sido uno de los afios mas difici-
les de la historia de Coagra Agroindustrial
porque enfrentamos una sequia que afectd
el rendimiento de nuestros productores y
volimenes a nivel nacional, como los ingre-
sos de secado impidiendo cumplir el pre-
supuesto anual.

En tanto en Banagro hemos tenido un muy
buen 2017 porque hemos logrado cum-
plir con los crecimientos de colocaciones
y con Coagra Comercial podemos estar
muy contentos ya que hemos logrado un
gran avance en crecimiento de mercado
y Nuevos de clientes. Con lo anterior, me
atrevo a indicar que quizas Coagra es una
de las pocas empresas del agro que crece
en participacion de mercado y en volumen
este 2017,lo que es positivo porque fue un
aflo que se contrajo una cifra superior al
3% aproximadamente en las ventas.

No puedo terminar sin agradecer a nues-
tros clientes, proveedores, financistas y
en especial a cada uno de ustedes por el
apoyo y trabajo conjunto que nos permite
haber logrado nuestros resultados 2017,
independiente de ser uno de los afios mas
dificiles de la década.

Juan Sutil S.
Director General
Coagra S.A.
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Dia de campo en Sucursal
Coagra San Vicente

A fines de octubre se llevé a cabo un Dia de
Campo organizado por la sucursal de San Vi-
cente de Tagua Tagua de Coagra. La actividad,
estuvo liderada por la directora comercial de
la zona, Ximena Ortuzar y todo su equipo.
En la instancia, los 90 agricultores asistentes
pudieron conocer los stand de los 14 pro-
veedores participantes. Ademas, se realizaron
demostraciones de la linea de tractores Valtra
y las nuevas lineas de implementos represen-
tados por Coagra.

Licitacion de embalse Catemu

En noviembre se abrié el plazo de licitacion
del Embalse Catemu, el cual se ubicaria en la
comuna con el mismo nombre, en la Region
de Valparaiso, con la finalidad de abastecer las
necesidades de riego agricola de la zona, lo
que beneficiaria a mas de 26.000 hectareas lo
que implica unos 3.200 predios productivos.
Hasta el 4 de enero se recepcionaran ofertas
por parte de la Direccion Nacional de Conce-
siones del Ministerio de Obras Publicas.

Coagra participd en ferias
Sagofisur y Exposofo

Entre el 23 y 26 de noviembre se llevd a
cabo la version N°94 de la Feria Internacional
SAGOFisur en la ciudad de Osorno. Conto
con 250 stands entre los que participd Coa-
gra con su linea de Maquinaria, mostrando a
los asistentes sus productos. También, entre
los dias |5 al 17 del mismo mes, Coagra par-
ticipd en la edicion N°99 de EXPOSOFO en
Temuco, con sus tractores Valtra y sus nuevas
marcas de implementos Fella, Challenger y
Marani, ademas, de una completa linea para
uso forestal.

F.

Premian tractores Valtra en
Agritechnica 2017

En la ciudad de Hannover, Alemania, se llevo
a cabo la feria Agritechnica 2017 considerada
una de las mas importantes del mundo para
la exhibicion de maquinaria y equipos agrico-
las. Solo este aho participaron mas de 2.800
expositores de 53 paises, en la actividad que
se llevo a cabo en noviembre. En ese marco,
la empresa Valtra fue reconocida con los pre-
mios: “Tractor del afo 2018” y “Mejor dise-
no 2018”, por su producto Valtra T254 Versu
con SmartTouch. Junto con esto, el modelo
Valtra Al 14 de la nueva seria A quedd den-
tro de los cinco finalistas en la categoria de
“Best Utility”. Este reconocimiento fue de-
terminado por 23 periodistas independientes
que representaron a las principales revistas
agricolas europeas. Se trata de un logro muy
importante de la compafiia al ser este su pri-
mer reconocimiento como “Tractor del ano”,
el cual es considerado uno de los premios
mas importantes en su rubro, el cual destaca
la innovacion, tecnologia y rendimiento del
equipo. En el caso puntual del tractor Valtra,
se reconocio su eficiencia y versatilidad.

Disminuyen siembras de
trigo y maiz

La Oficina de Estudios y Politicas Agrarias
(ODEPA), presento el boletin de cereales en
el cual - como ya se esperaba en el sector
— se muestra una disminucion en las super-
ficies sembradas de trigo y maiz. En el caso
del Trigo se observa una disminucién de la
superficie nacional de un 5,3%. En el caso
del maiz, se estima que bajaran en un 2%
cantidad de hectareas sembradas, compara-
do con el ano pasado. Sin embargo, el arroz
pareciera tener cuentas alegres. Se informa
de una recuperacion de la superficie nacio-
nal y se estima que la produccién alcance
las 171 mil toneladas, un 30% superior a lo
registrado en la temporada anterior.

Exponut comienza
la venta temprana de stands

Si bien este encuentro - considerado el mas
importante para la industria de los frutos se-
cos de Chile - se llevara a cabo el 24 de abril
de 2018, ya comenzaron con una venta “en
verde” de espacios para stands y auspicios,
para poder acceder a descuentos. El evento
se realizara en Casa Piedra y contar, con se-
minarios con destacados invitados internacio-
nales, expertos y exhibiciones de las Ultimas
tendencias del mercado.

Coagra lanza nuevo programa
para crianza de terneros

Se trata de un proyecto impulsado por la linea
de Nutricién Animal de Coagra, llamado “Pro-
gramacion Metabdlica”, el cual busca activar
la expresion de ciertos genes de los animales
a través de la comida, en las primeras 10 se-
manas de vida del ternero, lo que permite un
mejor desempefio productivo y reproductivo.
Esto se logra gracias a una formulacion creada
por Coagra.

Chile e Indonesia firman Acuer-
do Comercial

El ministro de Relaciones Exteriores, Heraldo
Munoz, y el ministro de Comercio de Indo-
nesia, Eggartiasto Lukita, firmaron un Acuerdo
Econémico Comprehensivo (Comprehensive
Economic Partnership Agreement, CEPA por
sus siglas en inglés), el cual permitira que las
exportaciones chilenas ingresen con prefe-
rencias arancelarias. Chile se transforma asi
en el primer pais sudamericano en firmar un
acuerdo comercial con Indonesia, la cuarta
naciéon mas poblada del mundo con casi 260
millones de habitantes.
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Avance de exportaciones de la temporada
de arandanos y cerezas chilenas 2017
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Arandanos
y Cerezas

chilenas

La temporada 2017-18 de
arandanos chilenos se inicio la
semana 37 con un volumen muy
pequeno En el caso de las cerezas,
la temporada 2017-18 se inicio la
semana 43, lo cual significo que
partiera dos semanas antes que la
temporada 2015-16.

I_a temporada 2017-18 de arandanos chile-
nos se inicio la semana 37 con un volumen

muy pequeno. Este inicio es similar al de la tem-
porada 2015-16 y 4 semanas posterior al de la
temporada 2016-17. Sin embargo, esta partida
es notoriamente mas lenta en volumen que la
temporada 2015-16, dado lo frio que resulto el
inicio de la primavera, superando recién a partir
de la semana 4| los volumenes de la referida
temporada. A la semana 50 se han exportado
23.25| toneladas, lo cual representa un 22%
del volumen total estimado a exportar para la
presente temporada,y un 57% mayor volumen a
igual fecha que la temporada 2015-16 y un 39%
menos que la temporada 2016-17.

La distribucion de los envios a los distintos mer-
cados a la semana 50 para la presente tempora-
da tiene una distribucion equivalente a la tempo-
rada anterior, con un 43% del total del volumen
exportado enviado a la Costa Este de EEUU, un
15% a Asia, un 14% a la Costa Oeste de EEUU,
un 13% a Europa, un 9% a UK y un 5% a Canada.

En el caso de las cerezas, la temporada 2017-18
se inicid la semana 43, lo cual significé que par-

Decofrut

LIDERES MUNDIALES
EN CONTROL DE CALIDAD

EXPERIENCIA, COBERTURA MUNDIAL - EQUIPOS ESTABLES - SOFTWARE DE PRIMERA LINEA

Departamento Informacion Decofrut.

tiera dos semanas antes que la temporada
2015-16 y una semana posterior a la tem-
porada 2016-17. A la semana 50 se han ex-
portado 55.762 toneladas, lo cual representa
39% de las 143 mil toneladas totales estima-
das a exportar para la presente temporada.
El volumen exportado a la semana 50 es un
158% mayor que el exportado la temporada
2015-16 a igual semana, y un 9% menor que
el de la temporada 2016-17.

La distribucion de los envios de cerezas a
los distintos mercados para esta temporada
a la semana 50, sigue una distribuciéon equi-
valente a la de la temporada anterior, con un
83% de los envios destinados a Asia, un 8% a
EEUU, un 6% a Latinoamérica, un 2% a Euro-
payun 1% a UK.

Para mas informacion, lo invitamos a suscri-
bir nuestros reportes semanales de merca-
do Fruitonline-Pro en www.fruitonline.com
o ventas@fruitonline.com

www.fTruitoenlinag.

com
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Agricola Canelillo

Posicionados en el mercado
internacional con citricos y paltas

En los ultimos 27 afios la Agricola Canelillo se ha dedicado a profesionalizar el trabajo en el campo. Con una gran
produccion posicionaron en el mercado internacional tanto con sus mandarinas y naranjas, como - de forma es—
pecial - con las paltas Hass, las cuales estan con una fuerte demanda de mercados internacionales como Europa,
Estados Unidos y China, por lo que esperan un auge durante los proximos afnos.

La historia de la Agricola Canelillo se remon-
ta a los afos 70, cuando la sociedad adquiere la
marca JANO — reconocida por la elaboracion
de mayonesas, kétchup, mostaza y aji - junto
con 20 hectareas que se utilizaban para la pro-
duccion de las materias primas como repollos
y ajies. En el afo 1983, compraron un campo
en Osorno con el que se dedicaron a la ga-
naderia. Sin embargo, en 1990 la empresa se
reenfoca y deciden potenciar el negocio agri-
cola. Asi, adquieren 127 hectdreas ubicadas en
el sector de Lo Rojas, comuna de La Cruz en
laV Region. También en ese afo se incorpora
Luis Macchiavello como gerente — Ingeniero
Agronomo que trabajo tres anos en una ex-
portadora de fruta en San Felipe - para hacer-
se cargo de este campo, el cual solo contaba
con |0 hectareas productivas de alfalfa y otras
10 de paltos practicamente abandonados a su
suerte.

En ese entonces, se regaban por tazas con un
motor petrolero y desaparecian debajo de la
maleza, a pesar de tener mas de ocho aos. El
campo no contaba con personal, tampoco con
infraestructura y el resto de las hectareas eran

solo laderas de cerro con vegetacion nativa.

Ante ese escenario, Luis tomé las riendas del
campo y comenz¢ a realizar los primeros cam-
bios e incorporaciones. “Me toco potenciar la
agroindustria e iniciar el negocio de produc-
cion fruticola”, comenta Macchiavello.

TECNIFICANDO EL CAMPO

En un ano lograron recuperar los paltos gra-
cias a la implementacion de riego tecnificado e
incorporacion de energia eléctrica, ademas de
la construccion de oficinas y bodegas. Aunque
el proceso fue muy rapido, no estuvo exento
de dificultades. En primer lugar, al ser un lu-
gar tan abandonado costé hacer entender a
la gente local que ese era un terreno privado
y que ya no podian utilizarlo sin los permisos
correspondientes, por ejemplo, muchos aun lo
utilizaban para el pastoreo de su ganado. En
segundo lugar, no conocian las condiciones cli-
maticas del lugar, debido a la escasa informa-
cion existente. En tercer lugar, Luis comenta
que debieron enfrentar la falta de capacitacion
del personal, lo cual era especialmente delica-
do si se considera que estaban en plena incor-
poraciéon de nuevas tecnologias como riego
y maquinarias. Esto los motivé a capacitar de
forma rapida y eficiente a todo el personal.“La
primera persona que contraté entré con chu-
palla y ojotas y luego de algunos anos, paso a

Luis Macchiavello

ser el capataz del campo”, comenta el gerente
de la agricola.

En 1991 plantaron uno de los primeros huer-
tos comerciales de Mandarinas Clemenule en
Chile y ya en 1992 contaban con 25 hectédreas
totales. Tres anos después, vendieron 150 to-
neladas en una cadena de supermercados re-
gional, realizando una de las primeras promo-
ciones de fruta fresca en el retail. En esa misma
época, fueron pioneros en plantar huertos de
paltos en cerro, que aumentaron paulatina-
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“La primera persona que contrate entré con chupalla y
ojotas y luego de algunos afios, paso a ser el capataz del
campo”, comenta el gerente de la agricola.

mente y nueve anos después ya tenian |30
hectareas plantadas. Casi de forma paralela co-
menzaron con la produccion de naranjas. A la
fecha, cuentan con un total de 250 hectareas
productivas.

APERTURA A LA EXPORTACION

Una vez que el campo estaba mas formado, se
dieron cuenta de que para mantenerse en el
mercado era necesario adaptarse rapidamente
a los cambios con nuevas especies, variedades
y mas tecnologias, para estar acorde a la de-
manda. “Esto ha sido una tarea permanente”,
asegura Luis. De este modo, el 2009 iniciaron

Bellis

Fungicida
Control de botritis, oidio
y pudricion acida

Tolerancias para uva de mesa en China

Ingrediente Activo | ppm | Dias de carencia
Boscalid 5 2

Pyraclostrobin 2 3

Fuente: Agenda de pesticidas ASOEX (actualizacién 5/10/2017)
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Fungicida
Control de botritis

la primera exportacion directa de sus produc-
tos. “Hoy dia exportamos cerca del 40% de
nuestra produccion total en forma directa a
diferentes mercados, consiguiendo mejores
resultados para la empresa”, asegura Macchia-
vello.

La produccion anual de naranjas es de aproxi-
madamente 5.000 toneladas, de las cuales ex-
portan un 80%. En el caso de las mandarinas
la produccion del 2017 fue de 1.200 toneladas
— debido a que es una plantaciéon mas nueva
- de las cuales se exportd el 95%. Ambas se
concentran en el mercado estadounidense,

Para que su uva llegue sana y con
calidad a los mercados del mundo

www.basf.cl/agro
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pero también realizan envios a Corea del Sur,
Canada y en menor medida a América Latina.

Macchiavello comenta que la buena recepcién
de sus productos en el extranjero se debe,
principalmente, a que “la empresa en su tota-
lidad, desde el primer hasta ultimo trabajador
esta preocupado no solo de producir, sino que
esa produccion sea de calidad”, afirma. En esa
linea, la agricola inicié la certificacion interna-
cional de su produccién hace mas de 15 anos,
no solo en los citricos — los cuales tienen ese
requisito para ser exportados — sino también
en toda las especies producidas, incluidas las
platas. “Estas certificaciones no solo verifi-
can la calidad de la fruta y el uso adecuado
de pesticidas, sino que apuntan también a una
produccion limpia, preocupaciéon por el bien-
estar y seguridad del personal y cuidado del
medioambiente, entre otros”, comenta Luis.
Hoy estan certificados por Global G.A.P, pro-
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grama mundial de aseguramiento de buenas
practicas agricolas.

EL ORO VERDE

La demanda por palta, especialmente Hass, ha
tenido un crecimiento sostenido en muchos
paises. Esta mayor demanda se debe a sus ex-
celentes caracteristicas alimenticias y la incor-
poracién en mas variedades de preparaciones
gourmet. “En mi opinion, esto se traduce en
que su crecimiento pueda proyectarse a largo

. BANAG

plazo”, comenta Luis. En la Agricola Canelillo

la exportacion de las paltas varia afio a afo,

dependiendo mucho de como se desarrollen

los mercados externos y el precio interno.

Hoy los principales paises a los que exportan
son China y algunos europeos. Sin embargo, si
se compara el consumo de palta per capita en
esos paises aln es muy bajo comparado con
México e incluso Chile, por lo que proyectan
que esa demanda siga creciendo en el futu-
ro.“Sumado a lo anterior, la entrada de nue-

l‘

vos mercados, como por ejemplo China, hace
pensar que en el mediano plazo, la demanda
de palta Hass superara a la oferta”, reflexio-
na Macchiavello. Por tal motivo, esta fruta ha
sido considerada como el “oro verde” de la
agricultura.

MIRADA DE FUTURO

Si bien Luis comenta que la agricola se encuen-
tra estable y con una buena produccion, ase-
gura que existen algunas dificultades actuales
y futuras que deben tener en consideracion
para continuar con esta buena senda.Un ejem-
plo, es la falta de personal en zonas agricolas,
lo que se suma al envejecimiento del equipo
actual de trabajo. “Cada vez mas, los jovenes
prefieren las ciudades que el campo”, comen-
ta Macchiavello, lo que implica un desafio de
reencantar a las nuevas generaciones en el tra-
bajo agricola. Relacionado a lo anterior, este
rubro require mayor flexibilidad horaria que el
trabajo de oficina, debido a que los procesos
de las plantas muchas veces no se producen,
necesariamente, dentro del horario de trabajo
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“Sumado a lo anterior, la entrada de nuevos mercados, como

por ejemplo China, hace pen
la demanda de palta Hass su
Macchiavello. Por tal motivo,

sar que en el mediano plazo,
perara a la oferta”, reflexiona
esta fruta ha sido considerada

como el “oro verde” de la agricultura.

establecido. Actualmente, cuentan con 45 per-
sonas en forma estable y para ciertas labores
como cosecha, podas y otros, se incorporan
unas |80 personas adicionales. Por tanto, siem-
pre buscan el bienestar de su personal,“quere-
mos que todo el equipo se sienta y esté bien,
tanto en su nulcleo familiar, como en el tra-
bajo”, comenta Luis. En esa misma linea, estan
mejorando su relacion con la comunidad del
sector, buscando una mayor integracion debi-
do a que, entre otras razones, parte importan-
te de su equipo de trabajo es parte de ella. En
ese sentido, tienen programas con la escuela
de Lo Rojas, en que los alumnos visitan el cam-
po para conocer Yy participar en alguno de los

Amistar TOp Tizon Temprano!!
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procesos productivos. Estos son ejecutados
y/o explicados - en muchas oportunidades -
por algun padre de los mismos alumnos.

En cuanto a sus objetivos mas inmediatos
Macchiavello asegura que estan enfocados
en seguir trabajando en la productividad y
calidad sus productos, adaptandose lo mas
rapido posible a las demandas de los merca-
dos. A esto se suma trabajar fuertemente en
la busqueda de eficiencias en los procesos
productivos, que les permita reducir costos
y hacer las labores con mas facilidad.

Por Ultimo, también estan preocupados de

n

S

j AmistarTop’ syngenta.

generar un campo en que no solo se trabaje
por la productividad, sino que también se in-
tegre la belleza y el entorno.
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Wne Lea siempre la etiqueta antes de usar el producto.
IlA"Ila Entregue los envases.vacios con Triple Lavado en los Centros de Acopio.

Para mayor informacion.contacte a nuestros representantes zonales y agroAMIGO o {lamenos al 2 2941 0100

® Marca registrada-Syngenta.



ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Tecnicas de Diciembre

Especie

UVA DE MESA
y VINAS

Situacion Alternativa § Recomendacion Observacion
Oidio Botrytis Golden SC 1I/ha Aplicar en inicios de flor o plena flor. Como Botryticida especifico
(vid vinifera) estan Bonus y Altivo.
Control Oidio Cronos 25 SC 20 cc/hL Para proteccion de 7 dias usar dosis de 10 cc/100 L.
(vid vinifera)
Botritis y Oidio Bellis® 40 a 80 g/100L Aplicar desde inicio a plena flor dentro de un programa de
(uva de mésa) (0,82 1,5kgha) control, no dejando periodos descubiertos.
Botritis Cantus® 1,2 kg/ha Aplicar en periodos criticos como flor, pinta o precosecha,
(uva de mesa) alternando con otro botriticida de diferente modo de accién.
Cantus también puede ser aplicado al aparecer los primeros
sintomas de la enfermedad en los racimos, rotandolo con
fungicidas de otro modo de accién. Realizar maximo dos
aplicaciones por temporada.
Oidio Azufre Mojable 450 grs/100 Lts de agua Aplicar preventivamente con brotes de 10 cm. Repetir aplicacion
Super S WP cada 14 dias. Considerar agitacion permanente del producto en
SuperAzufre la aplicacion.
Azufre Ventilado 18 - 20 kilos/Ha Iniciar aplicaciones con brotes de 20 cm. repetir cada 12 dias
Super S DP Aéreo - Terrestre segun condiciones via aérea y terrestre.
SuperAzufre
Mejorar terminacion  Sweet 300-400 cc/100 Its Realizar aplicacion 20 y 10 dias antes de cosecha.
de fruta.(uva de mesa)
Proteccion fruta al VP Filter 300-400 cc/100 Its Realizar aplicacién foliar cada 15 dias.
dario solar.
(uva de mesa)
Bioestimulante y Re-  Biotron Plus 300 - 500 cc/hL Bioestimulante, con macro y micronutrientes y sustancias humicas,
gulador de Creci- Biozyme TF 1.0-2.0Lt/ha disefiado para ayudar a los cultivos a superar condiones de estrés
miento (uva de mesa) y estimular crecimiento vegetativo. Regulador de crecimiento a
base de extractos vegetales de accién hormonal con elevada
actividad citocinica, Biozyme TF logra un calibre mejor y mas
uniforme mejorando la calidad de la fruta.
Regulador de Creci-  Fitobolic 1.0-15L/ha Regulador de crecimiento a base de extractos vegetales de accién
miento (uva de mesa) hormonal con elevada actividad citocinica, macro y micro nutrientes
y 9 % aminoacidos esenciales. Fitobolic logra un calibre mejor y
mas uniforme mejorando la calidad de la fruta.
Mejorar la condicién  Demag 300 cc/100 Its Junto con el AG de crecimiento.
de la fruta.(uva de mesa)
Desbloquear Nu- Daglas 15 Its/ha Via riego.

trientes en suelo
(uva de mesa)

Mejorar calidad de

fruto.
(uva de mesa)

Defender Potasio

300 cc/100 Its

Realizar aplicacion foliar cada 15 dias.

Control de Lobesia,  Hurricane 70 WP 15 g/hL Para Chanchito blanco aplicar seguin monitoreo de la plaga, con

Chanchitos blancos buen cubrimiento.

Z Trsz de California

uva de mesa)

Chanchito blancoy  Mospilan® 50 g/100 L de agua Para chanchito blanco aplicar segun periodos de aparicion de la

Trips (uva de mesa) plaga. Para control de trips, aplicar durante floracién. Maximo 2
aplicaciones por temporada. Intervalo minimo de 30 dias.

Botritis o Pudricion Captan 80 WG 200-270 Realizar 3 aplicaciones por temporada con intervalos de 20 a 25

ris, Mildiu dias en forma preventiva segun condiciones de infeccion hasta

uva de mesa) cuaja. Mojamiento de 1.500 — 2.000 L/ha.

Botrytis cinerea, Oi- Custodia 320 SC 1,5-2,0 L/ha Aplicar desde inicio de brotacion (brotes 15-20 cm) hasta cierre de

dio (uva de mesa) racimos. Realizar hast: licacion r tempor:

Botrytis cinerea, Oi- Atlas 43 SC 60-70 cc/100 L de agua 6 Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada con intervalos de 12

dio (uva de mesa) 0,60—1,0 L/ha -14 dias desde inicio de floracion hasta cierre de racimos segun
condiciones de infecciéon. Mojamiento 1.000 — 1.500 L/ha. Utilizar
la dosis mayor frente a mayor grado o condiciones de infeccion
imperantes al momento de la aplicacién.

Chanchito blanco, Pyrinex 25 CS 240 cc/100 L de agua Comenzar las aplicaciones cuando se produzca la migracion de

Eulias, Polilla de raci- estados inmaduros de la plaga. Realizar hasta 2 aplicaciones por

MO (Uva vinifera) temporada con un volumen de aplicacion de 1500 — 2000 L de
agua/ ha. Para Lobesia: Seguir recomendaciones de programa
Oficial de Control SAG. Autorizado bajo Resolucion Exenta N°
3459/2017.

Pudricién Acida de la BIOCOPPER 56 0,75a 1,25 L/ha Aplicar desde la pinta hasta la pre-cosecha 2 a 3 aplicaciones.

Vid (uva de mesa)

Crecimiento de bro-  NutiZinc(16%Zn)6 075 31,25 L/ha Aplicar desde la pinta hasta la pre-cosecha 2 a 3 aplicaciones.

tes, cuaja (uademesa) Bioelicitor Zinc (10,9%

Zn + Ascophyllum
nodosum)



ANOS

(® COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Diciembre

Especie

Situacion

UVA DE MESA Pudricién Acida de

y VINAS

POMACEAS

la vid (uva de mesa)

Alternativa

BIOCOPPER 56

Recomendacion

0,75a 1,25 L/ha

Observacion

Aplicar desde la pinta hasta la pre-cosecha 2 a 3 aplicaciones.

Nutri Potasio (38%

Mantener Niveles otasio ( 2,0-4,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. para evitar acumu-
adecuados de K K20) 6 Bioelicitor 10-20 L/ha lacion de putrescinas.
(uva de mesa) Potasio( 36 % K20+
Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Fotosintesis Nutri Magnesio (14 5 0.5 0 /ha Partir aplicaciones desde 40-80 cm
condicién % MgO) o Bioelicitor 1’0 -4 0 L/ha
uva de mesa) Magnesm (1 1 ,7 % ’ ’
MgO + Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Cuaja Nutri Boro (12% B) 1,0-1,5L/ha Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias.
Firmeza de bayas 6 Bioelicitor Boro (7%
Incrementar °brix B + Ascophyllum
(uva de mesa) nodosum)
Chanchito Blanco Hurricane 70 WP 12 g/hL Aplicar para control de polillas, Escama de San José o segun
Polilla. Escama de monitoreo de ninfas de Chanchito Blanco. Aplicar con muy buen
San José cubrimiento de la madera.
Control de Fast Plus + Winspray 75 cc/hL + 250 cc / hi Aplicar para control de polillas, Escama de San José o segun
aranitas monitoreo de ninfas de Chanchito Blanco. Aplicar con muy buen
cubrimiento de la madera.
Control de Ojo de Krexim 50 SC 13 cc/hL Aplicar preventivamente desde 40 dias precosecha, alternando
Buey con otros productos. Realizar, maximo una aplicacion por temporada.
Respetar la carencia segun los mercados de destino.
Polilla de la Imidan® 70 WP 70 a 85 g/100 L de agua Para la aplicacion se recomiendo determinar niveles y época de
manzana manifestacion de acuerdo a trampas existentes en cada huerto.
Realizar maximo 3 aplicaciones por temporada.
Venturia y Oidio Trifmine® 30 WP 25-30 g/100 L agua Aplicar segun se presenten condiciones de infeccion. Realizar

maximo 3 aplicaciones por temporada.

Proteccioén fruta al
dafio solar

VP Filter

300-400 cc/100 Its

Realizar aplicacion foliar cada 15 dias.

Mejorar calidad de
fruto

Defender Potasio

300 cc/100 Its

Realizar aplicacion foliar cada 15 dias.

Mejlorar calidad del  Humic Total 10 Kg/ha Incorporar via riego tecnificado.
suelo
Hongos y bacterias ~ Mastercop 150 ¢c/100 Its Foliar para el control de Pseudomonas, a condicién aplicar cada
15 dias.
Chanchito Blanco,  Mospilan® 40 g/100 L agua Aplicar un minimo de 800 gr/ha en arboles de 4 a 4,5 m de altura.
Esc. de San José Maximo 2 aplicaciones con intervalo de 25 dias.
Imidan® 70 WP 100-130 g/ 100 L de agua Aplicar en los momentos criticos de la plaga o cuando se observen

(2,0 kgtha)

los primeros ejemplares. Imidan controla ninfas de Escama de
San José. Maximo de aplicaciones por temporada: 3

Chanchito Blanco
de los Frutales. Es-
cama de San José;
Polilla de la Manza-
Nna. (manzanos)

Cormoran EC

50-70 cc/100 L de agua

Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicion
de los primeros individuos, con intervalos de 18 dias, utilizando
un volumen de aplicacion de 1500 L/ha. maxima en condiciones
de alta Escama de San José presion de plaga.

Venturia
(manzanos y perales)

Captan 80 WG

180 gr/100 L de agua

Realizar hasta 6 aplicaciones por temporada en forma preventiva
desde puntas verdes en adelante con intervalos de 7-10 dias
segun condiciones ambientales.
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Especie

CAROZOS

FRUTALES

AVELLANO

OLIVOS

ARANDANOS

ANOS

(® COAGRA

Recomendaciones Téecnicas de Diciembre

Situacion Alternativa ecomendacion Observacion
Postcosecha: Nutri B 1a2Ll/ha
Eé’ﬁﬁh?éi?fnyde Nutri Ca, Nutri K,  2a3L/ha 1a 2 aplicaciones en post cosecha.
reservas Nutri Mg
Nutri Zn 0,5a1 L/ha
Control en Diazol 50 EW 100-149 cc/100 L Minimo 2,0-2,8 L/ha con 2.000 L de agua/ha

Postcosecha: Polilla
oriental, Escama de
San José ,
Conchuelas café,
Pulgon verde, Trips,
Chanchitos blancos

Malezas gramineas
y latifoliadas, anua-
les o perennes

Roundup Ultra
Max

1,5-3.0 Kgha

Herbicida sistémico no selectivo de post emergencia para el control
de malezas gramineas y de hoja ancha. Por su envase no requiere
triple lavado, facilita el transporte y el acopio. Producto asociado
a BPAy certificaciones de exportacion. Gracias a la nueva tecnologia
Transorb®Il, se absorbe hasta tres veces mas rapido que otro
glifosato genérico, por lo que no es necesario agregar surfactante.

Ballicas resistentes
y gramineas anua-
les y perennes

Centurion Super

t/ha

- 3.
1,2L/ha

N O
-

Herbicida sistémico selectivo para el control de malezas gramineas,
anuales y perennes. Malezas anuales: aplicar cuando la maleza
esta en sus primeros estados de desarrollo (3-4 hojas).

Malezas gramineas,
ciperaces y de hoja
ancha

Azote Plus

3,0-5,0Ltha

Herbicida sistémico no selectivo, de baja volatilidad, absorbido
activamente por las hojas y raices, sinergizado con Tiocianato de
amonio para el control post emergente de malezas gramineas,
ciperaceas y de hoja ancha.

Promotor de
Raices

Bacteriosis

Conchuelas y
Mosquitas
blancas

Botritis y pudriciones
de post-cosecha

Pilatus

BIOCOPPER 56

Punto 70 WP

Hurricane 70 WP

Frontal 425 SC

3,0 Itha

1,5 L/ha

30 g/hL

15 g/hL

130 cc/hL
(minimo 2 L/ha)

Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
desarrollo de raices absorventes para la nutricién postcosecha.

Periodos fenolégicos: Primera aplicacion entre 50-100% de
caida de hojas. En floracion aplicar hasta 2 veces con un
intervalo de 30 dias. En inicio de brotacion y expansion de
hojas realizar 1 aplicacion. N° aplicaciones: maximo 4. Moja-
miento: 800 L de agua/ha

Aplicacion cuado se vean primeros estados ninfales.

Aplicar en estadios criticos como pre-cosecha. Alternar con
otros fungicidas de diferente grupo quimico. Aplicar con
volumenes de agua que aseguren una adecuada cobertura del
cultivo. Volumen de agua 1.000 L de agua’/ha. Realizar maximo
2 aplicaciones durante la temporada.

Botritis

Altivo 500 SC

Altivo 50 WP

100 cc/hL

100 g/100 L (1,6 kg/ha)

Aplicar en estadios criticos, con condiciones predisponentes
para el desarrollo de la enfermedad, especialmente en pre-
cosecha. Considerar volumen de aplicacion de 1.000 L de
agua’/ha. Realizar maximo 2 aplicaciones durante la temporada.

Aplicar al presentarse condiciones favorables para el desarrollo
de la enfermedad, especialmente en flor y precosecha. Moja-
miento sugerido: 1000 L/ha

11
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Especie

ARANDANOS

NOGALES

KIWI

HORTALIZAS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Teéecnicas de Diciembre

Situacion

Promover crecimiento
y recuperar de
situaciones de estrés.

Alternativa

Kendal

Recomendacion

200 cc/100 Its

Observacion

Aplicacion foliar repetir cada 15 a 20 dias.

Crecimiento Raices  Bioradicante 5 lt/ha Via riego, con registro organico IMO BSC.

Mejorar condiciony vjigoral MOL 10 L/ha Via riego. Aplicar 2 veces en la temporada. Con registro organico

nutrir IMO BCS.

Eulia, Cabritos y Imidan® 70 WP 200 -400 g/ 100 L de  Aplicar en cuanto aparezcan los primeros ejemplares. Repetir

Burritos agua (1,5-2,0 kg/ha) cada 15 dias segun condiciones de re infestacién. Usar la dosis
maxima en presencia de Cabritos y/o Eulias, maximo 3 aplica-
ciones por temporada.

Proeulia spp BETK 03® 170 g/100 L agua Aplicar con fruto pintado. Aplicar una dosis minima de 1 kg/ha,
con volumen y mojamiento entre 400-600 It/ha segun estado
fenoldgico.

(I;/Iejfor?r terminacion  Sweet 300-400 cc/100 Its Realizar aplicacion 15 y 7 dias antes de cosecha.

e fruta

Pulgén amarillo del QL Agri®35 200 cc/100 L agua Aplicar cada vez que se presenten los primeros ejemplares.

Nogal Realizar como méaximo 5 aplicaciones por temporada. Asegurar
un buen cubrimiento. Utilizar volumen de agua entre 1500 -
3000 L/ha, dependiendo de la altura o desarrollo de los arboles.

Peste Negra BIOCOPPER 56 1,5-2,0L/ha Aplicar desde amento recién expuesto hasta fruto cuajado,
repetir cada 7 dias. Mojamiento 1500 -2000 L agua/ ha.

Polilla de la manzana Cormoran EC 70 cc/100 L Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicion

de los primeros individuos, con intervalos de 21 dias. Utilizar
un volumen de agua para aplicaciones terrestres de 2.000
L/ha. Para aplicaciones aéreas de 15 - 60 L de agua/ha, utilizar
mojamiento menor con aplicaciones de ultra bajo volumen y
mojamiento mayor para aplicaciones convencionales.

Polilla de la
manzana; Polilla del
nogal

Bacteriosis del kiwi
(PSA)

Rimon 10 EC

BIOCOPPER 56

50-70 cc/100 L de agua

0,75 L/ha

Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros vuelos de
adultos en la temporada hasta término de eclosion. Realizar
hasta 5 aplicaciones por temporada con intervalos de 18 dias
con un volumen de aplicacién de 2.000 — 3.000 litros de agua
por hectarea.

Biocopper ofrece un periodo de proteccion de 30 dias por
aplicaciones realizadas entre caida de hojas y receso invernal,
y de 15 dias por aplicaciones realizadas desde brotacion a
floracién. Mojamiento 1.000 a 1.200 L/ha, dependiendo del
desarrollo vegetativo. Puede ser aplicado 9 veces durante la
temporada, desde 80% capida de hojas hasta boton floral y en
caso de lluvias aplicar preventivamente. Autorizado bajo Reso-
lucion Exenta N° 3.853/2016

Crecimiento de Fruta

CPPU 0.1 SL

300 - 500 cc/hL

Aplicar a los 30-40 dias después de plena flor.

Control arafitas

Bioestimulante y
Anti estrés

Fast Plus +
Winspray

Biotron Plus

75 cc/hlL +
250 cc/hl

2-3 L/ha

Aplicar para control de arafitas con buen cubrimiento.

Es un fertilizante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante
en las plantas. Acelera la recuperacion de la planta sometidas
a situaciones de estrés (ej. hidrico, térmico, etc.).

Proteccion al
dano solar

VP Filter

300-400 cc/100 Its

Realizar aplicacion foliar cada 15 dias.



ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Tecnicas de Diciembre

Especie | Situacién Alternativa | Recomendacién Observacion

L n Tratamiento preventivo de inmersion: sumergir las raices de
® -
LEelibicin ESCI."’TO“"'OS'S’ Bellis 100EMS0ig/1C0IE las almacigueras pre trasplante por dos minutos y luego
otritis trasplantar. Utilizar la dosis menor en suelos sin antecedentes
o con antecedentes de baja presion de esclerotinia.

Esclerotiniosis, Bellis® 0,8 kg/ha Aplicar preventivamente desde 15 dias post trasplante, mojando

botritis bien el follaje. Utilizar 200 a 500 L agua/ha segun el desarrollo
de las plantas. Repetir a los 10 a 15 dias segun condiciones.
En condiciones de alta presion de la enfermedad realizar
tratamientos de inmersion y al follaje.

Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables

CEBOLLA Al e Ceteli [ EDES IO Ok ha para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintoma.

Mildiu Zampro® DM 0,8-1,0 L/ha Iniciar las aplicaciones cuando las condiciones sean favorables

al desarrollo de la enfermedad. Utilizar la dosis menor y el

intervalo de 14 dias cuando hay baja presion de la enfermedad.
Emplear un volumen de agua que asegure un buen mojamiento
de todo el follaje. En plantas ya desarrolladas mojar con un
minimo de 500 L de agua/ha.

Mildiu, Botritis Comet® 25 EC 0,75-1,0 Realizar tratamientos preventivos segun las condiciones de
' (150-200 cc/ 100 L agua) infeccion, utilizar la dosis menor cuando Comet se use en
mezcla con otros fungicidas y la dosis mayor si se utiliza solo.
Repetir a los 10 a 15 dias. Maximo de 2 aplicaciones en

bunching y 3 aplicaciones en cebolla.

PAPAS Polilla de la papa Rimon 10 EC 1,0 L/ha Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros ejemplares
en el follaje

Estamos en todos los campos
desde la V a la X region

* 12.000 suscripciones ¢ 5.000 lectores online ® Foco 100% agricola
@Eﬁ#ﬁh# '.'

B BN R THA

[:nntr.ahtefsﬁesﬁalnliull.a.n;all;l.in.alﬁ i st OAGRA

72-2202501 o en revistacoagra@coagra.cl
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Especie

PAPAS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Tecnicas de Diciembre

Situacion

Tizén tardio

Alternativa

Orvego®

Recomendacion

1,5 - 2,0 Kg/ha

Observacion

Realizar aplicaciones en forma preventiva cuando se presenten
las condiciones favorables para el desarrollo de la enfermedad.

Rhizoctonia solani

Acronis®

2-4 L/ha

Tratamiento preventivo para proteger tallos y follaje después
de la emergencia del cultivo. Aplicar al fondo y paredes del
surco, antes del cierre de éste durante la plantacion. Acronis
también puede ser aplicado mediante equipos de aspersion
incorporados en la plantadora en el momento de la plantacion,
dirigiendo las boquillas para mojar el tubérculo-semilla y el fondo
del surco. Utilizar la dosis mayor en cultivares susceptibles y/o
en siembras repetidas de papas o donde se espera alta presion
de la enfermedad. Utilizar 150-500 L agua/ha. Aplicar una vez
por temporada.

TOMATE

MAIZ

Mejorar termina-
cién del fruto

Sweet

300-400 cc/100 Its

Realizar aplicacion 15 y 7 dias antes de cosecha.

Mosquita blanca y
Polilla del Tomate

Rimon 10 EC

50-100 cc/100 L de agua

Mosquita blanca aplicar previo a la aparicion de adultos. Polilla
del tomate comenzar aplicaciones desde aparicion de adultos
hasta termino de eclosion.

Nematodos

Malezas de hoja an-
cha, maicillo

y Hualcacho en
Post-emergencia

QL Agri® 35

Bengala 200 WP

6-8 L/ha

1,1 kg/ha

Aplicar inmediatamente después de plantar y repetir cada 15
a 30 dias.Utilizar la dosis minima y el intervalo maximo de
aplicacion, en suelos con baja infestacion de nematodos o en
suelos previamente fumigados para evitar o retrasar la reinfes-
tacion de nematodos. Utilizar la dosis mayor y el intervalo
minimo de aplicacion en condiciones de alta presién de nema-
todos.

Aplicar en post-emergencia del Maiz grano, cuando tenga de
4 a 7 hojas, sobre malezas en sus primeros estados de desarrollo
(2 a 4 hojas) y en activo crecimiento. Mojar con 200 L de
agua/ha y agregar 1 L/ha de Winspray Miscible.

Mejorar Produccion

Defender Zn
Nitro Slow

21tha
10 It/ha

Con 4 a 6 hojas.
Con 4 a 6 hojas.

Malezas gramineas
y hoja ancha

Frontier®-P+ Heat®

1,2-14 Lha +
115-135 g/ha

Aplicar de presiembra del cultivo, incorporando la mezcla de
herbicidas con rastraje superficial (entre 5 a 8 cm). También
puede ser aplicado de preemergencia inmediatamente después
de la siembra, incorporado con un riego por pivote. En suelos
arenosos o con poco contenido de materia organica, atenerse
a las restricciones de la etiqueta.

Bioestimulante y An-
ti estrés en 4 a 6 ho-
jas del maiz

Biotron® Plus

1-2L/ha

Bioestimulante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante
en las plantas, gracias a la folciteina y su aporte de macro y
micronutrientes.

Gusano barrenador,
Gusano cortador,
Gorgojo argentino

Orthene® 75 SP

1-1,2 Kg/ha

Insecticida de amplio espectro, sistémico con accion de contacto
e ingestion. Actua sobre insectos chupadores y masticadores
en maiz.

MAIZ DULCE Y
MAIZ
CHOCLERO

Gusano del Choclo
y Carpophilus

Gladiador 450 WP

200 - 400 g/ha

Aplicar desde el inicio de la emision de los estilos (seda) a
intervalos de 7 dias.

TRIGO (blanco y
candeales)

Royas

Juwel® Top

Diamant®

0,8-1 L/ha

1,0a2,0L/ha

Aplicar, de preferencia, en forma preventiva a fines de macolla
o inicio de encafado y/o con espiga recién expuesta. Evite
aplicar con tiempo muy caluroso (temperatura igual o superior
a 30°C). Aplicar a través de un pulverizador convencional
utilizando 150-200 L de agua/ ha. En aplicaciones aéreas utilizar
30 a 50 L de agua/ha. Utilizar la dosis mayor en condiciones
de alta presién de las enfermedades. Aplicaciones por tempo-
rada: maximo 2.

Aplicar Diamant de preferencia de forma preventiva a fines de
macolla o inicio de encafnado y/o con espiga expuesta. Fungicida
con efecto AgCelence.

ARROZ

Malezas gramineas
y hoja ancha

Molirox®+Heat®

6 L/ha + 90 g/ha

Aplicar en postsiembra del cultivo, cuando éste tenga entre 1
a 2 hojas y se encuentre debajo de la lamina de agua, no
expuesto a la aplicacion de herbicidas

ADVERTENCIA: Las dosis y usos de los productos indicados en esta seccion, son sélo referenciales. Es importante que nuestros lectores, previo a

cualquier aplicacion, verifiquen esta informacion en la etiqueta de los productos.
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El reinado de las cerezas

chilenas

Hace 20 afios atras nunca hubiésemos pensado que en nuestro pais existirian mas hectareas de cerezas plantadas
que de manzanas. Sin embargo, esto cambid. Recientemente Chile alcanzd los 33 millones de cajas de cereza por
temporada lo que sin duda es un récord historico y para muchos un suefio hecho realidad.

La cereza en la Ultima década ha vivido un
“boom” en términos de produccion y expor-
tacion, destronando a otras frutas que tenian
un auspicioso futuro.

Durante estos afnos han aumentado la canti-
dad de productores, las variedades se han di-
versificado, la tecnologia ha jugado a favor en
la produccion, China se ha distinguido como el
mercado de excelencia e incluso se ha innova-
do en los lugares de cultivos, lo que ha llevado
a que el precio promedio del Ultimo tiempo se
haya situado entre los 5 y 6 ddlares por kilo.

El gerente general de agropecuaria Wapri y
presidente de Fruséptima Antonio Walker
cuenta que, “nosotros partimos en 1999 con
el primer corte de cerezas y hemos caminado
todo este tiempo tratando de incorporar nue-
vas variedades de cerezas, teniendo por obje-
tivo ser mas productivos en los huertos, con
el fin de tener precocidad y un buen potencial
productivo. Ademas, y lo mas importante, tra-
tamos de tener una muy buena calidad”.

Antonio Walker agrega, “con la experiencia
nos dimos cuenta que lo que haciamos antes
en diez anos ahora lo podemos hacer en cinco,
en términos de precocidad, potencial produc-
tivo y calidad del cerezo. Antes no habia pla-
nificacion y espontaneamente se producia una
cereza rica pero no siempre de buen calibre,
calidad y condicion”.

Walker maneja mas de 400 hectareas de ce-
rezos y produce 2,5 millones de kilos por
temporada. Las variedades que produce tienen

que cumplir con lo siguiente: buen sabor (lo
que es clave), que resistan los viajes al lugar
de destino (a China son 25 dias en barco), que
sean precoces y productivas, que tengan buen
calibre, que como fruta sean resistentes a la
partidura y que como arbol sea resistente al
cancer bacterial.

REVOLUCION TECNOLOGICA

Siempre es trascendental el aporte que puede
hacer la tecnologia en los diferentes proce-
sos productivos. A juicio del gerente general
de Wapri en la produccion de cerezas se han
dado cuenta que el sistema de conduccion
de los arboles es clave. Ellos han optado por
perfeccionar el eje central, aunque estan pro-
bando otros sistemas pero a menor escala. Pri-

mero porque lo conocen hace afhos y segundo
porque es un poco mas alto y es mejor para
las heladas.

También ha habido un tremendo cambio en
las tecnologias de procesos. Los selectores de
defectos para Walker, “han sido un tremendo
aporte porque seleccionamos mejor y nos
queda una mucho mejor caja, aumentamos los
rendimientos de procesos por hora y hemos
disminuido la mano de obra en los packing lo
que dado el escenario de escasez de mano de
obra, es bueno”.

EL GIGANTE ASIATICO

Alejandro Garcia Huidobro que es gerente ge-
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reportaje centra

Antonio Walker, gerente general de Agropecuaria Wapri y presidente de Fruséptima.

neral de Prize, detalla que “la realidad es que
el afo pasado China concentro el 82% de las
exportaciones de cerezas chilenas. Hablamos
de China mas Hong Kog. El resto de Asia un
5%, Estados Unidos mas Canada un 6,7% y
Latinoamérica un 3%”. De cada diez cajas que
produce Chile, ocho se dirigen a este mercado
asiatico.

El mismo explica que “los principales merca-
dos del mundo como Europa y Estados Unidos
son mercados basados en el retail. Ellos mue-
ven la fruta en su gran mayoria y necesitan un
cierto nivel de planificacion, pero China tiene
la gracia que quienes distribuyen son merca-
dos mayoristas”.

A esto hay que sumarle que el consumidor
chino estd muy a la moda, sigue la tendencia

“con la experiencia nos dimos cuenta que lo que haciamos antes en diez afios ahora lo
podemos hacer en cinco, en términos de precocidad, potencial productivo y calidad del
cerezo. Antes no habia planificacion y espontaneamente se producia una cereza rica pero
no siempre de buen calibre, calidad y condicion”, agrega Walker.

ESTRENO
Sabado 9:30 hrs.

REPETICION
Sabado 16:30 hrs.
Domingo 8:00 hrs.
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y cuando le gusta algo esta dispuesto a gastar
bastante en eso.A diferencia de lo que ocurre
con un norteamericano, relata Garcia Huido-
bro.

El secreto para poder arribar al pais asiatico de
buena forma fue escoger las variedades preci-
sas que permitieran llegar a ese lejano pais y la
conservacion en el envio.

GRACIAS AL ANO NUEVO CHINO

Antonio Walker ademas de producir, esta in-
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serto en el packing y en la exportacién a tra-
vés de su participacion en una exportadora y
en un packing. Para él,“en gran medida China
es el responsable del “boom” de las cerezas
porque tuvimos la suerte de cosechar la fruta
cuando ellos tienen el ano nuevo chino. Esta
fruta para los chinos representa un regalo muy
preciado en su cultura en esta fecha porque
es un signo de amistad”. El gerente general de
Prize comparte esta vision “en el ano nuevo
chino se consume mucha fruta y ha sido el ga-
tillador de entrada de las cerezas”.

Principales mercados de destino 2016 -2017

reportaje central

Fue asi como apareciod este gigante que hoy
concentra la gran cantidad de las exportacio-
nes y que resulta como uno de los respon-
sables de que hoy haya 37 mil hectareas de
cerezos en Chile.

Para Alejandro Garcia Huidobro si bien el ga-
tillador del buen momento que vive la cereza
chilena es el afo nuevo chino hay que ser es-
tratégico para hacer perdurar este efecto a lo
largo de todo el ano. “Nosotros producimos
cerezas desde fines de octubre, luego se van
por avion y llegan los primeros dias de noviem-
bre a China. Nosotros tenemos que invertir en
promocion y generar ocasiones de consumo
previo al ano nuevo chino de modo que la ce-
reza no sea solo para esta fecha y transformar
a la cereza en un producto de consumo sema-
nal asociado a la alegria, a la familia, a un buen
regalo, como aca es una botella de vino por
ejemplo. Tenemos que meter la cereza en el
diario vivir”.

Para el gerente general de Prize, el factor dife-
renciador de la cereza chilena con la europea
o norteamericana es la calidad con que llega
la fruta a destino y eso esta asociado al gran
profesionalismo que tiene la industria en toda
la cadena, partiendo por productores, packing,
exportadores y en alguna medida los recibi-
dores.

iCudles son las razones de por qué el merca-
do asidtico prefiere la cereza chilena? El calibre
de la cereza que radica en tamanos superiores
a los 28mm, buen sabor, su brillo y excelente
calidad. “El desafio con el mercado chino es
cuidar la calidad de la fruta y la seriedad de
cumplir con los programas que se establecen

>
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con cada recibidor. A esto hay que agregar el
desafio de penetrar China. Hoy dia, llegamos
a 80 millones de chinos pero pensamos que
podemos llegar a penetrar 350 millones de
habitantes”, explica Walker. A juicio de él, los
productores chilenos no se pueden conformar
con un mono mercado. Deben salir a buscar
otros destinos como América Latina, el Sudes-
te Asiatico y Corea del Sur. Para ese proposito,
“la mejor promocién que podemos hacer es la
calidad”, declara.

CONQUISTANDO TIERRAS SURENAS

De pronto el sur de Chile se ha visto “plaga-
do” de cerezos dejando atras a la ganaderia y
el trigo. ;La razén? Porque hay mucha cosecha
de cereza en Chile concentrada en el mismo
periodo de tiempo (semana 51 o 52) y la idea
es ampliar el periodo de oferta y extender la
produccion a enero.

La Araucania y Los Lagos son regiones que han
sido calificadas como optimas para cumplir
con este proposito. Actualmente ya hay 1.800
hectareas plantadas y se sumarian otras mil
este afo.

Alejandro Garcia-Huidobro, gerente general de la Exportadora Prize.
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Area juridica de Coagra y Banagro

Proteccion legal para la compainia y

sus clientes

nuestra empresa

El gran crecimiento de Coagra en los ultimos afios ha hecho que la compafia deba tomar una serie de resguardos
y conocimientos juridicos muy relevantes para su actuar. Es asi como Coagra S.A. y Banagro S.A. cuentan con
fiscales expertos para realizar procedimientos seguros en materia legal, con el fin de proteger sus operaciones y,

asi también, a sus clientes.

Si bien Coagra siempre ha contado con ase-
soria juridica - ya sea interna, externa o con
modalidad mixta - a partir del ano 2012 la em-
presa se reestructurd debido a su gran creci-
miento geografico y financiero lo que motivo
la conformacion del area juridica exclusiva.

Actualmente, el trabajo en materia legal de la
compania se divide en dos. Por un lado, Mag-
dalena Matte es la fiscal a cargo de todos los
temas corporativos de Coagra S.A.y Coagra
Agroindustrial. Por otro lado, Juan Pablo Ossa
es el fiscal dedicado exclusivamente al area
financiera, a través Banagro S.A., importancia
que ha adquirido esta linea de trabajo dentro
de la compafia.

Ambos cuentan con un equipo de asistentes
que facilitan la ejecucion de las distintas labo-
res y tramitaciones diarias. Ademas, solicitan
asesoria externa para temas especiales. “La
motivacion para tener un area juridica inde-
pendiente, nacié con el fin de responder a las
distintas necesidades de la operacion y sus
clientes en forma mas eficiente y oportuna.

Asimismo, se requirié unificar las directrices y
los antecedentes que poseia la empresa para
una gestion que tendiera a agilizar los tramites
y requerimientos que se presentan en el dia a
dia”, comenta Magdalena.

Juan Pablo Ossa y Magdalena Matte.

Entre las funciones que lleva a cabo Matte se
encuentra el andlisis de los diversos contra-
tos que se presentan; la coordinacion de los
juicios tanto en calidad de demandante como
demandado; la asesoria corporativa para el

Gerente General y Directorio; la relacion con
los reguladores y entidades fiscales propios de
la actividad y la coordinacion con el resto de
las areas internas que conforman Coagra.

>p>
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“Aquéllos clientes que solicitan la prestacion de servicios fi—

nancieros a Banagro a través

de sus diferentes productos

tales como el financiamiento de contratos, capital de traba—
jo, leasing o factoring, se les entrega una asistencia integral
desde el punto de visita agricola, financiero y legal”, asegura

Ossa.

En el area legal de la filial Banagro, Juan Pa-
blo realiza acciones similares en cuanto a la
revision de contratos, pero de indole finan-
cieros y de garantias, junto con prestar ase-
sorias corporativas a la sociedad, coordinar la
cobranza judicial, como también monitorear el
debido compliance - lo que implica velar por
el cumplimiento de la normativa vigente - ante
las distintas entidades que regulan el mercado
financiero.A la vez, el foco estara en potenciar
el desarrollo de un protocolo para mejorar
continuamente la documentacion juridica que
sustenta el negocio, con el objetivo de reducir
al maximo el riesgo operativo y legal. También,
son los responsables de mantener una comu-
nicacion directa y fluida con los conservadores
de bienes raices y notarias con las que cuales
opera la empresa a lo largo de todo el pais,
de manera de optimizar los tiempos en la ela-
boracion y materializacion de las operaciones
que se realizan con los clientes.

UN SERVICIO PARA TODOS

El mercado agricola es cada vez mas especiali-
zado y cuenta con producciones de alta com-
petitividad a nivel internacional que requieren
mucho mas resguardos que ainos atras. Por tal
motivo, todo insumo utilizado en plantaciones
y cultivos debe cumplir con los mas altos es-
tandares de calidad y, en caso de que eso no
ocurra por cualquier motivo, se hace necesa-
rio delimitar bien las responsabilidades. Esto ha
implicado que en la actividad de distribucion
y venta de insumos agricolas, cada dia existan
mayores regulaciones, las cuales, muchas veces
son reacciones a hechos ocurridos en el pasa-
do. Frente estos estandares mas altos, Coagra
se ha preparado para responder a los nuevos
desafios, tanto en el orden contractual, regula-
torio y ambiental, lo que implica un optimo en-
tendimiento con sus proveedores, organismos
que la fiscalizan y en definitiva con los usuarios
que utilizan los productos.“Para los clientes de
Coagra es importante que la compaiiia tenga
procedimientos juridicamente seguros, dado
que va en directo beneficio de ellos. Por ejem-
plo, si se estudia a fondo los contratos que se

celebran con los proveedores, existira indu-
dablemente un mayor respaldo para los des-
tinatarios finales de los productos”, comenta
Magdalena. Esto implica poder determinar de
una manera mas facil las responsabilidades en
caso de dano causado por un producto.

Ademas del resguardo que Coagra presta en
forma “indirecta” a los clientes, con el debi-
do estudio de los distintos tipos de contratos
con los actores de la industria, también hay un
servicio mas directo que entrega el area legal.
“Aquéllos clientes que solicitan la prestacion
de servicios financieros a Banagro a través
de sus diferentes productos tales como el fi-
nanciamiento de contratos, capital de trabajo,
leasing o factoring, se les entrega una asisten-
cia integral desde el punto de visita agricola,
financiero y legal”, asegura Ossa. Esto implica
brindar asesoria para que puedan cumplir de-
bidamente con sus obligaciones legales y en-
contrar siempre, de forma creativa, la manera
de resguardar los intereses de ambas partes
del negocio.

LA AGRICULTURA DESDE
EL PUNTO DE VISTA LEGAL

Tanto Ossa como Matte coinciden en que ha
existido una evolucién positiva en a la regula-
cion de la labor agricola. Por ejemplo, Magda-
lena comenta que esto se ha dado principal-
mente en materia medioambiental, en donde
hay consenso en que todos los actores del
mercado deben procurar la proteccion del
medio ambiente. “Quizas, lo que podria op-
timizarse es la simplificacion de los tramites,

principalmente en la relacion que tiene la in-
dustria con el regulador y los agricultores con
los servicios fiscalizadores, como la Inspeccion
del Trabajo”, afirma.

Por su parte, Juan Pablo asegura que la nueva
Ley N°20.797, que crea el Registro Voluntario
de Contratos Agricolas, sera un cambio positi-
vo en términos contractuales una vez que esté
operativa, esto porque: “permitira otorgar un
mayor nivel de transparencia, publicidad y res-
guardo legal a las partes de los contratos de
compraventa de productos agricolas, cosecha-
dos o pendientes. Se fortaleceran los efectos
de los contratos agricolas, incentivando que
la agroindustria y los productores se vinculen
a largo plazo con un mayor grado de certe-
za juridica, con la finalidad de posibilitar una
produccién orientada a productos con reales
ventajas competitivas y, potenciando a su vez,
el acceso a financiamiento asociado a estas
transacciones”.

De este modo, es claro que hoy en dia un pro-
ductor debe velar por muchos temas que van
mas alld del cuidado de los cultivos, entre los
que estan suscribir contratos de diversa indole
y rendir cuentas a algunos organismos como
la Inspeccién del Trabajo, el Servicio Agricola
y Ganadero y la Seremi de Salud, entre otros.
“Creo que en general el agricultor chileno
es una persona que, dentro de su ambito, se
maneja bien y conoce las distintas normativas
que los regulan. Obviamente cuando requieren
realizar operaciones de mayor envergadura
como, por ejemplo, compraventas o determi-
nados financiamientos, acceden a la ayuda pro-
fesional que corresponde”, asegura Matte.

A la vez, Juan Pablo comenta que:“hoy la infor-
macioén se encuentra al alcance de los clientes,
capacitarse y abundar en materias de indole
legal es una tarea que corresponde a todos y
es de suma importancia para comprender los
reales efectos que generan las obligaciones ad-
quiridas entre los agricultores, intermediarios
y la agroindustria”.

Creo que en general el agricultor chileno es una persona que,
dentro de su ambito, se maneja bien y conoce las distintas
normativas que los regulan. Obviamente cuando requieren
realizar operaciones de mayor envergadura como, por ejem—
plo, compraventas o determinados financiamientos, acceden
a la ayuda profesional que corresponde”, asegura Matte.
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Quimetal

Aportando a la produccion de cultivos
mas sanos y eficientes

Durante mas de 65 afos la empresa chilena
Quimetal se ha especializado en la elaboracion
de fungicidas-bactericidas a base de cobre y
fungicidas en base a azufre para cultivos agri-
colas, ademas de muchos otros productos qui-
micos para variadas industrias. Su portafolio, es
especialmente demandado para las produccio-
nes organicas de frutales y vides.

Conversamos con Juan Pablo Lasserre, gerente
de Ventas de la compaiiia, quien nos comento
de los logros de este afio y sus nuevos desafios,
entre los que se encuentra potenciar sus pro-
ductos en el mercado Chino.

iCudles son las principales innovaciones que
han desarrollado en los ultimos anos?

Quimetal se ha especializado desde hace mas
de 65 anos, en fungicidas-bactericidas en base
a cobre y en fungicidas en base a azufre, por
lo que, las principales innovaciones van en la
mejora constante de nuestros productos con
el objetivo de lograr una excelente homoge-
neidad en sus aplicaciones y asi garantizar el
control preventivo de las enfermedades. Un
ejemplo de ello, es que la mayoria de nuestros
productos son en formulacion WG (Granulos
dispersables en agua), lo que implica un mayor
grado de seguridad sobre todo para el aplica-
dor. Ademas, nuestros procesos productivos
estan orientados a fabricar productos con bajo
contenido de metales pesados, ayudando asi a
evitar la contaminacién de los suelos.

iCudles han sido los productos mas demanda-
dos para cultivos este ano? ;A qué se deberia?
Debido al aumento en las superficies de plan-
tacion de cultivos como nogales, avellanos,
cerezos y arandanos, el uso de fungicidas-bac-
tericidas en base a cobre ha aumentado tanto,
por superficie plantada, como en aplicaciones,
gracias a los excelentes resultados en el con-
trol preventivo de enfermedades fungosas y
bacterianas. Ademas, los fungicidas clpricos de
Quimetal, por su modo de accién multisitio, no
crean resistencia.

A su vez, debido al incremento de hectareas
destinadas a la produccién organica, el uso de

nuestros productos cupricos, y también aque-
llos en base a azufre ha ido en aumento, ya que
poseen en su gran mayoria certificados nacio-
nales e internacionales para ser usados en este
tipo de agricultura.

iCuales fueron sus principales objetivos para
este ano y de qué forma los alcanzaron?

Para Quimetal siempre es un desafio crecer en
mercados ya maduros, en los cuales nuestros
productos llevan mucho tiempo, por lo que el
trabajo que se realiza junto con las fuerzas de
venta de la cadena de distribucion es primor-
dial. Esto nos permite conocer a los usuarios
finales y asi crear demanda por nuestros pro-
ductos. Es la forma en que hemos conseguido
mantenernos en los anos dificiles y crecer sos-
tenidamente.

En esa misma linea, ;como ha sido su expe-
riencia de trabajo con Coagra?

Con Coagra llevamos mucho tiempo trabajan-
do, pero en los Ultimos afios hemos ido in-
crementando nuestros negocios gracias a un
mayor acercamiento entre nuestras fuerzas de
venta, creando asi un buen trabajo en equipo
y lazos de confianza que permiten trabajar de
manera exitosa.

iTienen planeados proyectos o nuevas metas
con Coagra para los préoximos ahos?

Para nosotros Coagra es uno de nuestros
principales socios comerciales en Chile, por lo
tanto, nuestro interés siempre estara en revi-
sar nuevas alternativas que nos permitan ha-
cer negocios rentables para ambas empresas.

iQué actividades realizaron con sus clientes
durante el aiio?

La principal actividad de nuestra fuerza de
venta es la visita directa a las empresas agri-
colas. Es importante conocer a los administra-
dores de campo y asesores con el fin de crear
una fidelizacién hacia el uso de nuestros pro-
ductos. Ademas, el apoyo técnico en el campo
nos permite demostrar el buen desempeno de
nuestros productos.

iDe qué manera se materializa su trabajo sus-
tentable?

QU/METAL

CULTIVAMOS UN COMPROMISO, COSECHAMOS CONFIANZA

Nuestro principal aporte es el fabricar pro-
ductos certificados para el uso en agricultura
organica. Ademas, estamos adheridos a la ini-
ciativa de AFIPA en su programa Triple Lavado
de Envases, y al retiro de éstos.Y desde hace
al menos 6 anos, contamos con certificacion
ISO9001,1SO 14001 y OHSASI8001.

iLlevan a cabo actividades con las comunida-
des donde estan insertos?

Si, de manera silenciosa pero muy compro-
metida, Quimetal se ha ocupado de ayudar a
quienes necesitan una mano, no solo en nues-
tra comunidad, sino que también entre sus tra-



bajadores, como, por ejemplo, con programas

que permitan finalizar o continuar sus estudios.

iCuales son los principales productos que ex-
portan y a qué paises?

Quimetal exporta actualmente alrededor del
70% de su fabricacion, siendo los fungicidas-
bactericidas en base a cobre, la linea de pro-
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ductos mas requerido en el exterior. Por el
lado de los fungicidas en base a azufre, el de
granulos dispersables es uno de los favoritos
en el mercado extranjero.

iTienen contemplado expandirse a otros mer-
cados? ;Cuales?
Hoy en dia, Quimetal exporta sus productos a

ventana del proveedor

paises en los cinco continentes, pero sin duda,
el foco actual de crecimiento es el mercado
asiatico y dentro de ellos, China se presenta
con un gran potencial en el uso de nuestros
productos.

iComo ven la demanda de sus productos para
cultivos el préoximo ano?

Chile sigue creciendo en la produccion de
cultivos de alta rentabilidad que necesitan de
fitosanitarios de alta calidad y, por otra parte,
existe una demanda de los consumidores cada
vez mayor, de productos mas sanos, con me-
nor uso de productos quimicos en su cadena
de produccion.

En ambos escenarios, Quimetal juega un rol
importante, ya que nuestros productos no
contaminan cuando se usan en la forma ade-
cuada sin dejar trazas en la fruta al ser de con-
tacto. Ademas, son certificados para la agricul-
tura organica, por lo que la demanda seguira
creciendo durante los préoximos anos.
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Alambres y Trenzas de Acero Simple y Triple Galvanizado
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@ Arysta

Innovation. Agility. Results.

- lacalidad de tu
... > proxima cosecha,

. definela ahora

* Mayor volumen de raices.

* Raices con mds ramificaciones
laterales (mds raices finas).

« Crecimiento activo por mds tiempo.

| -
-:n" | a‘&‘ A Lea cuidadosamente la etiqueta antes de usar el producto.
Empresa Asociada e ® Marca Registrada. El Rosal 4610, Huechuraba, Santiago - Fono: 22560 4500 www.arys ta.cl

FOLIARES ESPECIALES
Selefrut EOLIGEN FRUTIPAC E
Seletpy s . CHeryem
CALIBRE Y MATERIA SECA DEL FRUTO Ve OESTMULANTE DEL DESARROLLO. Y VIDA POST COSECHA DE LA FRUTA

@Quelagen)€obre @i

QUELATO DE COBRE PENTAHIDRATADO

Reseryem

Formultacién Liquida (SL)

PROMOTOR DE COLOR EN LA FRUTA

NUTRIENTES FOLIARES QUELATADOS

QUELAGENIMIX¢ Quelagen, Calcio) g €ing)

MITIGACION DE DESORDENES FISIOLOGICOS DE LA FRUTA APORTE DE CALCIO, CONSISTENCIA Y CALIDAD DE LA FRUTA

QUELATO DE CINC LiQUIDO DE ALTA ASIMILACION

OuelagenPotasio) « Quelagen

COLOR MADURACION Y MATERIA SECA DE LA FRUTA

Boro) e
QUELATO DE MAGNESIO DE ALTA ASIMILACION QUELATO DE B 0 DE ALTA ASIMILACION

Raigen FERTIGEN GALEI0) FOSHEUR)

FOSFITO DE POTASIO, PARA USO FOLIARY RADICULAR

FERTIGEN Sx FERTIGEN POTASIO ., EERTIGENINPK(

ESTIMULANTE DEL LLENADO DE LA FRUTA Y MATERIA SECA Fertilizante liguido (SL) para uso al suelo y raiz

Napoledn 3565 Of. 812 Las Condes  Fono: (56-2) 2367 9773

www.innoagrok.cl
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YA TOTALIZAN USS 176 MILLONES

Envios de vino a
China se expanden
29% a septiembre

A nivel consolidado, los productos entre
USS 50 y USS 60 por caja son los que mas se

han posicionado.

FINANCIERO

El mes de la patria dejd buenas
noticias parauncde los productos
mas representativos del pais. Esto,
porgque los envios de vino embo-
tellado registraron alzasde 6% en
volumen y 8,1% en valor, informd
Vinos de Chile.

China se sigue posicionando
como el principal mercado de
destino y, acumulado a septiem-
bre, ha crecido 28 8% respecto al
mismo lapsode 2016, totalizando
L85 176 millones.

Estados Unidos, el segundo
mercado en relevancia, muestea
un comportamiento dispar. Esto,
porque si bien en septiembre
Crecio 20,6% -lo gue no se veia
hace meses—, en el acumulado.a
septiembre mostro unretrocesode
3,4%, totalizando USS 125 millones.

Brasi] crecid 16,1% a septiembre,
acercandose aJapon en elacumi-
lado, donde el pais asidrico recibe
productos por US5 113 millones y
el gigante latingamericano IS5

112 millones.

De acuerdo al gremio, uno de
los eventos a destacar en este
resultado, es el buen desemperio
de la categoria USS 50-60 por caja,
que crecia 57,2% en volumen y

55,0% en valor.

El principal segmenta es el de
UsS 20-30 la caja, con 16,64 mil-
lones de cajas en el acumulado,
seguido del menor a USS 20, con
14,00 millones.

IMPLICA INVERSION POR USS 600 MILLONES

Carretera de la Fruta: 13 empresas
compran bases para licitacion

Acciona, Sacyr, Penta Las
Ameéricas y Sofruco se han
hecho del documento.

A pocas semanas de haber iniciado el con-
curso para licitar la Carretera de la Fruta, la
gue unira San Antonio con la Rutasalaaltura
de Pelequén, 13 empresas yva han comprado
las hases de la iniciativa impulsada por el
Ministerio de Obras Publicas,

Se trata de un proyecto por casi USS 600
millones de inversidn, para construir 138
kilometros que cruzaran seis comunas de las
regiones de Valparaisoy 0"Higgins, subiendo
el estandar a una ruta transitada principal-
mednte por camiones. En principio, la recep-

cion de ofertas estd programada para el 2 de
febrero, mientras la apertura de la propuesta
econdmica para el 23 del mismo mes. El plazo
de concesion es por 35anos.

Entre guienes se hicieron del documento estd
la Sociedad Agricola La Rosa Sofruco, la que
tiene predios e instalactones productivas en
una seccidn por donde pasa la nuevacarrelera.

El resto, son empresas del area construccion
y concesiones como la local Belfi, 1a China
Harbour Engineering Company (Chec Chile),
Intervial Chile, filial de la colombiana ISH,y
el fondo Penta Las Américas.

Laarmadaespanola tampoco demoroenla
compra del documento, De estas empresas,
figuran Cintra, QHL, Acciona, San Jose y Sacyr.

La Carretera de la Fruta es un proyecto de
larga historia. En enero de 2010, esta inici-
ativa fue adjudicada al Consorcio Vial Chile,
integrado por Besalco, Icafal y Belfi, en una
iniciativa gue implicaba inversiones por
USS 360 millones.

En es5e entonces, se pensaba que las obras
partirian en 2011y tomarian del orden de tres
anos. Sin embargo, los ndmeros del proyecto
nodieron y el consorciodevolvid la concesion
en mayo de 2013,

Esto se basd en sobrecostos por medidas
ambientales adicionales, comolainstalacion
debarreras antirruidos en las dreas pobladas,
entreotras cosas estipuladas enla Resolucion
de Calificacion Ambiental.
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El 2017 fue un ano intenso,
tomamos la representacion de
marcas de clase mundial, y
consolidamos nuestro servicio
técnico y de post venta. Por
eso, este aflo que comienza
aceleraremos a fondo para ser
los primeros y seguir ganando
lo mas importante...
su confianza.
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