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Los mega negocios en la industria semilleray

de fitosanitarios

Sin duda que el escenario de fusiones y ad-
quisiciones que esta ocurriendo en la industria
de agroquimicos y semillas no deja a nadie del
sector indiferente, dado la relevancia de éstos
en los costos de produccién y en la producti-
vidad de las distintas especies, sumado a su
importancia en el adecuado control de plagas
y enfermedades, permitiendo aumentar la pro-
ductividad de cultivos y hortalizas, lo que tiene
impacto directo en la calidad de los alimentos
para el consumo humano. Este nuevo ciclo de
fusiones y adquisiciones llegaron a la industria
de los fitosanitarios y semillas; al igual como
arribaron a otras industrias: la bancaria, su-
permercados, farmacias y otras, donde se ha
vivido una tendencia de mayor concentracion
de proveedores y portafolio de productos y
servicios.

Existen dos caras de la moneda para analizar
estos procesos. Por una parte, esta la necesi-
dad de los proveedores que buscan unirse para
reducir sus niveles de gastos y rentabilizar las
inversiones en investigacion y desarrollo de
productos, que presentan un valor muy alto
y que ademas requieren de la aprobacién de
distintas entidades regulatorias que rigen la
materia. Ademas de lo anterior, se suma la
necesidad de que estas compafiias deben

mejorar su posicién competitiva hacia el fu-
turo, incorporando portafolios mas amplios y
reduciendo sus gastos de ventas y logistica, de
manera de llegar al cliente final al menor costo
y con mayor rentabilidad.

Por otra parte, podria existir un impacto nega-
tivo en materia de concentracion de provee-
dores, que por un lado aumentan su posicion
competitiva, reduciendo el poder negociador
de los agricultores e intermediarios. Por el mo-
mento, estos procesos estan siendo evaluados
por los organismos pertinentes y lo mas proba-
ble es que vean la luz en los préximos meses
donde se iniciard un nuevo ciclo de concentra-
cién en la industria donde esperamos ver los
beneficios y los resultados de éstas.

Como punto final es importante destacar que
en el tiempo este tipo de operaciones de con-
centracion de proveedores ha generado nue-
VoS recursos para la investigacién y desarrollo
de nuevos productos y materiales genéticos en
semillas, por lo tanto, existe una doble mirada:
Una desde el punto de vista de mejorar las so-
luciones para la agricultura y la otra, desde la
concentracion y la reduccion del poder nego-
ciador de los intermediarios y agricultores. El
tiempo dara la razén de cuan bien se realizan
y fiscalizan estos procesos, y cuéntas noveda-
des aportaran estas compafiias al mercado,
para que permitan seguir incrementando la

i6 imientos y las calidades
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Se prepara Exponut 2018

Como ya es una tradicion, el evento de frutos
secos mas importante de Chile - organizado por
CHILENUT - se llevara a cabo el proximo 24 de
abril en el centro de eventos Casapiedra. Los
interesados en participar pueden ingresar a www.
exponut.cl para solicitar stands o entradas. Se
premiara con la “Nuez de Oro” a aquellas personas
que se han destacado en el desarrollo de los frutos
secos tanto a través de investigaciones como su
promocién en Chile y el mundo.

Coagra participa en consejo
consultivo de Inacap Temuco

El martes 20 de marzo se llevé a cabo la primera
reunion de esta iniciativa que busca generar ins-
tancias de dialogo en el sector productivo para
buscar soluciones a las necesidades de la region.
En la instancia se abordaron en grupos distintas
problematicas. Coagra participd en el de “produc-
cién agropecuaria”, donde se analizé el impacto
de la huella de carbono y cémo minimizarlo, plan-
tenado la necesidad de investigar en manejo de
residuos de cosecha y mejorar la eficiencia de la
magquinaria agricola.
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Antonio Walker asume
cartera de agricultura

Con la llegada del nuevo gobierno de Sebas-
tidn Pifiera, se realizaron los cambios corres-
pondientes en los ministerios, asumiendo
como ministro de Agricultura, Antonio Walker,
el 11 de marzo. Se trata de un agricultor de la
Region del Maule quien ejercié recientemente
como presidente de la Asociacién Gremial de
Fruticultores de dicha regién. Fue vicepresi-
dente de Fedefruta y estuvo a cargo de estruc-
turar el programa de agricultura para el actual
gobierno. Son muchos los temas que tendra
que enfrentar el nuevo ministros, tales como
el cédigo de aguas, la modernizacion del agro
y el conflicto mapuche en la Araucania.
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Total Produce adquirira el 45%
de Dole

Se trata de una de las principales empresas pro-
ductoras de fruta fresca en Europa la cual llegd a un
acuerdo para comprar el 45% de Dole Food Com-
pany, en una transaccién por USD 300 millones.
Esta fusion une a dos de los principales productores
de fruta fresca del mundo y estéd enmarcado en el
plan de expansién propuesto por Total Produce. Se-
gun informo la compaiiia, el equipo actual de Dole
continuaria trabajando sin mayores modificaciones
€en sus operaciones.

Movimientos ejecutivos en
Coagra S.A.

El pasado 25 de enero Max Donoso asumié la pre-
sidencia del directorio de Coagra S.A. Por su par-
te, Juan Sutil dio un paso al costado tras 13 afios
ejerciendo ese cargo. Sin embargo, continuara par-
ticipando en el directorio de Coagra S.A. y Coagra
Agroindustrial, ademas de la presidencia de Ba-
nagro y otros comités. A su vez, Sergio Garin es el
nuevo gerente general de Coagra S.A, quien se des-
empend, anteriormente, como gerente de ventas.

EXPERTS FOR GROWTH

B o

. para Frutales en Postcosecha

= 4

Wy L
)
% i’

Recuperacion y acumulacién de
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Coagra asiste a Fima
Agricola 2018

Se trata de la version N2 40 de la Feria Interna-
cional de Maquinaria Agricola, la cual se reali-
26 entre el 20 y 24 de febrero en la ciudad de
Zaragoza, Espafia. Es uno de los eventos mas
importantes en su tipo en Europa, en donde se

realizaron diversas presentaciones de tecnolo-
gias e innovaciones para el mercado de maqui-

naria y ferreteria agricola. En esta instancia pudo
asistir Francisco Caroca, gerente de la Division
Maguinaria Agricola de Coagra, quien destacé
los avances en la digitalizacion en la agricultura
y como esta se va masificando en el trabajo de
los campos.

Exportaciones chilenas
crecieron un 13% el 2017

De acuerdo a un informe del Departamento
Estudios Direcon-ProChile, en base a cifras
del Banco Central de Chile, los productos
agricolas se destacaron este afio en com-
paracidon con todas las exportaciones de
nuestro pais: “diversos envios de frutas chi-
lenas marcaron un récord histdrico en 2017,
alcanzando su maximo valor exportado,
destacando las nueces (US$ 463 millones);
paltas frescas (US$ 457 millones); limones
frescos (US$ 114 millones); mandarinas fres-
cas (US$ 88 millones); naranjas frescas (US$
64 millones) y frutillas congeladas (US$ 49
millones)”, dijo el director de ProChile, Ale-
jandro Buvinic. De acuerdo a la entidad, en
los ultimos 15 afios practicamente se ha tri-
plicado el valor de los envios. China sigue
siendo el rey indiscutido a la hora de expor-
tar los productos chilenos con el 26% de los
envios totales, lo sigue Estados Unidos y la
Unién Europea.

noticias

Geopads para el monitoreo
de praderas

Se trata de un sitio web en el que se pueden ver
mapas geoespaciales de alta resolucién para hacer
seguimiento de praderas en la Regién de Los Lagos.
Entrega datos de humedad, tasas de crecimiento y
temperatura, lo que permite estar mejor informado
para decidir cudndo fertilizar y sembrar. Este pro-
yecto de innovacidn - que se basa en informacién
satelital - fue desarrollado por la Universidad de
Chile y apoyado por El Gobierno Regional de Los
Lagos, a través de la Fundacion para la Innovacion
Agraria, FIA. El objetivo de este modelo es brindar
informacion esencial para el monitoreo de prade-
ras en la region de Los Lagos, zona del pais donde
se concentra la industria lechera y ganadera.
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empresas agricolas destacadas

Fundo La Invernada

Innova en produccion de menta

en Chile

Si bien producen trigo, avena, raps canola y papas como principales cultivos, han incorporado el Gltimo afio la menta
como una produccion que cobra fuerza. Partieron con 20 hectareas y este afio ya escalaron a cerca de 200. Esta
innovacién va de la mano de afios de experiencia de su duefio Valentin Cantergiani, quien ha sabido explorar nuevos

negocios y oportunidades.

Por Maria José Urcelay
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Valentin Cantergiani y Fabidn Uribe, Administrador del Fundo La Invernada

Recorrer las calles de Capitan Pastene es
introducirse en una pequefia ltalia dentro de
Chile con aroma a prosciutto y pastas frescas.
De esta colonia italiana es oriundo don Valentin
Cantergiani, nieto de inmigrantes del viejo
mundo que se establecieron en nuestro pais
hace mas de un siglo. A sus 22 afios migré a
Santiago en busca de nuevas oportunidades,

4 @ COAGRA

que con esfuerzo y sacrificio pudo sortear
exitosamente. Desarrollé diferentes actividades,
siendo una de las mas destacadas la creacidn
de la cadena de supermercados “Montecarlo”,
cuyo primer local fue inaugurado en 1965, en el
centro de Santiago.

Para el afio 2004 la cadena ya se habia
transformado en una de las mas importantes

del pais con 16 locales y 3.000 trabajadores. Sin
embargo, tras una oferta muy conveniente a la
que no pudo renunciar, vendid las operaciones
del retail a Cencosud, pero mantuvo el arriendo
de los locales. En ese marco, Valentin cred tres
nuevas empresas: Inmobiliaria Santa Elena
Ltda. e Inmobiliaria Montecarlo Ltda. - ambas
se dedican al negocio de renta inmobiliaria
- ademas de Inversiones Valcan Ltda., para
manejar el capital proviniente de la venta. A
pesar de esta exitosa negociacion, el sefior
Cantergiani se quedd con un cierto vacio: “équé
es lo que voy a hacer ahora? ien qué me voy
a entretener?”, y la respuesta llegd desde sus
mismos origenes. “Como me atraia el campo,
soy originario y nacido en el campo, compré
un predio en la IX Regién porque aqui llegaron
mis antepasados”, asegura. Por tal motivo,
adquirié el Fundo La Invernada en la localidad
de Traiguén cercana a Capitan Pastene como un
proyecto absolutamente personal, puesto que a
pesar de que trabaja con sus hijos en distintos
proyectos en Santiago, estos no lo acompafan
en esta pasion personal por el cultivo de la
tierra. Sin embargo, Valentin se siente realizado
de poder trabajar en lo que considera como
su propia historia, viajando a la Regién de La
Araucania cuantas veces puede.

TRADICION E INNOVACION

En sus inicios el campo se explotd como
lechero y luego agricola, fundamentalmente,
triguero. “Nosotros hemos seguido mas o
menos la misma tendencia, pero con algunas
modificaciones”, afirma Cantergiani. Si bien



han invertido mucho en tecnologia, mantienen
hasta hoy los mismos trabajadores que estaban
cuando compraron el campo, sumando a ellos
mas personal y equipos de trabajo.

Si bien han contado con asesoria externa
para la mecanizacién del fundo, es el mismo
administrador, Fabidan Uribe - Ingeniero
Agrénomo de profesion - quien se ha instruido
para hacer el campo mas productivo. Viaj6 a
Alemania tres veces para ver como trabajan
y qué equipos usan. “Hemos ido tomando
esa experiencia y replicando en el campo.
Nosotros creemos que la agricultura chilena
se parece mas a la europea que a la de
nuestros vecinos brasilefios y argentinos.
Ellos hacen una agricultura extensiva con bajo
rendimiento y nosotros una intensiva que busca
altos rendimientos”, comenta Uribe. En esa
misma linea, “a contar de 2014 hemos estado
instalando bajo riego pivote alrededor de 100
hectéreas por afio, llegando a cubrir a la fecha

340 hectéareas, ademas de 70 hectéreas en
construccion para el 2018.

Con esto estamos logrando optimizar el recurso
del recurso agua”, asegura Valentin.

Entotal trabajan 4.100 hectéareas pertenecientes
a Agricola y Ganadera La Invernada LTDA,
repartidas en cuatro campos: La Invernada en
Traiguén, La Portada y la Franja en Victoria, y
Santo Domingo en Perquenco. De los cuales el
50% de los suelos estan destinados a cultivos
y el resto a plantaciones forestales. Ademas,
cuentan con mas de 350 hectédreas de bosque
nativo repartidos en todos sus predios. Dentro
de los cultivos que tienen esté la papa, la cual
la comercializan en el mercado local, ademas
de Lo Valledor y la zona centro y norte del
pais llegando con papas hasta Arica e incluso
con exportaciones a Argentina. Para lo cual
han habilitado un packing para procesar y
comercializar papa lavada.

empresas agricolas destacadas

También producen trigo para pan que lo
comercializan en distintos molinos a nivel
nacional para la producciéon de harina y sumado
a esto - a través de agricultura de contrato -
tienen siembras de trigo candeal contratadas
por Carozzi y Lucchetti. Cuentan también con
500 hectéareas de raps y 600 mas de avena.

En la actualidad, la gran novedad que estan
desarrollando es la plantacion de menta. A
través de un proceso de destilacién sacan el
extracto de menta que se exporta a Estados
Unidos para la elaboracién de pasta de
dientes y otros productos. El 2016 hicieron
un vivero con 20 hectareas y ahora plantaron
180. Sumado a esto se realizd una importante
inversion para realizar el proceso de destilado
y extracciéon para lo cual se construyeron
carros y se adquirieron los destiladores y una
caldera implementando una pequefia planta
moévil de destilado.
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CONFLICTO QUE LIMITA LA INVERSION

Si bien en el fundo La Invernada siempre
han tenido un enfoque claro de innovacién y
blsqueda de nuevas tecnologias para hacer
mas productiva la tierra, en el Ultimo tiempo
han debido congelar algunos proyectos por la
tension que se vive en la zona por el conflicto

Avena, Cebata y otros FI

%NmAMlENTO DE CONTRATOS Vino, Uvas, Nueces, Fruta Fresca y otros

BENEFICIOS PARA EL PRODUCTOR
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mapuche, lo que les genera incertidumbres a
la hora de optar por nuevas inversiones. “Yo
tenia un proyecto para plantar 200 hectareas
de avellano en La Invernada, pero la verdad es
que en este minuto no se puede invertir por
la intranquilidad existente en la zona. No hay
una definicion clara de como va a seguir este

¢ Anticipa flujos
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e Cubre necesidad de Capital de Trabajo

inanciamos tu negocio

conflicto”, comenta Valentin. Recuerda que ese
proyectoibaaser la primeraincursién del campo
en frutales, lo que se sumaria a las siembras de

trigo, avena, raps y papas, sin embargo, hace
unos afos atras - cuando estdbamos en pleno
proceso de negociacién para la plantacién
de avellanos - alrededor de 100 mapuche
ingresaron al campo asegurando que la tierra
era de ellos, por lo que detuvimos el proyecto
debido a la gran inversién que significaba y la
inseguridad que se vive en la region.

Fuera de estas dificultades, Valentin comenta

que esta contento con cémo han ido surgiendo,

pero que no pretende incursionar en grandes
inversiones por el momento: “una vez que pase
el conflicto, veremos si las condiciones se dan
para seguir innovando. Sin embargo, vamos
a seguir adelante con la menta. Es un cultivo
nuevo y tenemos la venta asegurada con una
empresa norteamericana. Nuestra intencidn
es convertirnos en el productor méas grande de

menta a nivel nacional”.

BENEFICIOS PARA LA EMPRESA AGROINDUSTRIAL

¢ No compromete sus flujos de caja
¢ Herramientas de financiamiento para sus productores

Financiamiento de Maquinaria
Leasing Crédito con Prenda
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cENERADORES 1 motoRes

DE 1A 7 KVA - LINEA ESTANDAR E INSONORIZADOS DE 1.6 A 26 HP - EJE HORIZONTAL
MOTOR 4 TIEMPOS A GASOLINA AMPLIA GAMA DE MODELOS PARA MOTORIZAR MAQUINARIA

1 T0DOS NUESTROS PRODUCTOS S5=CO© (. COAG R A

CUENTAN CON GARANTIA DE HASTA DOS ANOS. T0DOS LOS EQUIPOS HONDA CUENTAN CON CERTIFICACION SEC.
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Temporada 2017-2018

Decofrut

Estimacion de las exportaciones de
Manzanas y Peras Chilenas

Durante el afio 2017 las exportaciones
de manzana alcanzaron las 698 mil
toneladas, volumen 6% inferior en
relaciéon a la campafia previa. Por el
contrario, en pera los volumenes de
exportacion  aumentaron un  21%
respecto al 2016, pese a que se esperaba
que los volimenes cayeran producto de
heladas registradas la primavera anterior.

América Ramirez
Jefe Departamento de Informacidn e Inteligencia
de Mercado Decofrut

Para el 2018, se espera que el volumen
exportable de manzanas sea ligeramente superior
alacampafia 2017. De acuerdo a los antecedentes
recopilados por Decofrut, el aumento se
deberia a las buenas condiciones climaticas
que acompafiaron el proceso productivo. No
obstante, la disminucién de la superficie y las
heladas de mediados de julio en algunas zonas del
Maule, los menores stocks del Hemisferio Norte
favorecerian el incremento alcanzando el 7%, es
decir alrededor de 740 mil toneladas. En detalle,
las exportaciones del grupo Gala aumentarian
un 6%, proyectando 364 mil toneladas. De igual

manera, las variedades Rojas, Granny Smith y Pink
Lady/Cripps Pink, esperan obtener volimenes
ligeramente superiores a la campafia previa,
con proyecciones cercanas de 93 mil toneladas
(+5%), 78 mil toneladas (+3%) y 96 mil toneladas
(+4%), respectivamente. Mientras que Fuji
creceria sélo un 1%, con un volumen cercano a
las 75 mil toneladas exportables.

Por otro lado, en pera, se estima una disminucion
en la produccidn debido a las bajas temperaturas
primaverales, las cuales afectaron la polinizacién
y la cuaja de frutos. Considerando lo anterior,

Ya son muchos los productores.
que trabajan con nuestra ENEBGIA
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y de acuerdo a informacién recopilada por
Decofrut, el volumen exportable de pera para
la temporada 2018 seria cercano a las 141 mil
toneladas, disminuyendo un 7% respecto al
2017. Packham's Triumph se mantiene como
la principal variedad de Chile, estimandose un
volumen de envio cercano a 46 mil toneladas volumen exportable de manzanas sea
(-7%). Abate Fetel, registraria volimenes similares

ala campafia anterior, 36 mil toneladas. Mientras ligeramente SUpEl’iOl’ ala campaﬁa

que para Forelle, se proyecta una contraccion del
6% llegando a las 23 mil toneladas. Finalmente, 2017. De acuerdo a IOS

Cosciay Beurre Bosc serian las mas afectadas por antecedentes recopi/ados
las bajas temperaturas primaverales, alcanzando

volumenes de exportacion cercanos alas 11 mil ~ pOr Decofrut, el aumento
y 5 mil toneladas, con una baja de 10% y 16%
respecto al 2017, respectivamente.

1 pgrg el 2018, se espera que el

se deberia a las buenas

condiciones climdticas
Para mas informacidn, suscriba nuestros reportes

semanales de mercado Fruitonline-Proo nuestros ~ qUE acompariaron el
Resumenes de temporada en www.fruitonline.
com o ventas@fruitonline.com

proceso productivo. 4/

Han sido 70 anos acompaiando el crecimiento de nuestros clientes,
llevando nuestro conocimiento a nuevos paises y nuevas industrias. V anasac
Celebremos juntos este aniversario, porque el camino recorrido también i

es tu camino, tus cosechas y tu historia. Sigamos creciendo, juntos.




reportaje central

El nuevo panorama
mundial de

la industria
agroquimicay
semillera

Tres fusiones de grandes empresas han marcado la agenda en los Ultimos afios. Se trata de Dow y la fusién
con DuPont, de la compra de Bayer a Monsanto y de ChemChina a Syngenta. Se espera que la puesta en
marcha de estas alianzas cambie |la forma en que opera la industria.

Por Constanza Henriquez.




EI 2017 serd inolvidable para la industria
de agroquimicos y semillas. Fue el afio en el
que las megafusiones y las adquisiciones se
apoderaron del mercado, consolidando asi una
forma de hacer negocios que venia ocurriendo
hace mas de 50 afios.

Por un lado, Dow (The Dow Chemical
Company) y DuPont (E.I Du Pont de Nemours
& Company) el 31 de agosto pasado dejaron
de operar en la Bolsa de Nueva York como
entidades independientes. Dando paso asi, a
una nueva compafiia llamada DowDuPont que
actualmente esta en un periodo de transicién
estableciendo su nueva estructura. Sobre lo
que si hay certeza es que esta nueva empresa
tendra tres divisiones: Agricultura, Ciencia de
los Materiales y Productos Especializados.
La Divisién de Agricultura de DowDuPont
anuncié en febrero de este afio que el nombre
de la compafiia de agricultura se denominara
Corteva Agriscience.

Por otro lado, hace dos afios Bayer vy
Monsanto anunciaron la firma de un
acuerdo definitivo en el cual Bayer adquiriria
Monsanto en una transaccién de 66 mil
millones de délares. Segln cuenta, el Gerente
de la Divisién Crop Science de Bayer Chile,
Gabriel Assandri: “Dicha adquisicién esta
sujeta a las condiciones de cierre usuales,
incluyendo la recepcion de las aprobaciones
regulatorias requeridas. Bayer y Monsanto
estan cooperando con las autoridades para
completar la transaccién durante 2018". Cabe
sefialar que ésta es una de las operaciones
comerciales mas grandes que ha tenido
Alemania como pais en su historia.

Y finalmente, el afio pasado se autorizé la
adquisicion por parte del gigante chino de Ia
quimica estatal ChemChina de su rival suizo
Syngenta por 43.000 millones de délares,
convirtiéndose en un hito importantisimo.

Es asi como actualmente el mercado
global de agroquimicos y semillas supera
los US$100.000 millones y pasé a estar
dominado por un grupo de selectas empresas
que se quedaran con el 60% del control del
mismo.

reportaje central

1 Una fusién propiamente tal es la de Dow con DuPont. En el
otro caso no es una fusion, es Bayer la que estd comprando a
Monsanto. Técnicamente es distinto porque en el tiltimo caso
una empresa hace una oferta por otra empresa y la adquiere
completamente 4 indica Mario Shindler.

Mario Schindler, director ejecutivo de ANPROS

SIMILARES PERO NO IDENTICAS

Alvaro Eyzaguirre es asesor y director de empresas
agricolas tanto chilenas como extranjeras
("AEP International Seed Consulting. SpA") y
ademas activo Past President de la Federacién
Internacional de Semillas (ISF Suiza) y de la
Asociacion Nacional de Productores de Semillas
(ANPROS). Recientemente dejé DuPont, luego de
29 arios en los que ocupé diversos cargos, como
por ejemplo la gerencia general.

Su trayectoria y su presente lo posicionan
como una voz autorizada a la hora de analizar
esta materia. Es por esto que es enfatico en
aclarar que “estas tres Ultimas mega fusiones
de compafiias agricolas son técnicamente
operaciones comerciales distintas”.

El mismo explica en detalle que la compra de
Bayer a Monsanto y de ChemChina a Syngenta
son transacciones diferentes a la del tercer caso
que corresponde a DuPont y Dow. Porque esta

Ultima fue estrictamente una fusion de iguales, y
no la compra de una compafiia por sobre la otra. Y
aesto se le debe sumar seglin Eyzaguirre que en
18 meses mas, esta compafiia sera subdividida
en tres compafiias independientes, las cuales se
enfocaran en tres industrias muy distintas entre
si. Una, dedicada a la Agricultura (semillas &
agroquimicos) se llamard Corteva Agriscience;
otra a la Ciencia de los Materiales, conservando
lamarca Dow y la tercera, enfocada en Productos
de Especialidad, bajo la marca “DuPont”.

Mario Schindler, director ejecutivo de ANPROS
con larga trayectoria en la industria de las semillas,
concuerda con la visién de Eyzaguirre: “Una fusién
propiamente tal es la de Dow con DuPont. En
el otro caso no es una fusidn, es Bayer la que
estd comprando a Monsanto. Técnicamente es
distinto porque en el Ultimo caso una empresa
hace una oferta por otra empresa y la adquiere
completamente”.

> >
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€ 60.000.000.000

€ 50.000,000.000

€30.000000.000 | ¢ 23 000.000.000

€ 14.800.000.000 € 14,600.000.000

Syngenta + Ch

LOS MOTIVOS

El Gerente de la Divisiéon Crop Science
de Bayer Chile, Gabriel Assandri explica que la
industria de la agricultura esta en el centro de
uno de los mayores desafios de nuestro tiempo:
cémo alimentar a 3 mil millones de personas
adicionales en el mundo para el afio 2050.
El mismo relata que, “en Bayer nos apasiona
enfrentar grandes desafios sociales a través
de la innovacidn, ciencia y responsabilidad, y
siempre hemos dicho que Crop Science es una
parte integral de nuestro portafolio”.

Eyzaguirre comparte este punto: “Hay que
considerar, que, en los Ultimos 30 afios, muchas
de estas mismas compafiias fueron creciendo, via
la adquisicién de varias compafiias de semillas
y/0 agroquimicos, potenciando sus negocios
con la integracién de su genética, tecnologias,
procesos, etc. De este modo, pudieron avanzar
en los grandes desafios que representa alimentar
una poblacién mundial en continuo crecimiento,
desarrollando para esto nuevas tecnologias bajo
un modelo de crecimiento sustentable”.

A juicio de él la fusidn y adquisicion de grandes
compafiias agricolas son exactamente el mismo
fendmeno que se estd dando en muchisimas
otras industrias a nivel global, como han sido las
lineas aéreas, las automotrices, los alimentos, la

ANOS
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Dow Chemicals Dupont

B €20000,000.000
e j
€0 — — —
P Bayers

B Empresas

€ 85.000.000.000

€32.600.000.000 I

Mercado Total

€52,400.000.000

61,58%

Total de estas 3
empresas

Otras empresas

banca financiera, etc. "De ahi, que no debiéramos
sorprendernos para nada con su ocurrencia”,
afirma.

Estas fusiones buscan que sus compafias puedan
mejorar su oferta de productos, a través de las
sinergias y economias de escala que obtienen al
unir sus equipos humanos y técnicos, recursos,
tecnologias, redes de distribucion, etc.

Assandri de Bayer agrega que, “la adquisicion de
Monsanto es una oportunidad para desarrollar
puestos de liderazgo en todos nuestros negocios
de Crop Science. Para nosotros esta adquisicion
es el siguiente paso ldgico para impulsar nuestro
enfoque biocientifico y una oportunidad de crear
un lider global en la industria agricola capaz de
avanzar en la proxima generacion de agricultura”.
A lo que afiade, “el objetivo de la combinacién
de Bayer y Monsanto es el crecimiento y traer
nuevas soluciones innovadoras para nuestros
clientes. Los productores se beneficiaran de un
amplio conjunto de soluciones para satisfacer
sus necesidades actuales y futuras, incluyendo
soluciones mejoradas en semillas, agricultura
digital y proteccion de cultivos”.

Mario Schindler, director ejecutivo de ANPROS
explica que desde su punto de vista una fusién
o adquisicion de este tipo tiene como clave

Gabriel Assandri, Gerente de la Division Crop Science
de Bayer Chile



reportaje central

/1 Cyando dos empresas importantes se unen, lo hacen para para poder encontrar
mejores productos al mercado. Ese es el resultado final que todos podemos
esperar, con desarrollo de tecnologias modernas?/ indica Mario Schindler.

la sinergia que se puede establecer entre el
desarrollo de la genética de nuevos productos
semilleros y los nuevos paquetes tecnoldgicos
de agroquimicos. Es claro en decir que, “esto
sélo beneficiara a los agricultores”.

El Gerente de la Divisiéon Crop Science
de Bayer Chile comparte lo que sostiene
Schindler: “Estamos convencidos de que, en
un negocio competitivo como la industria de la
agricultura, las ganancias de eficiencia generadas
por lainnovacidon aumentaran los rendimientos
para los agricultores. Esta adquisicion permitira
una innovacion mas efectiva entregando mayores
opciones, calidad y seguridad alimentaria”.

CUMPLIENDO LA NORMA

Estas fusiones se han ido concretando, luego de
exhaustivos andlisis y profundas fiscalizaciones
por parte de las autoridades antimonopdlicas a
nivel mundial. De hecho, estas seis compafiias,
antes de lograr sus fusiones, tuvieron que
deshacerse de parte importante de sus respectivos
portafolios (semillas de cultivos y lineas de
agroquimicos especificos) de modo que su
nueva oferta de productos (semillas, insecticidas,
herbicidas, fungicidas, nematicidas, etc.) fuera
bien balanceada y no presentaran riegos de
“posiciones dominantes” o “monopdlicas” en
los distintos paises donde operan.

Por ejemplo Bayer, debera dejar lainversién de la
semilla de canola, algoddn y soja. Ademas del trigo
y los pesticidas. Monsato por otro lado, vetara la
inversion en Nemastrike que es un nemaricida
y DuPont vendera parte importante de sus
pesticidas, su herbicida Finesse y su insecticida
Rynaxypyr.

La venta de estos portafolios, fue exigida en
muchos casos por las comisiones antimonopolios
de distintos paises a nivel global, para permitir la
concrecion de estas fusiones. De hecho, ambas
operaciones en Chile: Bayer - Monsanto y Dow
- DuPont estan siendo analizadas por la Fiscalia
Nacional Econémica.

LOS PROXIMOS DESAFIOS

Segun explica Eyzaguirre, estas nuevas compariias
agricolas creadas a partir de fusiones y compras,
buscan al igual que en otras industrias sinergias y
unir sus recursos para producir nuevos y mejores
productos de forma maés eficientes, innovadores y
sustentables para enfrentar los desafios globales
de alimentacion, cambio climatico, etc.

“Cuando dos empresas importantes se unen,
lo hacen para para poder encontrar mejores
productos al mercado. Ese es el resultado final
que todos podemos esperar, con desarrollo de
tecnologias modernas”, indica Mario Schindler.

Para Bayer a mediano y largo plazo, el negocio
combinado podra acelerar la innovacién y
ofrecer a los clientes soluciones mejoradas y un
paquete de productos optimizados basado en la
visién agrondmica analitica y con el apoyo de las
aplicaciones de agricultura digital. Se espera que
estos generen beneficios significativos y duraderos
para los agricultores: como mejor abastecimiento
y mayor conveniencia para un mayor rendimiento,
mejores condiciones ambientales proteccion y
sostenibilidad.

Para concluir el ex gerente general de DuPont
cuenta que naturalmente estas fusiones traen
consigo una concentracién que para algunos
representa una amenaza, en cuanto a su capacidad
de competencia que representan estos grandes
nuevos jugadores frente a otros mas pequefios.
“Desde mi perspectiva, otras compafiias mas
pequefias deberian tener la capacidad de
adaptarse mas rapido al cambio y aprovechar
la agilidad que les brinda una estructura mas
liviana. El gran poder que tiene la innovacion y
la creatividad, no necesariamente requiere de
grandes capitales para triunfar”.
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recomendaciones tecnicas

Recomendaciones técnicas
de Marzo

ESPECIE

Objetivo

Producto

Observaciones

HORTALIZAS

HORTALIZAS

TOMATE
(HORTALIZAS)

TOMATE
(HORTALIZAS)

LECHUGA
(HORTALIZAS)

PAPA
(HORTALIZAS)

PAPA
(HORTALIZAS)

HORTALIZAS
HORTALIZAS

HORTALIZAS

14 (®COAGRA

Promover crecimiento
y recuperar vegetales
afectados por frio.

Control de Hongos y
bacterias.

Fertilizante y
Bioestimulante natural

Nemétodos

Esclerotiniosis, botritis

Tizdn tardio
(Phytophthora
infestans)

Tizén tardio
(Phytophthora
infestans)

Malezas gramineas
(anuales y perennes)

Polillas y Trips

Pulgones

Zoberaminol Plus

Mastercop

PholusTM

QL Agri® 35

Bellis®

Forum® SC

Zampro® DM

Aquiles 240 EC

Gladiador 450 WP

Gladiador 450 WP

200 cc/100
Its

75 cc/100
Its

100-300
cc/100 L de
agua

6-8 L/ha

100 - 150
g/100 L

0,8 kg/ha

500-700
cc/ha

0,8-1,0 L/
ha

04-2L/ha

200 - 300
g/ha

100 - 150
g/ha

Repetir cada 7 a 10 dias.

Repetir a los 15 dias.

Aplicacion al follaje: indicadas para estimular

la nutricién y desarrollo vegetativo, radicular y
reproductivo en hortalizas de trasplante y cultivos
de siempra. Aplicar a partir del establecimiento
o emergencia del cultivo y repetir cada 15-30 dias.
Realizar hasta 8 aplicaciones por temporada. Leer
etiqueta del producto.

"Aplicar inmediatamente después de plantar y repetir
cada 15 a 30 dias.

Utilizar la dosis minimay el intervalo maximo de
aplicacion, en suelos con baja infestacion de nematodos
o en suelos previamente fumigados para evitar o
retrasar la reinfestacion de nematodos. Utilizar la

dosis mayor y el intervalo minimo de aplicacién en
condiciones de alta presion de nematodos.”

Tratamiento preventivo de inmersién: sumergir las
raices de la almaciguera pretransplante por dos minutos
y luego tranplantar. Utilizar la dosis menor en suelos sin
antecedentes o con antecedentes de baja presion de
esclerotinia. Leer etiqueta del producto.

Aplicar preventivamente desde 15 dias post transplante,
mojando bien el follaje. Utilizar 200 a 500 L agua/ha
segun el desarrollo de las plantas. Repetir a los 10 a 15
dias seglin condiciones.

Aplicar al fondo y pareces del surco, antes del cierre de
éste durante la plantacién. Tratamiento preventivo para
proteger los tallos y el follaje después de la emergencia
del cultivo. Utilizar la dosis mayor en siembras
repetidas de papas o en situaciones donde se espera
fuerte presion de la enfermedad. Aplicar una vez
durante el cultivo. Leer etiqueta del producto.

Iniciar las aplicaciones cuando las condiciones sean
favorables al desarrollo de la enfermedad. Utilizar la
dosis menor y el intervalo de 14 dias cuando hay baja
presion de la enfermedad. Emplear un volumen de agua
que asegure un buen mojamiento de todo el follaje.

Leer etiqueta del producto

Dosis dependiendo de las malezas presentes. Ver
etiqueta. Usar en mezcla con Winspray miscible.

Aplicar con buen cubrimiento, al detectarse los
primeros ejemplares.

Aplicar con buen cubrimiento, al aparecer los primeros
ejemplares. El producto controla ninfas y adultos de
pulgones



ESPECIE
POMACEAS

CAROZOS

FRUTALES

Objetivo

Promover crecimiento
y recuperar vegetales
afectados por frio.

Precosecha
Ojo de Buey

Postcosecha
Chanchito blanco
Escama de San José

Cydia pomonella

Ojo de Buey
Ojo de Buey
Control Polillas,

Escama de San José y
Chanchito Blanco

Control postcosecha
de Escamas, Chanchito
blanco, Pulgdn Lanigero
y Polillas

Control de Cancro
Europeo

Precosecha
Caida de fruta

Control de Cancer
Bacterial (cerezos)

Araiitas

Postcosecha
Cancer Bacterial

Postcosecha
Céncer Bacterial

Promotor de Raices

Malezas gramineas y
latifoliadas, anuales o
perennes

Ballicas resistentes y
gramineas anuales y
perennes

Producto

Zoberaminol Plus

Comet®

Mospilan®

Cidetrak CD MEC

Fosfimax 60-20
Aminocup
Hurricane 70 WP

Proton 50 EC

Polyben 50 WP

NAA-800

Mastercop

Ql Agri® 35
+ Acoidal® WG
+Break

Comet®
AGROCOPPER SP
(cerezos. duraznos,

nectarines, damascos,
ciruelos y almendros)

Pilatus

Roundup Ultra Max

Centurion Super

Dosis

200 cc/100
Its

30-40
cc/100 L
500 - 700
cc/ha

40 gr/ 100 L

30cc/ ha

100g7/100 ks
100cc/100 it
12 g/hL

150 cc/hL

60 g/hL

5-8cc/100
L de agua

(manzanos)

3-5cc/100
L de agua

(perales)

75 cc/100
Its

200 cc/100 L
+200gr/100 L
+20 cc/100 L

30-40
cc/100 L
500 cc/ha

60 g/hL

30L/ha

15-3.0Kg
/ha

1,2-30L
/ ha

recomendaciones tecnicas

Observaciones
Repetir cada 7 a 10 dias.

Aplicar en precosecha, desde 45 dias antes de cosecha,
repitiendo cada 10-15 dias, seguin condiciones de infeccion
(lluvias), altenando con fungicidas de distinto modo de
accion. Utilizar dosis mayor en condiciones de alta presion
y/0 huertos en plena produccién. Maximo 2 aplicaciones
por temporada. Leer etiquetas del producto.

Aplicar un minimo de 800 g/ha en arboles de 4 a 4,5 m de
altura. Maximo 2 aplicaciones por temporada, con intervalo
de 25 dias. Leer etiqueta del producto..

Cairomona para ser mezclado en el tanque de aplicaciéon
con insecticidas que controlan Polilla de la Manzana Cydia
pomonella en Manzanos, Perales y Nogales.

Aplicar 45, 30 y 15 dias antes de cosecha.
Aplicar 45, 30 y 15 dias antes de cosecha.
Aplicar en pre-cosecha de variedades tardias como Fuji, Braeburn

o Pink Lady. Periodo de proteccién: 22 dias. Respetar la carencia de
los productos de acuerdo a los mercados de destino de la fruta.

Una vez cosechada toda la fruta, aplicar con muy buen
cubrimiento para mojar bien la madera.

Aplicar en forma preventiva al inicio de caida de hojas (5% de
caida de hojas). Repetir con 30% y 60% de caida de hojas.
Aplicar con muy buen cubrimiento - minimo 2000 L/ha.

Aplicar cuando los primeros frutos sanos comiencen a caer.
Para lograr méxima eficacia de la aplicacidn, esta se debe
hacer con temperaturas de 21° C o mayor, con un volumen
de agua adecuado para lograr alcanzar a todo el follaje.
Méximo 2 aplicaciones por temporada. Leer etiqueta del
producto.

Desde caida de hojas, cada 15 dias.

QL Agri 35 es un producto natural que no requiere carencias
en los mercados de destino. Es importante que QL Agri 35
se agregue al final de la mezcla de tanque para evitar la
formacion de espuma. Leer etiquetas de los productos.

Desde caida de hojas, cada 15 dias.

Tratamiento Otofio - Inviermo: Realizar 3 tratamientos en
caida de hojas, receso invernal y yema hinchada con 1.500
Its agua/ha.

Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
desarrollo de raices absorventes para la nutricién postcosecha.

Herbicida sistémico no selectivo de post emergencia para el
control de malezas gramineas y de hoja ancha. Por su envase no
requiere triple lavado, facilita el transporte y el acopio. Producto
asociado a BPA y certificaciones de exportacion. Gracias a la
nueva tecnologia Transorb® I, se absorbe hasta tres veces méas
rapido que otro glifosato genérico, por lo que no es necesario
agregar surfactante.

Herbicida sistémico selectivo para el control de malezas
gramineas, anuales y perennes. Malezas anuales: aplicar cuando
la maleza esta en sus primeros estados de desarrollo (3-4 hojas)
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ESPECIE
FRUTALES

UVA DE
MESA

Y UVA
VINIFERA

CITRICOS

16 @ COAGRA

Objetivo

Malezas gramineas,
ciperaces y de hoja
ancha

Control de
Enfermedades

Control de
Enfermedades

Mejorador de suelo

Botritis y Oidio

Post Cosecha

Post Cosecha

Botritis

Control de Hongos y
bacterias

Promotor de Raices

Postcosecha
Poda

Postcosecha
Poda

Cancrosis

Control de pudricion
parda |

Mejorar Color y
calidad de frutos.
Potenciar Actividad
de la Planta.
Correccion
Nutricional de
Otofio.

Promover induccidon

Precosecha
Arafitas

Producto
Azote Plus

Nordox® Super 75
WG (cerezos)

Podastik Max®

Humic Total

Bellis®
(uva de mesa)

Orthene 75 SP
Silwet TX 100

(frutales)

Etherfon 500 GL

Cantus® (uva de
mesa)

Mastercop
Pilatus

Podexal®

Comet®

AGROCOPPER SP

Fosfimax 60-40
Defender Potasio
Kendal

Defender Zinc
Defender
Manganeso
Citofour

Ql Agri® 35

+ Acoidal® WG
+Breakn

Dosis

3,0-50L
/ ha

130-200 gr
/ hL

Pintar cortes

5a10 K/Ha

40a 80
/100L
(0,8a15
kg/ha)

100 - 200
grs / hL
25cc/ hL

2,0L/ha

1,2 kg/ha

75 cc/100
Its

63,0 L/ha

Pintura de
cortes de
poda

30-40
cc/100 L
500 cc/ha
60a120 g/
hL

100gr/100
Its

300 cc/100
[ts

200 cc/100
Its

2L/Ha
2L/Ha

1L/Ha

200 cc/100 L

+200 gr/100 L
+20cc/100 L

Observaciones

Herbicida sistémico no selectivo, de baja volatilidad, absorbido
activamente por las hojas y raices, sinergizado con Tiocianato de
amonio para el control post emergente de malezas gramineas,
ciperaceas y de hoja ancha.

Fungicida bactericida en base a éxido cuproso con alta
resistencia al lavado por lluvia. Aplicar desde inicio hasta
término de caida de hojas, y en yema hinchada. Se busca
proteger al arbol de los periodos de susceptibilidad provocados
por heridas naturales. No es necesario agregar aceite.

Pasta para cortes de poda; se utiliza para control preventivo de
enfermedades de la madera en frutales. Pintar inmediatamente
de realizado el corte

Repetir a los 20 dias.

Aplicar en periodos criticos como pinta o precosecha, alternando con
otro botriticida de diferente modo de accién. Bellis también puede ser
aplicado al aparecer los primeros sintomas de la enfermedad en los
racimos, rotandolo con fungicidas de otro modo de accidn. Realizar
maximo dos aplicaciones por temporada.

Insecticida de amplio espectro, sistémico con accion de contacto e
ingestion. Actta sobre insectos chupadores y masticadores. Su envase
hidrosoluble facilita la dosificacion y otorga seguridad al operador.
Aplicar en postcosecha.

Fitorregulador que libera etileno dentro de los tejidos vegetales,
promueve Lignificacién y Defoliacion. Aplicar en postcosecha.

Aplicar en periodos criticos como pinta o precosecha,
alternando con otro botriticida de diferente modo de accién.
Cantus también puede ser aplicado al aparecer los primeros
sintomas de la enfermedad en los racimos, rotandolo con
fungicidas de otro modo de accién. Realizar méaximo dos
aplicaciones por temporada. Leer etiqueta del producto

Desde caida de hojas, cada 15 dias. Aplicacién pos cosecha,
repetir cada 15 dias.

Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
desarrollo de raices absorventes para la nutricion postcosecha.

Use el producto sobre cortes de poda inmediatamente después de
podar. Este producto viene formulado para su uso directo, antes
de usar agite el envase. No aplicar si existe riesgo de lluvia 6 horas
después de la aplicacion.

Realizar tratamientos preventivos en caida de hojas y repetir
después de poda. Maximo 2 aplicaciones por temporada. Leer
etiqueta del producto.

Aplicar entre caida de hojas, receso invernal y brotacion, con una
frecuencia de 10 dias. Aplicar con un mojamiento de 600 L/ha,
segln sea el desarrollo del cultivo. Realizar hasta 4 aplicaciones
por temporada.

DRepetir a condicién mensualmente.
Cada 15 dias.

Mejora calidad de la fruta.

Repetir a los 10 dias

QL Agri 35 es un producto natural que no requiere carencias
en los mercados de destino. Es importante que QL Agri 35 se
agregue al final de la mezcla de tanque para evitar la formacién
de espuma. Leer etiquetas de los productos.



recomendaciones tecnicas

ESPECIE Objetivo Producto Dosis Observaciones
Barbecho Quimico Centurion Super 1,2 L/ha En sitios con antecedentes de gramineas resistentes a glifosato,
Gramineas Resistentes adicionar Centurion Stper. Aplicar cuando la malezas tengan 3 a
4 hojas.
Barbecho quimico Heat® + Glifosato  35-70 g/ Aplicar con malezas en activo crecimiento y cuando tienen

ha de Heat  unaalturade5a10 cmy/0 2 a 5 hojas. Utilizar las dosis
+35Lde mayores con malezas de mayor desarrollo. Aplicar con un
glifosato volumen de agua de 100 a 200 L de agua/ha. Realizar como
48% 03 L  méximo 2 aplicaciones por temporada con un intervalo

de glifosato = minimo de 30 dias. No aplicar sobre cereales emergidos. Leer

62,5% etiqueta del producto.
Carbdn cubierto o Real® Top 50 cc/100  Los efectos fisiolégicos AgCelence de Real® Top le dan a
hediondo (blancoy kg de las plantas una mayor tolerancia a distintos tipos de estrés
candeal). semillas (hidrico, térmico y otros), al mismo tiempo que permiten un

mejor aprovechamiento de la fertilizacion nitrogenada. Leer
etiqueta del producto.

Tratamiento de Pronutiva trigo 1 Pack tecnoldgico para el tratamiento completo de
Semillas Pack/5000 ' semillas de cereales

kg
Barbecho Quimico Roundup Full 1l 3L/ha Aplicar sobre malezas gramineas y de hoja ancha

en sus primeros estados de desarrollo y creciendo
activamente.

PARA IMPLEMENTAR SU CAMPO, COAGRA TIENE
LAS MEJORES MARCAS DE MAQUINARIA DEL MUNDO

Encuentre en Coagra todo en Tractores, Enfardadoras, Segadoras, Rastrillos, _
Irrigacion, Sembradoras, Desmalezadoras, Distribuidores, Arados, Rastras,
Abonadores, Perforadores de suelo, Cultivadoras y Gruas de clase mundial.

@ www.coagra.com ®© 600 3 200 200 C.)COAGRA
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100 Anos de Fella en el mundo

Esta marca de forraje fue fundada en 1918 y fue llamada Bayerische Eggenfabrik AG, en Alemania.

Posteriormente, en el afio 1921 la compafiia adquirié el nombre Fella para todos sus productos,

el cual proviene de la palabra egipcia Fellache, que significa “agricultor”. Esto simboliza el
enfoque que siempre ha tenido la empresa en las labores forrajeras agricolas.

EI afio 2011 el grupo AGCO adquirié el 100% de
la compafiia Fella, lo que implicé un nuevo renacer
para la empresa en cuanto a su distribucion a nivel
mundial. En ese marco, el 2017 Coagra adquiere
la representacion de la marca Fella en Chile, con
sus segadoras, hileradores y henificadores. En este
cumpleafios de la compaiiia, en que celebran 100
afos al servicio de los agricultores, conversamos
con David Blackwood desde Alemania, gerente del
area de Exportacion de Fella, quien nos comenté
los principales hitos en la historia de la compafiia y
sus planes futuros.

éHan planeado algo especial
celebracion?

En el verano de 2018, la compafiia tiene previsto
realizar una gran celebracion para todos los
empleados junto con funcionarios del gobierno

para esta
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local de la localidad de Feucht, donde se encuentra
lafébrica. En esta celebracién, planeamos anunciar
el inicio de la construccién de una nueva fabrica
para aumentar nuestra capacidad de produccion.

éCuales serian las grandes innovaciones que han
introducido en el mercado?

Fella ha traido muchos productos innovadores al
mercado en los Ultimos 100 afios. Por ejemplo, las
primeras maquinas segadoras con acondiconador
se fabricaron en 1953, y afios maés tardes en la
década de 1980 se produce la primera segadora
de barra compacta que podia trabajar con cortes
en angulo, luego se introduce el galardonado
sistema Fella DriveGUARD en 2012, el cual es un
sistema de seguridad para proteger a los equipos
de segado, ante la colisién con objetos que
blogueen su funcionamiento.

David Blackwood en capacitacién en Chile

éCual seria el sello de los productos Fella?

Yo diria que el aspecto Unico de Fella es que sélo
construimos cortadoras de discos, henificadoras
y rastrillos. Esto significa que Fella esta 100%
especializada y enfocada en estos productos,
razén por la cual las maquinas de Fella estan
tan bien disefiadas para trabajar en todas las
condiciones del Agro.

éCual seria la principal diferencia entre los
productos fabricados en Alemania versus otras
partes del mundo?

Las maquinas de Fella se contruyen 100% en
Alemania usando las Ultimas tecnologias de
manufactura y los mas altos esténdares de
calidad alemanes.

Las maquinas de Fella son vendidas en mas de
100 paises diferentes alrededor del mundo.
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éPor qué decidieron ingresar al mercado
chileno?

Los productos de Fella han estado en Chile
por mas de 20 afios. Las condiciones de la
agricultura en el sur de Chile son similares a
las condiciones en Europa, lo que hace que las
maquinas de Fella sean muy adecuadas para el
mercado chileno.

éPor qué eligieron a Coagra como su
representante de marca en nuestro pais?

Fella pertenece a AGCO Corporation, quienes
David Blackwood también son duefios de los tractores Valtra, los

ventana al proveedor

Fella estd 100% especializada y enfocada en estos productos,
razdn por la cual las mdquinas de Fella estdn tan bien disefiadas

1/

para trabajar en todas las condiciones del Agro.

cuales Coagra ya vendia con éxito en Chile. La
politica de AGCO es distribuir su maquinaria de
forraje a través de sus exitosos distribuidores
de tractores. Ademas, debido a que Coagra
tiene cobertura a nivel nacional, permite que los
productos de Fella sean vendidos a agricultores
alo largo de todo el mercado chileno.

éCual es su estrategia comercial con Coagra
para este 2018?

En 2018 queremos continuar trabajando con
Coagra para contribuir en su exitoso inicio con
los productos Fella, que comenzaron en 2017.

Lideres en el

rubro Semillero
Desde 1986

)
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Magquinaria de Coagra

Implementos para cada
necesidad agricola

El aflo 2017 la linea de Maquinaria de Coagra comenzd a importar destacadas marcas propias para satisfacer los
requerimientos para los cultivos de sus clientes, los cuales requieren equipos cada vez mas especializados y de alta

calidad.

Por Maria José Urcelay

Tractor Modelo A73 Orchard

La experiencia de Coagra con el Grupo AGCO nacié con la representacion
de los tractores VALTRA (Ex Valmet), en Chile desde el afio 2013. Dentro
de los equipos mas destacados este 2018 se encuentran el tractor Valtra
modelo A73 Frutero de 82 HP y el T193 de cultivo de 210 HP. El primero
se destaca por su potencia con el eficiente motor Perkins de tres cilindros
turboalimentados con intercooler, de gran rendimiento para todo tipo de
labores en la fruticultura. El ser compacto, le permite un buen manejo en
espacios reducidos, como huertos frutales en alta densidad los que cada
vez cuentan con menos espacio de operacion. Disfruta de una capacidad
de elevacién de 2.900 kg y cuenta con un sistema hidraulico tnico en el

ANOS
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VALTRA

mercado que facilita el uso del tracto-elevador trasero. Debido a que el
cuidado del operador también es importante, el disefio de los comandos
hace més cdémodas las extensas horas de trabajo arriba del tractor.

En el caso del modelo T193, fabricado en Finlandia, cuenta con una
potencia de un motor de seis cilindros con bajo consumo de combustible
- gracias a la tecnologia SCR, que limpia los gases de escape, a la vez que
optimiza el rendimiento del motor - por lo que es ideal para trabajos duros.
El equipo funciona con pesos diferentes (por ejemplo, cuando se trabaja
con el cargador frontal) y en todas las condiciones climaticas. La parte



nuestra empresa

inferior de los tractores, que es excelente para
su uso forestal, también presenta una ventaja
en el trabajo agricola diario.

Como un sello de Valtra, este equipo cuenta
con un disefio de cabina espaciosa, ergondémica
y segura para el conductor. De hecho, la serie
T es la més espaciosa de su clase de tamafio,
ofreciendo una excelente visibilidad a través de
sus vidrios polarizados.

IMPLEMENTOS INNOVADORES Y DE GRAN
EXPERIENCIA
La exitosa alianza comercial con Tractores
Valtra, le permitié a Coagra incursionar en otras
lineas destacadas pertenecientes al gigante
% 208 grupo mundial AGCO. Es asf como incorporaron
Fertilizer Bdf 1300 la abonadora Valtra para fertilizar: FERTILIZER
BDF 1300. "“Es sencilla y tiene buen ancho de
trabajo y es facil de operar. Me gusta porque

FELLA

-100% fabricacion alemana.

- Mayor resistencia y durabilidad.

- Lubricacion de por vida, equipos libres de
mantencién.

- Turbolife: sistema de flotacién de barras
de corte, se copia el terreno a la hora de
segar.

- ComfortChange: sistema de cambio
rapido de cuchillas de cortes.

- SafetySwing: protector de impacto.

Maquinaria Fella

TRACTOR A73 TRACTOR T193 FERTILIZER BDF 1300
- Fabricado para atender las necesidades - Fabricado en Finlandia. - Depésito de polietileno preparado:
fruticolas. - Potencia de seis cilindros: mayor potencia resistencia a la corrosidn, de facil
- Excepcional maniobrabilidad. y productividad. mantenimiento y limpieza.
- Facil mantenimiento. - Agilidad optimizada. - Discos, proteccion, tornillos, cerraduras y
- Filtro de aire seco. - Motores AGCO POWER™ con tecnologia acierre inferior en acero inoxidable.
- Caja de cambios sincronizada 12 + 12. SCR. - Agitador oscilante sellado, menos daiio a
- Motor PERKINS (alto rendimiento, - Transmision HiTech: cambios suaves y las semillas y menor mantenimiento.
minimo consumo). rapidos. - Distribucién de semillas y fertilizante
- Sistema hidraulico de centro abierto. entre 18 a 36 metros de ancho.
- AutoComfort: sistema de suspension de - Compuertas que permite bajas dosis con
la cabina. precision.
- AutoTraction: conduzca exclusivamente - Guias dobles de desplazamiento:
con los pedales de acelerador y freno. distribucién uniforme.

(@ COAGRA 21
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es mas simple, a veces tanta tecnologia juega
en contra”, comenta Ricardo Yunge, quien se
dedica a prestar servicio de fertilizacion en
Puerto Varas y sus alrededores y espera entre
marzoy abril comenzar con fuerza latemporada.

Perteneciente al mismo grupo AGCO, se
incorporaron productos de pasteria Fella,
una compafia con 100 afios de historia que
contribuye con segadoras,
rastrillos pateadores, todo
pensado para cultivos forrajeros. Es una marca

hileradores vy
especialmente

alemana cuya construccion y armado se realiza
100% en ese pais, “algo que muy pocos de
nuestros competidores pueden garantizar,
ya que debido a la globalizacién, construyen
y ensamblan en paises de distintos origenes
afectando su calidad”, asegura Francisco
Caroca, gerente de la linea de Maquinaria. En
la Agricola y Ganadera Santa Elena en Puerto
Varas, adquirieron hace poco un rastrillo
pateador de Fella. El administrador del campo,
Robert Heim nos costé su experiencia en la
ultima temporada: “Es un equipo robusto y facil
de utilizar. Hace la pega y desparrama bien el
pasto. Tenia rastrillos de otras marcas, pero para
mi era un drama porque se quebraban mucho
las patas. Con este rastrillo no tuve problemas,
encuentro que la marca es buenay soy fanatico
de los productos alemanes”.

Challenger  también es una empresa
perteneciente al grupo AGCO, pero de origen
norteamericano. Con sus mas de 60 afios

2 G COAGRA

de historia distribuye sus enfardadoras en
150 paises. En Chile se puede encontrar la
enfardadora 1838/1840 central representada
por Coagra, Unica en su tipo. “Por muchos afios
teniamos una enfardadora lateral, pero con
esta central tenemos mas rendimiento. Permite
ver mejor la forma en que se va trabajando,
por lo que se puede tener bien controlada la
enfardadura misma"”, comenta Manuel Lépez,
administrador del Fundo Manantiales de Valle
Hermoso ubicado en la zona de Algarrobo,
Region de Valparaiso. Un campo de 200
hectareas de avena, falaris y ballica.

Otra de las destacadas marcas representadas
por Coagra es la italiana Marani, con 65 afios
en el mercado, la cual se encuentra presente en
Chile con su carrete de riego Explorer modelo
GTO708B, para cultivos mayores como maiz,

MARANI

- Turbina con by pass incorporado
conectado directamente en el reductor
con 3,4,6 velocidades.

- Materiales de prolongada duracién.

+ Minimo consumo de energia.

- Manguera de polietileno de alta
densidad con aspersor constante.

- Sistema Guia - Turbo: garantiza el
adecuado enrollado del tubo en la
maquina por medio de torillo sin fin.

- Doble entrada de agua para la
irrigacion de campos contrapuestos, sin
desplazar la maquina.

CHALLENGER

-100% fabricacion alemana.

- Mayor resistencia y durabilidad.

- Lubricacién de por vida, equipos libres de
mantencion.

- Turbolife: sistema de flotacion de barras
de corte, se copia el terreno a la hora de
segar.

- ComfortChange: sistema de cambio
rapido de cuchillas de cortes.

- SafetySwing: protector de impacto.




papas y alfalfas. “Invertir en riego tecnificado
siempre es bueno porque se ocupa menos mano
de obra. Este carrete me gustd por la distancia
que riega y la cantidad de agua que tira. Si
pudiera, invertiria en otros.”, comenta Manuel
Hidd, productor maicero de la Regién de Nuble.

Ademés del carrete, Marani se encuentra
presente en Chile con tractobombas vy

motobombas.

A su vez, Coagra es el distribuidor oficial en
Chile de los productos para labranza de la
empresa Baldan - de origen brasilefio - con
mas de 90 afios fabricando implementos
como: sembradoras, desmalezadoras,
distribuidores, perforadores de suelo, arados
y rastras, ademés de abonadores, cultivadores
y gruas. El productor Juan Espinoza, dedicado
a cultivar 70 hectareas de papas en Linares,
comprdé hace poco tiempo una rastra aradora
Baldan y - a pesar de que aun no ha podido
utilizarla frecuentemente por no ser aun la
fecha fuerte de arado - comenta que espera
en mayo explotar todo su potencial. "Aunque
la he podido usar poco, he notado que es
entradora, buena para picar y su manejo no es
complicado”, comenta.

Arado Reversible Hidraulico ARH

- Versatil para trabajar en terrenos
inclinados.

- Trabajo de calidad y alto rendimiento.
- Puede ser utilizado también para
construccion de curvas de nivel.

- Posee muiltiples regulaciones en los
discos, como altura, giro e inclinacién:
garantiza el mejor ajuste para cada tipo
de suelo.

Arado Subsolador ASTH

- Desarrollado para eliminar las camadas compactadas del suelo.

- Aumenta la capacidad de infiltracién del agua en el suelo: evita erosiones.
- Facilita el crecimiento de las raices de plantas.

- Es de facil utilizacion y alto rendimiento.

nuestra empresa

- - € oy

Desmalezadora Rotativa

- Alto rendimiento.

- Aplicable en diversos tipos de
vegetaciones.

- Acoplamiento al tercer punto del tractor,
pidiendo ser lateral o stiper lateral.

- El material se puede dejar depositado en
una unica linea o distribuidos de manera
uniforme en el suelo.

- Su caja multiplicadora es lubricada en bafio
de aceite.

- Engranajes de dientes helicoidales.

- Exclusivo sistema de giro libre Baldan.

- Cardan con dispositivo de seguridad
“embrague" para proteccién de la caja
multiplicadora.

- Su estructura posee un sistema de
fabricacion especial que garantiza su maximo
desempeiio y rendimiento operacional.

@ COAGRA <]
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Rastra CRSG-L

- Desarrollada para trabajos de
preparacion de suelo para la siembra de
cereales y reconstruccion de pasturas.

- Espaciamiento de 235 mm entre discos.

- Cilindro hidraulico, conectados a las
llantas auxilian en el traslado, maniobras y
control de profundidad de trabajo.

Trituradora de poda - Rotovator
Rototiller - Picadora de Rastrojo

- Estructuras robustas en caja
multiplicadoras y con chasis de gran
espesor.

- Sistema de sellado exclusivo para
proteger los cojinetes que soportan al
rotor, perfectamente disefiados para
condiciones de trabajo dificil.

- Rotor y bridas de acero antidesgaste.

- Las transmisiones laterales son de
engranajes robustas.

- Sistemas hidraulicos totalmente sellados.
- Equipos bien equilibrados en su peso:
mayor centro de gravedad cerca del tractor.

Trituradora de poda

ANOS
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La mas reciente incorporacién de implementos en Coagra es la marca Celli de origen italiano fundada
en 1955, la cual introducird en Chile rototiller, rotovator de cultivos y hortalizas, ademés de rotofresas,
picadoras de rastrojoy trituradores de sarmiento. Los grandes beneficios de esta marca - cuyos productos
se podran solicitar en Coagra a partir de abril de este afio - radica en que: “Celli disefia, construye y
distribuye labranza y equipos de suelo impulsados por toma de fuerza y aplicaciones complementarias,
tales como trituracion de poda, picadora de rastrojos y rotovatores, entre otros. Nuestro principal
objetivo es entregar productos innovadores y de alta calidad de acuerdo a las necesidades del cliente”,
comenta Fred Aros, jefe de imprementos en la linea de Maquinaria.

La incorporacién de todas estas marcas ha estado acompafiado de un exhaustivo trabajo en Coagra
por fortalecer la fuerza de venta y manejo técnico. ““El equipo de venta de Coagra ya esta capacitado
para atender a cualquier demanda de nuestros cliente”, comenta Francisco Caroca. Ademas, han
debido abastecerse de todos los repuestos para los equipos y adquirir los conocimientos necesarios
para orientar a los clientes. "Desde el segundo semestre del 2017 hemos estado en un sin nimero
de demostraciones en campos desde la V a la X regién, mostrando los beneficios de nuestras nuevas

marcas de implementos con las que - sumadas a nuestra marca de tractores Valtra - podamos generar
un paquetes de soluciones a nuestros clientes”, asegura Caroca.

Picadora de Rastrojo
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Sector fruticola prevé envios

record de

Con esa cifra lograrian recuperar pérdidas del afo pasado. Alza seria de
10% en envios al exterior y 20% en retorno de divisas.

El inicio de 2018 ha coincidido
con un mejor animo en el mundo
empresarial y el presidente de
la Federacion de Productores de
Fruta de Chile (Fedefruta), Luis
Schmidt, pareciera ser parte de
ese optimismo.

“Hemos tenido un afio con
buen clima, no hemos tenido los
problemas vistos en las temporadas
anteriores de enorme sequia en el
norte, centroy sur del pais. Y, por
lo tanto, los volimenes de pro-
duccién van a aumentar”, estima
el dirigente.

Precisamente, 2017 fue un periodo
complejo para el sector fruticola
dado los resultados menores a los
de la temporada anterior debidoa la
coincidencia de temperaturas mas
altasylos incendios. En este marco
hubo que adelantar a diciembre
la cosecha de mucha fruta, lo que
redundd en una disminucion de

1,8% en el volumen de exportacion
y 7,6% en el retorno de divisas.

Este aflo, segin lo descrito por
Schmidt, el panorama es diferente y
esperan superar la mala racha vivida
y recuperar la pérdida. De ahi que
proyectan alcanzar envios de 2.935
toneladas, lo que se traduciria en
un nuevo récord para el sector de
USS 5.758 millones.

Exportaciones de frutas

VOLUMEN EN MILES DE TONELADAS

Mas alla de factores incontro-
lables como el tiempo, la estabi-
lizacién de nuevos productos en
mercados internacionales aportaria
al crecimiento del rubro. Frutas
como las cerezas, arandanos y no-
gales, que estan “creciendo a tasas
muy fuertes” seglin el dirigente,
serian ejemplo de esto.

“Tuvimos recientemente un gran

WWW.DF.CL

cosechoén de cerezas. Solo en cere-
zas, se exportaron el afio pasado del
orden de USS 635 millones. Creemos
que este ano vamos a llegar a los
USS 1.000 millones. Eso significa
que estariamos exportando mas de
la mitad de lo que se exporta en vino
en este pais”, enfatizé Schmidt.

Agregd que en 2017 enviaron
alrededor de 20,5 millones de cajas
de cerezas y que este ano esperan
superar las 37 millones, lo que se
traduciria en un aumento de “casi
el 100%”.

Schmidt explicé que si bien hay
otros productos que en este momento
crecen a un menor ritmo, como las
manzanas, sus perspectivas también
son halagiienas. Esto, por cuanto en
paises de Europa, como Alemania
-principal mercado del citado pro-
ducto-, “han tenido una temporada
muy mala en cuanto a produccion,
por enormes nevazones y heladas,
y por lo tanto, el stock que tienen es
muy bajo”, finalizé Schmidt.

El traspié del dolar

En un escenario en que la baja
del délar les ha complicado el
panorama, el presidente de
Fedefruta destacé la importancia
de mejorar la productividad, bajar
costos, mecanizar procesos. No
obstante, expreso su deseo de que
“ojala el tipo de cambio no siga
cayendo a los niveles que lo esta
haciendo”.

Para la competitividad, agrego,
otro punto importante es trabajaren
la imagen pais y facilitar el acceso
a mercados internacionales.

FOB(MILLONES DE USS)
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