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Desafios futuros para la fruticultura

Sin duda que la situacion de registros de pro-
ductos para el mercado de China a inicios de
esta campana fruticola ha sido un tema que ha
puesto en el tapete la necesidad de fortalecer
el entendimiento del Codex Alimentario para
todos los mercados de destino, y en particular
la interpretacion y trabajo planificado con cada
uno de los mercados compradores, de manera
de profundizar sus aprobaciones, sus restric-
ciones y en especial los registros que van a ir
expirando en el tiempo.

Cabe destacar que Chile ha sido muy exitoso
en esta materia y con el trabajo mancomunado
del SAG, ASOEX, FEDEFRUTA y las exporta-
doras se ha logrado administrar de muy buena
manera las distintas restricciones y modifica-
ciones al Cédigo Alimentario que han ido de-
sarrollando cada uno de estos mercados (los
que en algunas oportunidades cuando estin
sobre ofertados pueden transformarse en ver-
daderas barreras pararancelarias).
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Ahora bien, de cara al futuro, vemos que
cada vez con mas fuerza los paises de des-
tino van elevando los niveles de exigencias,
aumentando las mediciones de residuo, re-
duciendo asi sus tolerancias.Todo de cara a
la inocuidad y a la sanidad de las frutas que
van directamente al consumidor final.

Bajo este escenario, se hace necesario
desarrollar un plan maestro de cara a los
préximos 10 aios el cual como pais abor-
de integralmente el trabajo de entendi-
miento, capacitacion y gestion de estas
materias con el aparato publico y privado
para todos los mercados de destino en la
fruta chilena. Sin duda, esto permitiria con-
tinuar por la senda del liderazgo que Chile
ha desarrollado y que lo ha llevado a situar-
se hoy dentro de los Top 5 productores en
la mayoria de los mercados de destino de
nuestras principales frutas de exportacion.
Lo anterior es todo un logro y permitira
seguir proyectando este crecimiento hacia
el futuro.

Entonces debemos estar tranquilos por-
que frente a los cambios de los organismos
reguladores, modificaciones en los regis-
tros y en los manejos de residuos y en los
mercados de destino como pais estamos
bien organizados. Lo importante hoy dia es
trabajar de una manera mas intensa para
prevenir futuras complejidades en las re-
cepciones de nuestras frutas y asi asegura-
mos el desarrollo de nuestra fruticultura.

Max Donoso M.
Gerente General
Coagra S.A.
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Tractores Valtra en la VIl region

El miércoles 8 de noviembre se reunié un gru-
po de veinte productores de alfalfa en el sec-
tor de San Clemente,VI Region, para conocer
los nuevos implementos y maquinarias que
Coagra esta incorporando al pais, destacando
los tractores Valtra y los equipos de pasteria
Fella. También participd Anasac con sus semi-
llas de alfalfa WL. La actividad fue organizada
por la linea de Maquinaria de Coagra con su
sucursal de Talca y dirigida por el supervisor
Jony Basualto y el ejecutivo comercial Cristian
Valenzuela.

Chile y China profundizan el TLC

El acuerdo se firmo el pasado || de noviem-
bre en el marco de la Cumbre de APEC, para
incluir items que no fueron contemplados en
el Tratado de Libre Comercio vigente desde
el 2006. Chile es el primer pais del mundo
en firmar un Protocolo de Profundizacion
de TLC con China. Entre otros aspectos, se
contempla facilitar el comercio para que las
exportaciones sean mas expeditas y aplicar
correctamente las preferencias arancelarias
acordadas.

Anasac premia al Campo del
Ao 2017

Se trata de la tercera version de este con-
curso que busca destacar las buenas practicas
agricolas y valorar el espiritu y compromiso
con la tierra. Entre los 450 predios inscritos,
el gran ganador fue Victor Moller propietario
del Fundo Virquenco de la Region del Bio-
bio, quien recibié el premio “Campo del Ao
2017”. Este predio, nutre a buena parte de la
produccion de arandanos del pais y es aca
donde se prueban e incorporan tecnologias
avanzadas. Ademas, se premiaron a |0 gana-
dores regionales por categorias y al campo
destacado INDAP. El evento se llevo a cabo el
pasado |5 de noviembre.

g

The Toro Company capacita
a Coagra

Mas de 50 productores de Talca, participaron
en una charla sobre el correcto uso y man-
tencion de las cintas de riego por goteo, la
cual fue impartida por Pablo Fernandez, dis-
trict sales manager de Toro Micro-Irrigation.
La actividad fue organizada por Coagra junto
a The Toro Company — una de las principales
empresas de riego del mundo - con el obje-
tivo de potenciar los productos de la marca
que son importados y distribuidos en Chile
por Coagra desde el 2016. Junto con esto,
en el Ultimo mes se realizé una capacitacion
a toda la fuerza de ventas de las sucursales
para brindar la mejor asesoria a los clientes
en productos como las cintas Aqua -traxx, co-
nectores, y mangueras lay flat.

Copefrut inaugura moderna
linea de produccion de
cerezas en el Maule

Se trata de una de las maquinas de produc-
cion de cerezas mas modernas del mundo,
la cual esta ubicada en la planta Cenkiwi de
Copefrut, exportadora de frutas a mas de 50
paises. Esta nueva linea permitira aumentar
la capacidad de procesamiento y seleccion
alcanzando hasta |2 toneladas por hora, lo
que significara que el 25% de la fruta de Co-
pefrut sera procesada en ella. Se estima que
esta innovacion traeria beneficios para unos
200 productores agricolas. Esto se enmarca
en un trabajo conjunto publico — privado. La
inauguracion, llevada a cabo el pasado 8 de
noviembre, fue encabezada por el ministro
de Agricultura, Carlos Furche.Ademas, Cope-
frut firmé un convenio de investigacion con
la Universidad de Chile el cual busca realizar
estudios para mejorar problemas producti-
vos para ayudar a unos 350 agricultores.

54 anos de Coagra

Coagra S.A,, una de las principales distribui-
doras de insumos agricolas de Chile, celebré
el pasado |6 de octubre 54 anos de trayec-
toria. Todo comenzé en 1963 cuando un gru-
po de agricultores de la zona de Graneros
crearon la Cooperativa Agricola de Graneros
— adquiriendo posteriormente el nombre de
Coagra - que ha ido creciendo productiva y
territorialmente a lo largo de los anos esta-
bleciéndose como una de las mas importan-
tes en su rubro.

Acuerdo comercial entre Chile
y Argentina

El 2 de noviembre se firmoé en Buenos Aires
un nuevo acuerdo comercial que vendra a
complementar el ACE 35 Chile — Mercosur,
que regia las relaciones comerciales entre
ambos paises por los Ultimos 20 afnos. Entre
otros, se contempla facilitar el intercambio
de productos de forma mas expedita, el esta-
blecimiento de un marco legal claro para los
inversionistas y la eliminacion del roaming en
un plazo de dos anos.

Coagra participa en
Expocorma

Entre los dias 8 y 10 de noviembre se llevo
a cabo esta XIX Feria Internacional Forestal,
Celulosa y Papel, organizada por la Corpora-
cion Chilena de la Madera - CORMA -. La
actividad - realizada en Coronel, Region del
Biobio - se considera la mas importante en
su rubro reuniendo a mas de 350 empresas
expositoras de mas de 30 paises. En esa ins-
tancia, Coagra participé con sus tractores
Valtra Finlandia, disehados para entregar so-
luciones para enfrentar distintas necesidades
forestales.
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Empresas Sutil celebra el fin de ano
reconociendo a su plana gerencial

EI dia viernes 3 de noviembre se llevo a
cabo la tradicional celebracion de fin de afio
de Empresas Sutil S.A. El evento se realizd
en el centro de eventos Vista Santiago, en el
Cerro San Cristobal y fue encabezado por el
presidente del holding, Juan Sutil, y el gerente
general, Edmundo Ruiz. En la oportunidad, se
realizé un especial reconocimiento a todos

Juan Sutil

De pie: Felipe Arrau y Angélica Donoso, Antonio Vidaurre
y Gracia Morandé. Sentados: Pedro Pablo Larrain, Lucia
Izquierdo, Marco Alvarez, Ana Maria herrera, Ariel Caro y
Sandra Caroca

los gerentes del grupo: Pacific Nut, Sutil Familiy
Wines, Abrantes y Sutil & Compaiia. En el caso
de Coagra, Max Donoso fue destacado por su
trayectoria. Ademas, se hizo una mencion espe-
cial a Eduardo Papic quien recientemente dejé
su cargo de gerente general de Coagra Comer-
cial —tras |5 afios en la empresa - para asumir
en Exportadora San Francisco Lo Garcés.

44 B

Gastén Ortiz, Alvaro Quezada, Alex Rodriguez, Max Donoso,
Francisco Caroca y Roberto Diinner

Eduardo Papic, Olga Maria Dinamarca, Rosario Undurraga,
Sergio Garin, Max Donoso, Rodrigo Lavin, Rosario Cuevas,
Macarena Pérez, Edmundo Ruiz y Fanny Chadwick

o= ~

De pie: Francisca Hevia y Sebastidn Lazo.
Sentados:Alejandro Becker, Francisca Larrain, Ignacio Achu-
rra, Magdalena Matte, Andrés Vicuiia y Elvira Swinburn

De pie: Karen Bustamante, Cristian Ortega, Daniel Ydfiez,
Andrés Luna. Sentados: Claudia Diaz, Gianni Delucchi, Evelyn
Gaymer y Natalia Caamaiio.
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Fundo Guampoe

Gran aumento de produccion
lechera en los ultimos tres anos

Los Prehn se establecieron el aflo 1922 en la provincia de Valdivia, donde fueron echando raices que hoy estan
dando sus frutos con una exitosa lecheria que espera una produccion para esta temporada cercana a los 4 millones

de litros.

Tras la | Guerra Mundial don Otto Prehn
llegd a Chile desde Alemania y se establecio
en el sector de Mariquina, Region de Los Rios.
Dedico su vida a la crianza y engorda de va-
cunos, ademas de siembra de cereales y raps
en el Fundo Quechuco. Luego sus hijos Claus
y - unos anos mas tarde - Jlrgen asumieron
juntos el trabajo en el campo.

En los afos 70’, los hermanos Prehn decidie-
ron dividir las tierras heredadas de su padre y
seguir cada uno con su propio negocio agrico-
la. De este modo, Jiirgen continud trabajando
y viviendo en las tierras del Fundo Guampoe y

junto a su sefora Anita Heinrich, se establecie-
ron en la casa de campo dondo criaron a sus
cuatro hijos,ademas compratir la vivienda con
don Otto. “He vivido siempre llena de gente”,
comenta dona Anita.

Una vez que los hijos fueron creciendo, cada
uno fue mostrando distintos intereses, pero
fue Christian - el tercero de los hermanos - el
que quiso trabajar junto a su padre en el fundo.
Tras finalizar sus estudios como perito agri-
cola, trabajé en corretaje de ganado y luego
en Cooprinsem en la sucural de Valdivia, hasta
que fue a hacerse cargo de la lecheria, mien-

tras don Jiirgen se enfocd en la administracion
financiera del campo.

Sin embargo, la familia sufrid la pérdida del jefe
de familia tras fallecer en julio de 2014.A pesar
de que fue un golpe emocional importante, no
generd grandes complicaciones en el manejo
del campo debido a que se habia realizado una
sucesion en vida. Es asi como se creé la “So-
ciedad Agricola, Ganadera, Forestal Guampoe
Limitada” el afio 201 I, que congregd todas las
tierras y animales de la familia en una sola en-
tidad para los cuatro hijos.“Quedé todo clari-
to”, comenta Christian.
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Es asi como se cre6 la “Sociedad Agricola, Ganadera, Fores—
tal Guampoe Limitada” el afio 2011, que congrego todas las
tierras y animales de la familia en una sola entidad para los
cuatro hijos. “Quedo todo clarito”, comenta Christian.

Ante ese nuevo escenario, el hijo menor, Ricar-
do — técnico forestal — decidid incorporarse a
las labores del campo para ayudar a su herma-
no en el trabajo de la lecheria. Es asi como los
papeles se invirtieron, Christian asumio la ad-
ministracion — que implica el manejo financie-
ro, siembras y compras - y Ricardo todo lo re-
lacionado a la produccion de leche: nutricion,
cuidado de animales, limpieza de praderas, etc.
Por su parte, Hanne Lore y Clemens — los ma-
yores — se dedican a otras labores en Santiago
y Villarrica respectivamente.

Hoy cuentan con dos salas de ordefia, una en

Bellis’

Fungicida
Control de botritis, oidio
y pudricién acida

Tolerancias para uva de mesa en China

Ingrediente Activo | ppm | Dias de carencia
Boscalid 5 2

Pyraclostrobin 2 3

Fuente: Agenda de pesticidas ASOEX (actualizacién 5/10/2017)

el Fundo Guampoe y otra en un arriendo en
el Fundo Paico. También se dedican al area de
carne, engordando todos los novillos, prin-
cipalmente en medieria. A esto se suman 60
hectareas se siembra de maiz y 30 hectareas
de triticales para ensilaje, lo cual es la alimen-
tacion base para el plantel lechero.

POSICIONADOS EN LECHERIA

Hace cinco afnos toda la leche que producen se
entrega a Colun gracias a un acuerdo comer-
cial con la empresa, “se nos abrié una puerta
en ese minuto y decidimos entrar”, comenta
Christian. Si bien antes eran productores de

Cantus

Fungicida
Control de botritis

Para que su uva llegue sana y con
calidad a los mercados del mundo

www.basf.cl/agro

f BASF.ProtecciondeCultivos.Chile
Consultas: Santiago (56 2) 26407231 - La Serena (56 9 ) 92243435 - San Felipe (56 9) 93225370 - Rancagua (56 9) 93285388 -
Curicé (56 9) 51885423 Chillan (56 9) 93288779 - Los Angeles (56 9) 71670839 - Temuco (56 9) 93451677 - Osorno (56 9) 93285393.

® es marca registrada. Leer la etiqueta antes de usar el producto.

empresas agricolas destacadas

Watts, la alianza con Colun les obligd a aumen-
tar su productividad ante la mayor demanda.

Actualmente, hay casi 600 vacas en ordena con
las que esperan llegar este ano a los 4 millones
de litros de leche. Aunque en el fundo cuen-
tan con una basta experiencia por mas de 45
anos dedicados a la produccion de leche como
eje central, han visto que nunca es tarde para
aprender y hacer mas productivo el negocio.

De este modo, Christian asegura que han te-
nido importantes mejorias en los Ultimos afos
en la calidad de la produccién, lo que se debe-
ria — entre otras razones - al apoyo de Coagra
con Roberto Dunner, sub gerente deVentas de
la zona Sur, con quien han trabajado en orde-
nar las dietas, registros y rebano, entre otros.

“Hemos subido los solidos de la leche gracias
a esto”, asegura Christian. Por lo que esperan

>

- BASF

We create chemistry

9001:2000| Empresa Asociada
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“hay que tener la vision de ir preparando a algunos miem-
bros de la familia y ver cual tiene mas dedos para el pianoy
a ese dejalo a cargo”, comenta Christian.

que este ano el escenario del mercado sea
mejor que el anterior en que tuvieron marge-
nes muy estrechos. Solo en tres anos, desde el
2014 al 2017 pasaron de 2,8 millones de litros
a casi 4 millones, aumentando en un porcentaje
importante la produccion en ese periodo.

PROBLEMAS CON COJERAS

Christian comenta que una de las dificultades
del trabajo en el campo es que las inversiones
no paran nunca.A modo de ejemplo, todos los
anos deben arreglar los caminos puesto que la
lluvia los dafha y afecta el caminar de las vacas
que puede generar lesiones.“Si uno deja pasar
un ano de arreglar el camino, a la siguiente tem-
porada revienta por todos lados y se complica
el tema de las cojeras”, afirma Christian.

A su vez, hay un tema importante en la alimen-

tacion, debido a que la acidosis genera des-
balances nutricionales, que se demuestra en
las patas como primer sintoma, por ejemplo,
con la doble suela. El problema de esto es que
es muy dificil darse cuenta antes de que em-
piecen a aflorar los primeros sintomas, por
lo que la asesoria que han recibido ha sido
esencial puesto que este afo practicamente
no han tenido dificultades en las patas de los
animales.

Debido a que ha sido un afio mas lluvioso, se
han atrasado mas en sus labores en el campo.
Nada anormal si se toma en cuenta el regis-
tro histérico de lluvias que cuentan los Prehn,
de hecho se acerca mas a un afo normal, “lo
que pasa es que nos estabamos acostumbran-
do los ultimos afos a que en invierno lloviera
meno”, asegura Christian.

SOMOS EL MOTOR

LA FAMILIA COMO BASE DE GUAMPOE

Christian y Ricardo son hoy la tercera gene-
racion Prehn a cargo del fundo. Esta tradicion
familiar se lleva con orgullo en todos los inte-
grantes y se valora mucho. Por tal motivo, no
es de extranar que ya se piense en la impor-
tancia de motivar a las siguientes generaciones
para un futuro recambio. Si bien a los herma-
nos Prehn aln les queda mucha vitalidad, “hay
que tener la vision de ir preparando a algunos
miembros de la familia y ver cual tiene mas
dedos para el piano y a ese dejalo a cargo”, co-
menta Christian. Aunque algunos de los hijos
y sobrinos ya han manifestado intereses por
el mundo agricola, la mayoria son aun jovenes
para saber si realmente seguirian con este le-
gado.

Lo que si esta claro es que el negocio va bien,
la alianza con Colln ha sido positiva y la pro-
duccion de leche casi se ha duplicado en los
Ultimos anos. El trabajo dia a dia se hace con
entusiasmo y esperan continuar por este exi-
toso camino.

DE'SU CAMPO

Hace 4 anos sorprendimos al Agro

con la irrupcion de tractores Valtra.

Hoy, volvemos a hacer historia con la incorporacion
de los mas afamados implementos del mundo.

@ VENTAS SERVICIO TECNICO FINANCIAMIENTO
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Primera Estimacion Exportaciones de
Cerezas Chilenas 2017-18

/_\

Temgorada
2017/8

Cerezas

chilenas

Se espera que 1os volimenes
exportables aumenten restecto a
la temporada anterior, la cual se
completo el envio de 19,9 millo-
nes de cajas (95.300 toneladas),

volumen inferior al que
\/ se esperaba.

La temporada 2017-18 de cerezas chilenas
comenzé a fines de octubre y se espera que
durante ella, los volimenes exportables au-

Andrea Betinyani G., Directora Dpto. Informacion Decofrut.

menten considerablemente respecto a la tem-
porada anterior, en la cual se completd el envio
de 19,9 millones de cajas (95.300 toneladas), vo-
lumen inferior al que se esperaba inicialmente
por efectos climaticos. Chile tiene en la actua-
lidad un gran potencial productivo de cerezas y
este afo se estara mas cerca de él que en todos
los anteriores.

Los importantes volimenes esperados para esta
temporada 2017-18, se deben por una parte a
la gran superficie productiva en el pais, al mayor
rendimiento por hectarea,a un afio de gran carga
y buena distribucion de la fruta en las ramas de
los arboles, al aumento de huertos con cubiertas
protectoras y a las adecuadas condiciones clima-
ticas registradas durante el proceso productivo
(buena humedad de suelo, baja ocurrencia de he-
ladas y buena acumulacién de horas frio). Duran-
te este ano, se reportd una excelente floracion y
cuaja, destacandose incluso que muchos huertos
han debido hacer importantes labores de raleo
con el fin de evitar que la mayor produccion del
huerto afecte los calibres.

Decofrut

LIDERES MUNDIALES
EN CONTROL DE CALIDAD

EXPERIENCIA, COBERTURA MUNDIAL - EQUIPOS ESTABLES - SOFTWARE DE PRIMERA LINEA

Teniendo en consideracion lo anterior, y de
acuerdo a antecedentes recopilados en la
industria, Decofrut proyecta para la tempo-
rada 2017-18 un volumen de exportacion en
torno a 30 millones de cajas (143 mil tons),
volumen 50% superior respecto a la campa-
fa anterior. No obstante, existe cierta incer-
tidumbre sobre lo que podria pasar durante
la primavera, por lo que las proyecciones
estan sujetas a cambios, dependiendo de las
condiciones climaticas.

Hasta la semana 46, Chile ha exportado
2.300 toneladas de cerezas (477.455 cajas),
volumen 75% inferior respecto a la tempo-
rada anterior. El 64% ha sido enviado al mer-
cado asiatico (principalmente China), el 23%
a EE.UU, el 6% a Europa y menos del 1% a
Canada y Medio Oriente.

Para mas informacion, lo invitamos a suscri-
bir nuestros reportes semanales de merca-
do Fruitonline-Pro en www.fruitonline.com
o ventas@fruitonline.com

fruitonline.com

Www.
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Especie

UVA DE MESA
y VINAS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Noviembre

Situacion

Alternativa

Recomendacion

Observacion

Botritis o Pudricion  Captan 80 WG 200-270 Realizar 3 aplicaciones por temporada con intervalos de 20 a 25
ris, Mildiu dias en forma preventiva segun condiciones de infeccién hasta
uva de mesa) cuaja. Mojamiento de 1.500 — 2.000 L/ha.
Botritis y Oidio Bellis® 40 a 80 g/100L Aplicar desde inicio a plena flor dentro de un programa de
(0.8a1,5kg/ha) control, no dejando periodos descubiertos.Repetir a los 15 a
20 dias segun condiciones.
Botritis Cantus® 1,2 kg/ha Aplicar en periodos criticos como flor, pinta o pre cosecha,
alternando con otro botriticida de diferente modo de accion.
Cantus también puede ser aplicado al aparecer los primeros
sintomas de la enfermedad en los racimos, rotandolo con
fungicidas de otro modo de accién. Realizar max 2 aplic. por
temporada.
Botrytis cinerea, Oi-  Custodia 320 SC 1,5-2,0 L/ha Aplicar desde inicio de brotacién (brotes 15-20 cm) hasta cierre

dio

de racimos. Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada.

Atlas 43 SC 60-70 cc/100 L de agua 6 Realizar hasta 3 aplic. por temporada con intervalos de 12-14 dias
0,60 —1,0 L/ha desde inicio de floracion hasta cierre de racimos segun condiciones
de infeccion. Mojamiento 1.000-1.500 L/ha. Utilizar la dosis mayor
frente a mayor grado o condiciones de infeccion imperantes al
momento de la aplicacion.
Oidio Azufre Mojable 450 grs/100 Lts de agua Aplicar preventivamente con brotes de 10 cm. Repetir aplicacion
Super S WP cada 14 dias. Considerar agitacion permanente del producto en
SuperAzufre la aplicacion.
Azufre Ventilado 18 - 20 kilos/Ha Iniciar aplicaciones con brotes de 20 cm. repetir cada 12 dias
Super S DP Aéreo - Terrestre segun condiciones via aérea y terrestre.
SuperAzufre
Mildiu (uva de mesa) Biocopper 56 2,0 L/ha Aplicar con brotes 3-4 hojas, repitiendo hasta flor.Realizar 2-3
aplicaciones por temporada.
Nutricion y Defensa  Fosfimax 60-40 SP 3-4 Kg/ha Via riego en prepinta y postcosecha.
(uva de mesa)
Enmien | i -5 Kg/h icaci
=N deemgsg)de suelo  Humic Total 3-5Kg/ha 2-3 aplicaciones hasta completar 10-15 Kg/ha.
Crecimiento de ba- Citogrower + 1-1,5 L/ha Desde bayas 2-4 mm, 2-3 aplicaciones.
yasy control palone-  Demag +3-4 L/ha
gro (uva de mesa)
Bioestimulante y Re-  Biotron Plus 300 - 500 cc / hL Bioestimulante, con macro y micronutrientes y sustancias humicas,
gulador de Creci- Biozyme TF 1.0-2.0Lt/ha disefiado para ayudar a los cultivos a superar condiones de estrés
miento (uva de mesa) y estimular crecimiento vegetativo. Regulador de crecimiento a
base de extractos vegetales de acciéon hormonal con elevada
actividad citocinica, Biozyme TF logra un calibre mejor y mas
uniforme mejorando la célidad de la fruta.
Regulador de Creci-  Fitobolic 1.0-1.5L/ha Regulador de crecimiento a base de extractos vegetales de accion
miento (uva de mesa) hormonal con elevada actividad citocinica, macro y micro nutrientes
y 9 % aminoacidos esenciales. Fitobolic logra un calibre mejor y
mas uniforme mejorando la calidad de la fruta.
Mejorar calibre Crop Plus 1,0-1,25 L/ha 1 a 1,25 It/ha junto a las aplicaciones de crecimiento de baya
(uva de mesa) (AG3). En aplicaciones dirigidas y asperjadas concentrar a 150
cc/100 y 100 cc/100 en aplicaciones deeping.
Crecimiento de bro-  Nutri Zinc ( 16 % 0,5-1,0L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. hasta inicio de
tes, cuaja Zn) 6 Bioelicitor Zinc ablandamiento.
(uva de mesa) ( 10’9% Zn +
Ascophyllum
nodosum)
Mantener Niveles Nutri Potasio (38% 2,0-4,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. para evitar acu-
adecuados de K K20) 6 Bioelicitor 1,0-2,0 L/ha mulacion de putrescinas.
(uva de mesa) Potasio( 36 % K20+
Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Fotosintesis  Nutri Magnesio (14 2,0-5,0 L/ha Partir aplicaciones desde 40-80 cm
condicién % MgO) 6 Bioelicitor 1,0 -4,0 L/ha
uva de mesa) Magnesio (11,7 %
MgO + Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Cuaja Nutri Boro (12% B) 1,0-1,5L/ha Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias
Firmeza de bayas 6 Bioelicitor Boro
Incrementar °brix (7% B + Ascophyllum
(uva de mesa) nodosum)
Chanchito blanco,  Pyrinex 25 CS 240 cc/100 L de agua Comenzar las aplicaciones cuando se produzca la migracion de

Eulias, Polilla de ra-
cimo

estados inmaduros de la plaga. Realizar hasta 2 aplicaciones por
temporada con un volumen de aplicacion de 1500 — 2000 L de
agua/ ha. Para Lobesia: Seguir recomendaciones de programa
Oficial de Control SAG. Autorizado bajo Resolucion Exenta N°
3459/2017.
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Recomendaciones Técnicas de Noviembre

UVADE MESA  Chanchito blanco y

y VINAS

POMACEAS

CAROZOS

Situacion Alternativa Recomendacién Observacion
Mospilan® 50 g/100 L de agua Para chanchito blanco aplicar segun periodos de aparicion de la
Trips (uva de mesa) plaga. Para control de trips, aplicar durante floracién. Maximo 2
aplicaciones por temporada. Intervalo minimo de 30 dias.
Mejorar calibre ExelMax 2 L/ha 2 It/ha junto a las aplicaciones de crecimiento de baya (AG3). Para
(uva'de mesa) uso con Electroestatica (ESS), usar misma dosis (2lt/ha). En
aplicaciones dirigidas y asperjadas concentrar a 300 cc/100 It y 200
cc/100lt en aplicaciones deeping.
Control de Chan-  Applaud 25 WP + 100g/hL + Aplicacion dirigida al control de ninfas de Chanchito blanco desde
chito Blanco Winspray 250 cc/100 L botén rosado a caida de pétalos. Aplicar con muy buen cubrimienrto
y Escama de San de la madera .
José
Control Oidio, Dominio 25 EC 10-15cc/100 L Aplicar para control simultaneo de Venturia y Oidio. Utilizar dosis
Venturia maxima en condiciones favorables a la enfermedad.
Escama de San Polaris 40 WP 100 gr/100 L Aplicar al comenzar la migracion de ninfas de Escama de San
José y Polilla José. Aplicar con muy buen cubriemiento de la madera (velocidad
de tractor maximo a 2 - 2,5 km/hora). Repetir a los 20 dias en
huertos con alta presion de la plaga.
Polilla de la Imidan® 70 WP 70 a 85 g/100 L de agua Para la aplicacién se recomiendo determinar niveles y época de
manzana manifestacion de acuerdo a trampas existentes en cada huerto.
Realizar maximo 3 aplicaciones por temporada.
Venturia y Oidio Trifmine® 30 WP 25-30 g/100 L agua Aplicar segun se presenten condiciones de infeccion. Realizar
maximo 3 aplicaciones por temporada.
Bioestimulacion total ~ Defender Algae 2-3 L/ha Durante el desarrollo de brotes y crecimiento de frutos, cada 10-
(manzano, peral) 12 dias.
Nutricion Defender Zinc 0,5-0,7 L/ha Durante desarrollo vegetativo y etapa de formacién de semillas
(manzano, peral) cada 15 dias.
Enmienda de suelo  Hymic Total 3-5 Kg/ha 2-3 aplicaciones hasta completar 10-15 Kg/ha.
(manzano, peral, Aimendros,
Cerezos, Ciruelos, Durazne-
ros, Nectarinos)
Chanchito Blanco,  Mospilan® 40 g/100 L agua Aplicar un minimo de 800 gr/ha en arboles de 4 a 4,5 m de altura.
Esc. de San José Maximo 2 aplicaciones con intervalo de 25 dias.
Imidan® 70 WP 100-130 g/ 100 L de agua Aplicar en los momentos criticos de la plaga o cuando se observen

(2,0 kg/ha)

los primeros ejemplares. Imidan controla ninfas de Escama de
San José. Maximo de aplicaciones por temporada: 3

Chanchito Blanco
de los Frutales. Es-
cama de San José;
Polilla de la Manza-
na. (manzanos)

Cormoran EC

50-70 cc/100 L de agua

Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicion
de los primeros individuos, con intervalos de 18 dias, utilizando
un volumen de aplicaciéon de 1500 L/ha. maxima en condiciones
de alta Escama de San José presion de plaga.

Venturia
(manzanos y perales)

Captan 80 WG

180 gr/100 L de agua

Realizar hasta 6 aplicaciones por temporada en forma preventiva
desde puntas verdes en adelante con intervalos de 7-10 dias
segun condiciones ambientales.

Oidio y Tiz6n Crusader 10- 12,5 gr / hL Fungicida sistémico con accién preventiva y curativa, para el

de la Flor control de Venturia, Oidio y Tizon de Flor en Pomaceas, Frutales
de Carozo y Hortalizas. El mecanismo de accién consiste en
inhibir la sintesis del ergosterol, que es un constituyente esencial
de la membrana citoplasmatica de los hongos.

Fitorregulador Biofrut 8,5-17gr/hL Biofrut, es un Fitorregulador a base de Giberelinas naturales y

(cerezos) 2,5-25gr/hL extractos vegetales, que mejora el peso del fruto, firmeza y
calibre en el cultivo del Cerezo. (Posterior al quiebre de color
pajizo hasta inicio pinta).

Monilia, Botrytis, Vertice 43 SC 60 - 70 cc /hL Fungicida sistémico de largo efecto residual y de amplio espectro;

Oidio Captan 80 WP 180 grs / hL con accion protectora y curativa. Fungicida sistémico de contacto,

con muy buena fitocompatibilidad para el control preventivo de
enfermedades.
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Especie [ Situacion Alternativa | Recomendacién Observacion

Malezas gramineas Roundup Ultra
y latifoliadas, anua- ~ Max
les o perennes

Ballicas resistentes  Centurion Super

y gramineas anua-
les y perennes

1,56 -3.0 Kg/ha

1,2-3.0 Lt/ha

Herbicida sistémico no selectivo de post emergencia para el control
de malezas gramineas y de hoja ancha. Por su envase no requiere
triple lavado, facilita el transporte y el acopio. Producto asociado
aBPAy certificaciones de exportacion. Gracias a la nueva tecnologia
Transorb®ll, se absorbe hasta tres veces mas rapido que otro
glifosato genérico, por lo que no es necesario agregar surfactante.

Herbicida sistémico selectivo para el control de malezas gramineas,
anuales y perennes. Malezas anuales: aplicar cuando la maleza
esta en sus primeros estados de desarrollo (3-4 hojas).
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FRUTALES

AVELLANO

ARANDANOS

NOGALES

ANOS

(® COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Noviembre

Situacion

Malezas gramineas,

ciperaces y de hoja
ancha

Alternativa

Azote Plus

Recomendacion

3,0-5,0 Lt/ha

Observacion

Herbicida sistémico no selectivo, de baja volatilidad, absorbido
activamente por las hojas y raices, sinergizado con Tiocianato de
amonio para el control post emergente de malezas gramineas,
ciperaceas y de hoja ancha.

Promotor de
Raices

Bacteriosis
(Xanthomonas
corylina)

Botritis y pudriciones
de post-cosecha

Pilatus

BIOCOPPER 56

Frontal 425 SC

3,0 Ittha

1,5 L/ha

130 cc/hL
(minimo 2 L/ha)

Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
desarrollo de raices absorventes para la nutricion postcosecha.

Periodos fenoldgicos: Primera aplicaciéon entre 50-100% de
caida de hojas. En floracion aplicar hasta 2 veces con un
intervalo de 30 dias. En inicio de brotacion y expansion de
hojas realizar 1 aplicacion. N° aplicaciones: maximo 4. Moja-
miento: 800 L de agua/ha

Aplicar en estadios criticos (floracién y pre-cosecha). Alternar
con otros fungicidas de diferente grupo quimico. Aplicar con
volumenes de agua que aseguren una adecuada cobertura del
cultivo. Volumen de agua 1.000 L de agua/ha. Realizar maximo
2 aplicaciones durante la temporada.

Botritis Altivo 500 SC 100 cc/hL Aplicar en estadios criticos, con condiciones predisponentes
para el desarrollo de la enfermedad, especialmente en floracion
y pre-cosecha. Considerar volumen de aplicacion de 1.000 L
de agua/ha. Realizar max. 2 aplic. durante la temporada.

Altivo 50 WP 100 g/100 L (1,6 kg/ha)  Aplicar al presentarse condiciones favorables para el desarrollo
de la enfermedad, especialmente en flor y precosecha. Moja-
miento sugerido: 1000 L/ha

Calibre Vitalem Forte 1,5-2,0 L/ha Aplicacion foliar, desde inicio de cuaja, cada 7 dias.

Proteccion-SAR Bestcure 1-1,5 L/ha Aplicar en desarrollo de frutos hasta cosecha, cada 15 dias.

Desarrollo y Drin 1.0 L/ha Ante condiciones de bajas o altas temperatura.

Antiestrés '

Eulia, Cabritos y Imidan® 70 WP 200 -400 g/ 100 Lde  Aplicar en cuanto aparezcan los primeros ejemplares. Repetir

Burritos agua(1,5-2,0 kg/ha) cada 15 dias segun condiciones de re infestacion. Usar la dosis
maxima en presencia de Cabritos y/o Eulias, maximo 3 aplica-
ciones por temporada.

Proeulia spp BETK 03® 170 g/100 L agua Aplicar con fruto pintado. Aplicar una dosis minima de 1 kg/ha,
con volumen y mojamiento entre 400-600 It/ha segun estado
fenoldgico.

Control de Agrocopper SP 60 - 120g/100 L de agua Usar en floracién hasta precosecha.

enfermedades

(Berries)

Polilla de la Cormoran EC 70 cc/100 L Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicién

manzana de los primeros individuos, con intervalos de 21 dias. Utilizar
un volumen de agua para aplicaciones terrestres de 2.000 L/ha.
Para aplicaciones aéreas de 15 - 60 L de agua‘ha, utilizar
mojamiento menor con aplicaciones de ultra bajo volumen y
mojamiento mayor para aplicaciones convencionales.

Polilla de la Rimon 10 EC 50-70 cc/100 L de agua  Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros vuelos de

manzana; Polilla del adultos en la temporada hasta término de eclosion. Realizar

nogal. hasta 5 aplicaciones por temporada con intervalos de 18 dias
con un volumen de aplicaciéon de 2.000 — 3.000 litros de agua
por hectarea.

Peste Negra Agrocopper SP 60 - 120g/100 L de agua  Aplicar desde brotacion, floracion, fruto recién cuajado y repetir

cada 15 dias durante fruto en crecimiento. Realizar 4 aplica-
ciones por temporada.

15
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Especie

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Noviembre

Situacioén

Alternativa | Recomendacion

Observacion

NOGALES Pulgén amarillo del QL Agri®35 200 cc/100 L agua Aplicar cada vez que se presenten los primeros ejemplares.
Nogal Realizar como maximo 5 aplicaciones por temporada. Asegurar
un buen cubrimiento. Utilizar volumen de agua entre 1500 -
3000 L/ha, dependiendo de la altura o desarrollo de los arboles
KIWI Control de Strepto Plus 100 -120 cc/ 100 L Aplicar en forma preventiva cuando las condiciones ambientales
Bacteriosis sean favorables al desarrollo de la enfermedad o en huertos
con antecedentes de la enfermedad desde brotes de 5-10 cm.
Bacteriosis del kiwi BIOCOPPER 56 0,75 L/ha Biocopper ofrece un periodo de proteccion de 30 dias por
(PSA aplicaciones realizadas entre caida de hojas y receso invernal,
y de 15 dias por aplicaciones realizadas desde brotacion a
floracion. Mojamiento 1.000 a 1.200 L/ha, dependiendo del
desarrollo vegetativo. Puede ser aplicado 9 veces durante la
temporada, desde 80% capida de hojas hasta boton floral y en
caso de lluvias aplicar preventivamente. Autorizado bajo Reso-
lucion Exenta N° 3.853/2016

CITRICOS Nutricién y Defensa ~ Fosfimax 60-40 SP ~ 2-4 Kg/ha Al follaje, con actividad vegetativa, post-flor.

Enmienda de suelo  Humic Total 5-7 Kg/ha 2 aplicaciones hasta completar 15 Kg/ha en el 2° flush de
crecimiento de raices.

HORTALIZAS cpggé?rg;genrto Nitro Slow 2-3 L/ha Repetir cada 7 a 10 dias.

Nutricion y defensa:  Kendal Nem 5-10 L/ha Via Riego, al transplante, cada 20-30 dias.
dano por nematodos
Desbloqueo de Daglas 10-20 L/ha Via riego, al transplante y 30 dias después.
nutrientes
Nutriciéon y Defensa Fosfimax 40-20 2-3 L/ha Cada 10-12 dias desde transplante.
Kendal 2 L/ha Cada 10-12 dias desde transplante.
Biestimulacion Biotron Plus 2-3L/ha Es un fertilizante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante
antiestrés en las plantas. Acelera la recuperacion de la planta sometidas
a situaciones de estrés (gj. hidrico, térmico, etc.).
L - Tratamiento preventivo de inmersion: sumergir las raices de
® o
LEchlein Esclerotiniosis, Bellis 100150 gHO0E las almacigueras pre trasplante por dos minutos y luego
botritis trasplantar. Utilizar la dosis menor en suelos sin antecedentes
o con antecedentes de baja presion de esclerotinia.
Esclerotiniosis Bellis® 0,8 kg/ha Aplicar preventivamente desde 15 dias post trasplante, mojando
botritis ’ bien el follaje. Utilizar 200 a 500 L agua/ha segun el desarrollo
de las plantas. Repetir a los 10 a 15 dias segun condiciones.
En condiciones de alta presion de la enfermedad realizar
tratamientos de inmersion y al follaje.

CEBOLLA Mildit Zampro® DM 0,8-1,0 L/ha Iniciar las aplicaciones cuando las condiciones sean favorables
al desarrollo de |la enfermedad. Utilizar la dosis menor y el
intervalo de 14 dias cuando hay baja presion de la enfermedad.
Emplear un volumen de agua que asegure un buen mojamiento
de todo el follaje. En plantas ya desarrolladas mojar con un
minimo de 500 L de agua/ha.

Mildiu, Botritis Comet® 25 EC 0,75-1,0 Realizar tratamientos preventivos segun las condiciones de
' (150-200 cc/ 100 L agua) infeccidn, utilizar la dosis menor cuando Comet se use en
mezcla con otros fungicidas y la dosis mayor si se utiliza solo.
Repetir a los 10 a 15 dias. Maximo de 2 aplicaciones en
bunching y 3 aplicaciones en cebolla.
CEBOLLA Y Mildit de la Cebolla  Impulso 25 SC 0,7 L/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables
AJO para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintoma.
PAPAS Tizoén tardio Orvego® 1,5 - 2,0 Kg/ha Realizar aplicaciones en forma preventiva cuando se presenten

las condiciones favorables para el desarrollo de la enfermedad.
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Especie

PAPAS

Situacioén

Malezas gramineas
anuales

Agil 100 EC

Recomendacion

0,5-1,0 L/ha anuales

Observacion

Malezas anuales: Realizar 1 aplicacion cuando las malezas
tengan 3-4 hojas; Malezas perennes 1 aplicacion cuando las
malezas tengan 25-40 cm de altura.

Polilla de la papa

Rimoén 10 EC

1,0 L/ha

Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros ejemplares
en el follaje.

Rhizoctonia solani

Acronis®

2-4 L/ha

Tratamiento preventivo para proteger tallos y follaje después
de la emergencia del cultivo. Aplicar al fondo y paredes del
surco, antes del cierre de éste durante la plantacion. Acronis
también puede ser aplicado mediante equipos de aspersion
incorporados en la plantadora en el momento de la plantacion,
dirigiendo las boquillas para mojar el tubérculo-semilla y el fondo
del surco. Utilizar la dosis mayor en cultivares susceptibles y/o
en siembras repetidas de papas o donde se espera alta presion
de la enfermedad. Utilizar 150-500 L agua/ha. Aplicar una vez
por temporada.

TOMATE

Polilla del Tomate,

INVERNADERO Mosquita Blanca y

Gladiador 450 WP

40 g/hL (minimo 250 g/ha)

Aplicar, segun monitoreo, al detectarse los primeros ejemplares.
Para volumenes de agua mayores de 800 litros por hectarea,
respetar la dosis por concentracion.

Mosquita blanca

Delico 100 EC

75 - 100 cc/hL (1,2 L/ha)

Aplicar al comenzar la actividad del insecto, sobre los estados
moviles y huevos.

Botritis

Altivo 50 WP
Tribac Bio

1a1,2 kg/ha

2 L/ha a través del riego y
300 cc/hL agua aplicado
al follaje

Aplicar de manera preventiva, al presentarse las condiciones
favorables para el desarrollo de la enfermedad.

Control preventivo de enfermedades fungosas y bacterianas.
Se recomienda aplicar al suelo después del trasplante y continuar
con aplicaciones foliares cada 7 dias.

TOMATE

Nematodos

QL Agri® 35

6-8 L/ha

Aplicar inmediatamente después de plantar y repetir cada 15
a 30 dias.Utilizar la dosis min. y el intervalo maximo de aplicacion,
en suelos con baja infestacion de nematodos o en suelos
previamente fumigados para evitar o retrasar la reinfestacion
de nematodos. Utilizar la dosis mayor y el intervalo minimo de
aplicacion en condiciones de alta presion de nematodos.

Estamos en todos los campos
desde la V a la X region

EL DRIGEN DE LA MAYDR
CRISIS SEMILLERA

o

Contrate su espacio llamando al
72-2202501 o en revistacoagra@coagra.cl

* 12.000 suscripciones * 5.000 lectores online ® Foco 100% agricola

IMACEAS:
MIRANDO AL 2025

REVISTA

®) COAGRA
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Especie [ Situacion Alternativa | Recomendacién Observacion
TOMATE Polilla del Tomate Rimon 10 EC 50-100 cc/100 L de agua  Polilla del tomate comenzar aplicaciones desde aparicion de
adultos hasta termino de eclision.
Mosquita blanca Rimon 10 EC 50-70 cc/100 L de agua  Mosquita blanca aplicar previo a la aparicion de adultos.
ARROZ Malezas gramineas  Molirox® +Heat® 6 L/ha + 90 g/ha Aplicar en post siembra del cultivo, cuando éste tenga entre
y hoja ancha 1 a 2 hojas y se encuentre debajo de la lamina de agua, no
expuesto a la aplicacién de herbicidas.
CEREALES Nutricion y Alga600 WG 0,5 Kg/ha Desde Inicio de macolla (Z221).
Defensa
Desarrollo y Drin 1-1,0 L/ha Aplicar al follaje desde 3-5 hojas expandidas. Estimula el
Antiestrés desarrollo y protege frente a estreses térmicos.
?ﬁﬁ%l A Nutricion Alga 600 wg 0,5 K/ha Aplicar desde floracion.
PRADERAS gratqlrlniento de Proseed 700 WS 500 gr/100 Kg Control de insectos del suelo (maximo 150 gr/ha)
emillas
MAIZ Malezas gramineas  Frontier®-P+ 1,2-1,4 L/ha + Aplicar de presiembra del cultivo, incorporando la mezcla de
y hoja ancha Heat® 115-135 g/ha herbicidas con rastraje superficial (entre 5 a 8 cm). También
puede ser aplicado de preemergencia inmediatamente después
de la siembra, incorporado con un riego por pivote. En suelos
arenosos o con poco contenido de materia organica, atenerse
a las restricciones de la etiqueta.
Malezas de hojaan-  Bengala 200 WP 1,1 Kg/ha Aplicar en post-emergencia del Maiz grano, cuando tenga de 4
cha, maicillo a 7 hojas, sobre malezas en sus primeros estados de desarrollo
y Hualcacho en (2 a4 hojas) y en activo crecimiento. Mojar con 200 L de agua/ha
Post-emergencia y agregar 1 L/ha de Winspray Miscible.
Malezas gramineas Dinamic® 70 WG 0,4-0,6 Kg/ ha Herbicida sistémico de pre-siembra incorporado (PSI) o de pre-
y de hoja ancha emergencia del maiz y de la maleza, para el control de malezas
de hoja ancha y gramineas, anuales y perennes propagadas
por semilla. Aplicar siempre en mezcla con Tiger.
Bioestimulante y An-  Biotron® Plus 1-2L/ha Bioestimulante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante
tiestrés en 4 a 6 ho- en las plantas, gracias a la folciteina y su aporte de macro y
jas del maiz micronutrientes.
Gusano barrenador, Orthene® 75 SP 1-1,2 Kg/ha Insecticida de amplio espectro, sistémico con accién de contacto
Gusano cortador, e ingestion. Actlia sobre insectos chupadores y masticadores
Gorgojo argentino en maiz.
Fertilizacién micro-  Microstar® PZ 20-30 Kg/ha Microfertilizante con efecto "Starter" que combina una fertilizacién
granulada junto a la precisa en contacto con la semilla, aumentando la disponibilidad
semilla y absorcién de los nutrientes tales como nitrégeno, fésforo,
azufre y zinc a nivel de la raiz en proporcién equilibrada para
una rapida partida con una mejor emergencia y establecimiento
del maiz.
MAIZDULCEY  Gusano del Choclo Gladiador 450 WP 200 - 400 g/ha Aplicar desde el inicio de la emision de los estilos (seda) a
MAIZ y Carpophilus intervalos de 7 dias.
CHOCLERO
TRIGO (blancoy Roya Juwel® Top 0.8-1 L/ha Aplicar, de preferencia, en forma preventiva a fines de macolla
candeales) ' o inicio de encafado y/o con espiga recién expuesta. Evite
aplicar con tiempo muy caluroso (temperatura igual o superior
a 30°C). Aplicar a través de un pulverizador convencional
utilizando 150-200 L de agua/ ha. En aplicaciones aéreas utilizar
30 a 50 L de agua/ha. Utilizar la dosis mayor en condiciones
de alta presién de las enfermedades. Aplicaciones por tempo-
rada: maximo 2.

Diamant® 1,0a2,0 L/ha Aplicar Diamant de preferencia de forma preventiva a fines de
macolla o inicio de encafado y/o con espiga expuesta. Fungicida
con efecto AgCelence.

TRIGO Polvillo estriado o Rimon 10 EC 0,8-1,0 L/ha Aplicar inicialmente cundo se detecta la infeccién y con hoja

Roya , Mancha fo-
liar o Septoriosis de
la hoja y Roya de la
Hoja

bandera totalmente desarrollada.

ADVERTENCIA: Las dosis y usos de los productos indicados en esta seccion, son sélo referenciales. Es importante que nuestros lectores, previo a

cualquier aplicacion, verifiquen esta informacion en la etiqueta de los productos.
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reportaje central

Mirada en 360° al Codex
Alimentarius

Este concepto que para la mayoria de la poblacion parece ajeno para los exportadores es fundamental. Es el en—
cargado de fijar normas y reglas que se deben cumplir para asegurar la inocuidad de los alimentos. A continua—
cion abordaremos como funciona el Cddex, hacia donde va y cuales son los principales desafios que presenta.

Por Constanza Henriquez

EI trueque de especies, entre ellas verduras,
frutas y animales nacié de la mano de las pri-
meras civilizaciones de humanos en el planeta
tierra. Sin embargo, con el correr de los siglos
este intercambio se fue perfeccionando y evo-
lucionando hasta la comercializacion de dichos
productos.

Este tipo de comercio internacional de alimen-
tos existe desde hace miles de anos, pero tal
como declara la Organizacion de las Naciones
Unidas para la Alimentacion y la Agricultura
(FAO) “hasta no hace mucho, los alimentos se
producian, vendian y consumian en el ambito
local”.

Pero este escenario ha cambiado en el dltimo
siglo y en especial durante las ultimas décadas.
Hoy, los alimentos se comercializan fuera de
las fronteras, en el ambito internacional, lo que
nos permite tener acceso a variedades de ali-
mentos inimaginables hace unos cuantos anos.

QUE ES EL CODEX ALIMENTARIUS

La pregunta que surge ante el crecimiento ex-
ponencial de las exportaciones es si existe un
ente regulador que vele porque los productos

que se comercializan sean los adecuados en
términos sanitarios.

Es precisamente el Codex Alimetarius, una
comision internacional creada en 1963 por la
Organizacién Mundial de la Salud (OMS) y la
Organizacion de las Naciones Unidas para la

¢Quiénes forman parte de la comision del Cédex Alimentarius?

Esta integrada por:

¢ |88 miembros:

187 son Estados + | Organizacién (Union Europea).

* 219 observadores:
56 organizaciones intergubernamentales +147 organizaciones no gubernamentales
+ 16 organismos de la ONU.

Agricultura y la Alimentacion (FAO) la que se
hace responsable de este tema.

Esta Comision es el organo encargado de la
elaboracion de un cédigo alimentario, a través
del cual se aborda el tema de la calidad y la
inocuidad de los alimentos, desarrollandose
con una base cientifica, normas, reglamentos
y codigos de practicas en materias de produc-
cion y control de los alimentos. Esto con el fin
de proteger a los consumidores y asegurar las
practicas del comercio de los alimentos entre
las diferentes naciones.

En definitiva, tal como define la FAO, el Codex
Alimentarius “tiene la finalidad de garantizar

> D>
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Rodrigo Astete, jefe de la division agricola y forestal del
Servicio Agricola Ganadero (SAG)

alimentos inocuos y de calidad a todas las per-

sonas y en cualquier lugar”.

Seglin afirma Jimena Loépez de la Asociacion
de Exportadores de Fruta (ASOEX) “es un

o

COMPO
EXPERT.

www.compo-expert.cl

3,4 DimetilPirazol Fosfato (3,4 DMPP),
el original y mas eficiente inhibidor de nitrificacion.

" Desarrollado con la mas alta
tecnologia Alemana.

S

En definitiva, tal como define la FAO, el Codex Alimenta—
rius “tiene la finalidad de garantizar alimentos inocuos y de
calidad a todas las personas y en cualquier lugar™.

codigo mundial, una guia para el mundo en re-
ferencia a normativas alimentarias”. Entre los
temas abordados por el Codex se encuentran
la biotecnologia, los plaguicidas, los aditivos
alimentarios y los contaminantes. Las normas
que aqui se establecen se basan en informa-
cion cientifica disponible.

MAYORIA ABSOLUTA

Segln la FAQ, los miembros del Codex abar-
can el 99% de la poblacion mundial. Cada vez
mas paises en desarrollo forman parte de ma-
nera activa de esta comision. Chile fue uno de
los pioneros en sumarse a esta metodologia
hace mas de cinco décadas atras. Para la mis-
ma FAQ, “el hecho de ser miembro activo del
Cédex ayuda a los paises a competir en los
complejos mercados mundiales y mejorar la
inocuidad alimentaria para su propia poblacion.
Paralelamente, los exportadores saben lo que

ﬁ

e

= Permite su uso con cualquier fuente de
Nitrégeno (amoniacal o ureico).

COMPO EXPERT

Expertos en Nutricién Vegetal

demandan los importadores, los que a su vez,
estan protegidos frente a las remesas que no
cumplan las normas”.

Como explica Jimena de ASOEX, “los paises se
ponen de acuerdo para establecer una combi-
nacion entre un producto agricola y un pro-
ducto quimico aplicado a ese producto agri-
cola. Ejemplifiquemos con el siguiente caso: Si
tengo manzanas en un pais X, van a controlar
las polillas con un determinado producto qui-
mico. Mientras que en otro pais, con el mismo
producto controlaran otra plaga. Por lo tanto,
se tienen que poner de acuerdo todos los pai-
ses que tienen practicas agricolas diferentes.
Esta normativa es la que se revalla todos los
anos”.

Y EN CHILE...

Es muy importante tener claridad que hay pai-

EXPERTS FOR GROWTH




ses que adhieren 2l Codex pernque tienen‘su

propia norraativa, Este esel caso de Estades
Unidosy la Unién Eurcpea; por-ejemplo.Enes-
‘ms sitliaciones; explica Jinmeria Lapez da ASO-
EX,“la normativa. 85 una guia” y agrega, “no-

combinacion se adopta Codex, pero §i no-hay

unvalorestablecidonosetros |mned|amn19nte.
vemos las regulaciones de-la Unién Eurcpea o

Estades Wnides®.

El trabaje quehace la Asaciacidn de Experta-

dofes de’ Fruta en Chile’ para facilitar el ta-
baje de nuestros productores es significative:
:Desde hace apm}«ﬁmdamente 28 afios que
. an sy web llamado
-'Agenda de pestmdas., Aiguel Canala de ASO-
EX: explica que’ Mesta agenda s dnica en su
‘género porque entrega informacién sobre log

Chile: adeptamos.
) Codex =8 oa.sr.ada Primero & ya existe la

residuis plasuicidas para tedes: los mercides
de la-fruta chilena La grada que tiene esta
publicacitn es que se actualiza constantemen-
te de-acuerds-al movimients que tenen las
evalvaciories. &' los productos quimices er et
munds”, Este porque en ASOEX tienen terte-
71 de que |3 mayor dificultad para un-agricol-

“tar eg que cuando &l produte nio sabe a qué

=, por ende tiene que cumplir con
el estandar més: restrictivo para saber de an-
teranc dénde podriis derivar tu produccion.

En dicha publicacisn ASOEX adermis de entre-

“gar el valor antes mencionado proportions los

dins de earencia, eoncepto que se refiereia los
dias que se deben respetar entre que se aplica
el producto:quitnico en e cultive hasta-quese
cosecha: Esos dias de carencia son inherentes

-z tada valor de residus maxime permltid.o_en

la-ftuta..

En aigunas Srasiches cisrtos palses facen ciers
tas actializacietes de'sunormativa, o que 6o
riscesariatienta e traduceon el Codex. lo que.
stembra incertidumbre en lgs productores. El
jefe de la divisin agricola y forestal del Servi-
mie Agricola Ganaders (SAG) Rodrigo Astete
comants: que. ﬁmatmﬂes como: esta no blg—
nificatt ‘rechazos de la frita chilena en desti-
fice atribuides a esta catisa’”. Escénarios como
los- descritos, come o que pouttié hace uncs
meses con 1y actoalizarion de s imites maxi-
mos deresidugs en Ching, seidan con cietta
frecienciz y no traen cnn‘siga MAYGFes ifcon=
venientes ya que a través de lx comunicacién
oficial. entre el S8AG y su contraparte logran
IIanr acuerds.

Para Astete upa forma de evitar Situaciones
come. éstas Mes mediante: la comunicazion
opertuna entre ‘autoridades competentes y
la:revisidn permanente — por parte del sector
expartadar y-entidades de: geblernn relacio-
nadas — de las normas: de los: paises importa-
dores”.
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Para Entender

El jefe de la division agricola y forestal del Servicio Agricola Ganadero
(SAG) Rodrigo Astete comenta que en junio de 2017 entro en vigor
la norma GB2763-2016 sobre los nuevos limites maximos de residuos
de plaguicidas derogando su version anterior. “Esta situacion generé
muchas inquietudes al sector agro-exportador chileno, principalmente
debido a la aplicacion de la normativa respecto de algunas combinacio-
nes de plaguicidas y especies de fruta que poseen valores establecidos
por Codex, que no fueron considerados en la norma GB2763-2016”,
explica Astete.

Gabriel Ormeno, gerente general de Anasac Chile agrega que “esta ac-
tualizacion agrego cientos de LMRs y son parte de un plan de cinco
afos de China para la revision y/o establecimiento de aproximadamen-
te 6.000 LMRs para el afio 2020”.

Como explica Ormeno hasta antes de junio de 2017, “como habia
ausencia de LMRs establecidos, la Agenda de Pesticidas publicaba los
valores Codex como valores validos para China (eran transpuestos)
y cuando entré en vigencia el estandar actualizado chino la Agenda de
Pesticidas retir6 los valores Codex de la fila China y dejé exclusiva-
mente los LMRs oficiales”. Esto produjo que se generaran tres situa-
ciones respecto a China en la Agenda: LMRs oficiales, LMRs en tramite
de oficializacion — Propuestos a OMC y combinaciones de plaguicida/
fruta sin norma china.

China histéricamente no hacia controles rutinarios de LMRs en los
productos agricolas que se importaban y declaraban que promovian
y validaban los LMRs del Codex. En tanto, el ministerio de Agricul-
tura chino indicaba que en el caso de productos que cuenten con
un LMR Codex y no tienen LMR de China la mayoria de las veces
tomarian en consideracion los valores del Codex.

El jefe de la division agricola y forestal del SAG es enfitico en se-
nalar que “esta situacién no significd rechazos de la fruta chilena en
destino atribuidos a esta causa” y agrega “la situacion solo generé
confusion entre los exportadores debido a una preocupacion de
tipo preventiva respecto de la implementacion e interpretacion es-
pecialmente de la norma china por parte del sector agro-exporta-
dor chileno”. Esta situacion no trajo consigo mayores inconvenientes
y se resolvié a través de la comunicacion oficial entre el SAG y su
contraparte china. A juicio del jefe de la division agricola y forestal
de SAG, “este escenario se genera en virtud del desconocimiento
de la norma china y de su interpretacion desde el punto de vista
preventivo”. Para él una forma de evitar esta situacion, “es mediante
la comunicacién oportuna entre autoridades competentes y la revi-
sion permanente — por parte del sector exportador y entidades de
gobierno relacionadas — de las normas de los paises importadores”.

Protege su Campo

Dedicados a la fabricacion de productos con base AZUFRE, para uso en la agricultura
tradicional, organica y biodindmica, atendiendo también a compafiias nacionales e
internacionales a través de servicios y formulacion de diversos productos.

-

Elaborado por New Tech Agro S.A.
Santa Cruz, VI Region.
:,, 6. 9) 9 8436461

www.nta.c|

Fundo San José del Boldal, Quinahue ::
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Gaston Ortiz y Sergio Garin.

Alex Rodriguez, Manuel Moreno, Sebastian Lazo, Dragan Vajovic, Alvaro Quezada, Luis Alberto Barrientos, Francisco Caroca, Maria Fernanda Borlando, Max Donoso, Rodrigo Lavin, Roberto Diinner,

Max Donoso, gerente de Coagra S.A.:

“Esperamos crecer mas de un 30% en los
proximos cinco anos”

Expansion territorial, desarrollo de lineas y captacion de nuevos clientes son solo algunas de las metas que se ha
planteado la distribucion de Coagra a mediano plazo. Max Donoso -actual gerente de Coagra S.A. — estara a la
cabeza de esta nueva etapa de crecimiento de la compafiia, junto a un equipo con gran experiencia y consoli—

dado en el mercado nacional.

En los anos 90 existian cerca de quinientas
distribuidoras de agroinsumos de distinto tipo
a lo largo de Chile. Con el tiempo, el mercado
se ha ido especializando y concentrando cada
vez mas. En la actualidad, quedan practicamen-
te |10 distribuidores relevantes, de las cuales
cinco representan mas de un 70% del nego-
cio. Dentro de ese grupo se ha posicionado
Coagra como segundo actor, con un fuerte
trabajo de expansion territorial, diversificacion
de productos y estandares de servicio al clien-
te, ademas de una solida solvencia financiera,

abarcando hoy el 20% de participacion de
mercado, en su territorio de influencia, alcan-
zando ventas aproximadas de U$200 millones.
Max Donoso se incorporé a la compaiia a
inicios del afio 1996. Su llegada coincidié con
el control de la administracién de Coagra por
parte de Empresas Sutil, lo que implicd gran-
des cambios para la empresa con un plan de
desarrollo a largo plazo. Este proceso no estu-
vo exento de dificultades, lo que implicé para
Donoso encabezar un proceso de estabiliza-
cion, junto a un equipo joven de directores y

ejecutivos, con muchas ganas de sacar el pro-
yecto adelante.

Para el ano 2010 se sintieron lo suficientemen-
te firmes y estables para comenzar un plan de
crecimiento. Hoy, la empresa ha aumentado
tres veces su facturacion. Para llevar a cabo
esto, se realizd una expansion geografica con
la adquisicion de Agricola Quillota y Todoagro
el 2011. Esto les permitié aumentar el nime-
ro de sucursales en la zona norte y sur del
pais. A su vez, se enfocaron en fortalecer las
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“La mayoria de los insumo que necesita un campo es finan-
ciado por la distribucion en Chile o por alguna empresa de
fertilizantes, con pago a cosecha”, asegura el gerente corpo-—
rativo de la compatiia, Max Donoso.

sucursales donde ya estaban posicionados. De
este modo lograron cobertura territorial en
las principales zonas agricolas de Chile con |7
sucursales entre laV y la X Region.

Otro aspecto importante para el crecimiento
de la compania fue el fortalecimiento del por-
tafolio incorporando nuevas lineas de negocios.
En este marco, destaca Maquinaria y Ferreteria
con el cambio del modelo de distribuidor a re-
presentantes de marcas propias importadas. A
esto se suma la creacion de la linea de Diesel
Coagra, que hoy cuenta con |7 camiones para
repartir combustible en todo Chile con ventas
por sobre los US$ 0 millones, un negocio que
no existia hace cinco anos atras. También se
incorpord Nutricion Animal - parte del porta-
folio de Todoagro que fue fortalecido por Coa-
gra -, con el cual también se alcanzaron ventas
por sobre los US$ 10 millones.

LOGISTICA, SOLVENCIA Y VENTAS

Todo este crecimiento durante los Gltimos 12
anos ha estado acompanado con el desarrollo
de un modelo logistico muy eficiente para un
optimo servicio a los clientes. Todo centraliza-
do y medido segun las propias metas compro-
metidas. “Partimos con niveles de servicio del
70%, lo que implica cumplir el pedido perfecto
en tiempo y forma. Hoy estamos en el 95%”,
asegura Donoso. Esto ha implicado un intenso
trabajo con indicadores diarios, seguimiento,
abastecimiento y flotas de transporte que se
dedican a todo el tema logistico.

Junto a esto, la creacion de un modelo de ries-
go y crédito ha sido clave para este negocio,
en el que mas que las destrezas comerciales
que son indispensables, lo central es el manejo
y control prudente del riesgo de crédito. En
eso Coagra ha sido muy cuidadoso con sus
indicadores financieros, la solvencia, la capaci-
dad de darle crédito a los clientes y, a la vez,
de pagarle a sus proveedores. “Nos caracte-
rizamos por cuidar bien el riesgo de crédito
y administracion de las existencias, tenemos
muy bajo nivel de incobrable e inventarios que
son indicadores de sanidad, es como la fiebre
de un nino”, comenta Max. Esto tiene especial
relevancia por como se ha ido estructurando
el negocio de insumos agricolas en los dltimos
anos. “La mayoria de los insumos que necesi-

ta un campo es financiado por la distribucion
en Chile o por alguna empresa de fertilizantes,
con pago a cosecha”, asegura el gerente de la
compania. Por tal motivo, es crucial contar con
el apoyo de los bancos para cumplir esta tarea
desarrollada por Coagra que, en algunos casos,
puede llegar a financiar hasta el 60% del capital
de trabajo de un productor. En ese sentido, los
bancos evallan la solvencia y riego de la com-
pania, en que Coagra S.A. se encuentra con
A-y BBB+, lo que implica con una buena capa-
cidad de pago, fundamental para refinanciarse
y contar con el capital necesario para ayudar
a los productores.“Debemos administrar bien
la compania para que la banca e inversionistas
mantenga su apoyo permanente. Luego, debe-
mos ser muy habiles y conocedores de nues-
tros clientes para ver a quiénes podemos apo-
yar en forma segura, asi todos se benefician”,
afirma Donoso.

FUERZA DE VENTAS PROFESIONAL
Y UNIFICADA

Junto con el fortalecimiento de un modelo
de trabajo a través de procedimientos, se ha
puesto foco en una planificacion y anticipacion
en el trabajo local, que ha sido encabezado por
Sergio Garin, Gerente de Ventas. Se trata de un
equipo de trabajo profesional para prestar el
mejor servicio a los clientes de Coagra.

A su vez, es clave que haya una coordinacion
entre los vendedores en terreno y el sopor-
te mismo que brinda la compafia. A través
de estudios de clima que hace la empresa in-
ternamente, los empleados - especificamente
las fuerzas de venta - evallan positivamente
el servicio que se presta a los clientes.“Nues-
tros colaboradores ven que el tema logistico
funciona y se sienten mas apoyados cuando se
comparan con otros actores en el mercado”,
comenta Max. Actualmente, son 150 los ven-
dedores de Coagra, los cuales deben cubrir los
requerimientos de los productores agricolas
entre [aV y la X Region, lo que implica un total
de 13.000 clientes en variedades de cultivos de
hortalizas, frutales y forrajeros.

Todos estos modelos implican que la organi-
zacién en su conjunto se rige por parametros
establecidos y unificados, sin dejar margen
para improvisaciones. “Hoy hay |7 sucursales,

nuestra empresa

Max Donoso, gerente general de Coagra S.A.

lo que no quiere decir que haya |17 Coagra dis-
tintos. Puede que las personas representen en
su estilo formas distintas, pero los procesos,
las metodologias de trabajo, el sistema, el ni-
vel de servicio, el modelo de abastecimiento,
las lineas de crédito, etc. se basan todos en un
modelo muy estandarizado”, afirma Max.

En esa misma linea, los lideres de Coagra — que
son los jefes de cada area y de cada sucur-
sal - se relinen constantemente para conocer
de los avances de la compahnia, para participar
de las soluciones y sean miembros activos a
la hora de conducir sus equipos. Esto cobra
especial relevancia cuando se considera que se
debe administrar sucursales a 1.200 km de dis-
tancia, lo que puede implicar todo un desafio.

CAMBIOS CENTRADOS
EN LA EXPANSION

El equipo Coagra S.A.— que involucra a las Ii-
neas de Maquinaria, Ferreteria, Nutricion Ani-
mal, Fitosanitarios, Semillas y Fertilizantes, con
480 colaboradores — seguira experimentando
transformaciones, similar a como lo hizo en
el pasado, los cuales estaran encabezados por
Max Donoso, para enfrentar los nuevos desa-
fios de la compaiia.

Tras el proceso de expansion geografica vino
uno de estabilizacion entre el 2015 y el 2017,
para volver al equilibrio tras el estrés que im-
plico el crecimiento exponencial de la empre-
sa. Hoy la idea es retomar el foco en el creci-
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miento, mejorar el servicio al manteniendo el
liderazgo en eficiencia operacional. “La invita-
cion a nuestros equipos y proveedores es que
iniciemos de nuevo un ciclo de crecimiento”,
comenté Max Donoso en la reunién con los
Lideres de Coagra. Este nuevo plan estratégi-
co tiene dos focos especificos. En primer lugar,
tienen planeado abrir sucursales en Melipilla y
Victoria en los proximos cinco anos. Ademas
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de evaluar la incorporacion de la IV Region,
dependiendo de los planes de reserva hidri-
ca que tenga esa zona. Junto con esto, planean
tomar una mayor posicion en la VIII, IX y X
Region.

En segundo lugar, de forma paralela, quieren
mejorar la productividad. Esto significa aumen-
tar la venta de los vendedores y generar mas

BLOQUEO
EFECTIVO

Contra danos solares

* Mezcla de Triglicéridos, Hierro,

Zinc y Oligoelementos.
« Biosintesis de HSP.
* Barrera fisica y efecto

RECOMENDADO PARA

pPomaceas, Uva de Mes§.
o Cerezos, CItTicos, Nectarines

INNOVACION VEGETAL

cobertura de clientes, lo que implica venderles
mas a los clientes actuales, conquistar nuevos
clientes - solo este afio se han incorporado
1.600 clientes al portafolio de la compahia - y
potenciar las lineas de negocios nuevas como
las marcas propias de Maquinaria como:Valtra,
Fella, Marani y Challenger. “Hoy dia nos esta-
mos haciendo un portafolio propio para tener
autonomia”, comenta Donoso, proyecto al que
también se ha sumado la linea de Ferreteria
con cintas de riego marca Toro y alambres Tre-
filados Urbano, entre otros. “Estamos partien-
do en riego que es una linea por desarrollar
muy relevante en zonas hortaliceras”, asegura
Max.A su vez, las lineas de Diesel y Nutricion
Animal - que son relativamente mas nuevas en
la compania - también tienen un tremendo po-
tencial de crecimiento en los proximos anos.

Actualmente, la gran diferencia entre el proce-
so de expansion de los anos 90 y este, es la ex-
periencia del equipo humano que la encabeza.
Se han tomado lecciones de las cosas buenas
que se hicieron y también de los errores, por
lo que hoy se espera ampliar los horizontes de
la compafia, manteniendo la solvencia caracte-
ristica y alcanzar cada vez una mayor producti-
vidad y preferencia de los clientes.
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Mejore
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de sufruta

« Aumenta el porcentaje
de calibres exportables.
» Mejora la calidad y condicion
de la fruta.
« Fitorregulador de origen
vegetal.

A Lea cuidadosamente la etiqueta antes de usar el producto.
" ® Marca Registrada. El Rosal 4610, Huechuraba, Santiago - Fono: 22560 4500 www.arysta.c I
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Soquimich Comercial S.A

Tres décadas de vanguardia y

especialidad en nutricion vegetal

Este afno Soquimich Comercial cumplio 30 afios liderando el mercado de nutricion vegetal de especialidad. Con
sus mas de 100 colaboradores, atienden las necesidades del mercado agricola a lo largo de todo Chile. Daniel
Pizarro, gerente general de Soquimich Comercial, conversd con nosotros sobre como ha sido este 2017 para la
compafiia, las novedades y sus nuevos desafios. Por Maria Jose Urcelay C.

éCuéIes han sido los principales objetivos
comerciales que se plantearon para este ano?
Fueron diversos, algunos orientados a mejorar
nuestra capacidad operativa, otros asociados a
servir mejor a nuestros clientes y, por supues-
to, a seguir profundizando el uso de productos
de especialidad y con mayor valor agregado en
Chile. Las herramientas para abordarlos, prin-
cipalmente, son las capacidades y know how
interno, las personas para nosotros son la mas
pura fuente de conocimiento y trabajamos en
conjunto para lograr nuestros objetivos.

{Han variado los productos solicitados por los
agricultores en relacién a afos anteriores?

En Soquimich Comercial tenemos la cultura
de estar constantemente desarrollando solu-
ciones de nutricion vegetal que le hagan mas
simple el trabajo al agricultor dada las distintas
variables que éste debe enfrentar sin mucha
prediccion. Por ejemplo, este ano hubo un pro-
ducto de la linea granular de especialidad que
permite mantener la eficiencia del nitrogeno
frente a lluvias torrenciales, este producto es
Adhero® y si bien se lanzé el 2016, fue este
ano el que logré un récord de ventas, consi-
derando las abundantes lluvias. En relacion a
la linea de productos solubles, nuestro Nitrato
de Potasio Ultrasol ®K PLUS® y los productos
desarrollados en base a éste son los que lide-
ran la demanda, principalmente, por el avance
continuo del riego tecnificado en Chile y por
su calidad de clase mundial. Este afio también
vimos un aumento en nuestro volumen de
venta de fertilizantes foliares, linea de produc-
tos que comenzamos a comercializar hace re-
cién un par de afos. Los clientes ya nos estan
reconociendo como un proveedor serio en
esta linea de nutricion vegetal y ademas, agre-
gamos el respaldo de nuestra trayectoria en el
agro nacional. Junto con esto, hemos logrado
mejorar la logistica diferenciada incluyendo el
manejo de stocks cerca de la demanda con la

colaboracion de distribuidores con presencia
regional y local y eso nos ha permitido en-
tregar oportunamente a clientes. Finalmente,
vemos un creciente interés por los fertilizan-
tes para uso en la agricultura organica. En ese
sentido también contamos con una oferta de
productos certificada por organismos interna-
cionales tanto para aplicacion al suelo como
también para foliar.

{Realizaron actividades con los clientes duran-
te el ano?

En el marco de la celebracion de los 30 anos
de la empresa, realizamos distintas actividades
con cliente, desde invitarlos a eventos de inte-
rés para el agro hasta la inauguracion de nues-
tras operaciones en el nuevo puerto de Chin-
cuy a través de Oxxean. Nos mantenemos
constantemente participando en eventos para
apoyar a nuestros clientes y distribuidores v,
al mismo tiempo, siempre estamos realizando
charlas técnicas para promover nuestros pro-
ductos y servicios.

Han liderando la incorporacion de inhibidores
en los productos nitrogenados. ;Cuales son las
principales bondades de este cambio y como
ha sido recibido por los clientes?

En nuestra opinion los inhibidores han sido
un gran avance tecnoldgico para los produc-
tos nitrogenados. Actualmente, en India por
ejemplo, es una exigencia el uso de nitrogenos
mejorados y prontamente lo sera también en
Alemania y luego se sumara el resto de la Co-
munidad Europea. Nosotros llevamos mas de
nueve anos trabajando con inhibidores y los
resultados han sido muy buenos, es verdad
que los precios bajos de los granos y la leche
disminuyen la disposicion a pagar el diferencial
de precio de los clientes, y es ahi donde esta
nuestro equipo de agrénomos con una bateria
de argumentos técnicos explicando por qué es
mejor y mas eficiente usar un nitrégeno mejo-
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rado respecto de la urea. Estamos convencidos
que la bisqueda de la eficiencia es “el” camino
y en este sentido, los inhibidores cumplen per-
fectamente su rol.

{El agricultor esta abierto a conocer nuevas
opciones para sus cultivos?

En general si, como en todos los mercados
estan los que adoptan nuevas tecnologias y
cambios rapidamente y otros que esperan un



tiempo para ver como funciona y se suman
mas tarde. Incorporar productos nuevos es
un trabajo de todos los dias sin pausa ni des-
canso.Ademas, cuando lanzaste un producto al
mercado ya tienes que estar desarrollando el
que sigue, en este sentido, todos los aspectos
externos como los cambios climaticos, dolar,
precio de los commodities, etc. influyen en una
adopcion mas rapida o mas lenta, pero si el
foco de la empresa es vender especialidades,
esto es lo que tenemos que afrontar con una
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mirada siempre de largo plazo y haciéndonos
cargo.

iCudles han sido los principales proyectos que
han desarrollado junto a Coagra este ano?

Este ano ha sido muy desafiante para el nego-
cio de los fertilizantes en general dejando muy
pocos margenes y a veces negativos. En todo
caso, este escenario ha sido una tremenda
oportunidad para sentarse a revisar proyectos
y estrategias-tacticas logistico-comerciales en

ventana del proveedor

conjunto con Coagra y forzarnos a ser mas
creativos e innovadores. Adicionalmente, y
como proyecto especial para dar un impulso
en estos Ultimos meses del afo, estamos tra-
bajando con mucho foco a través de Coagra
nuestra solucion de nutricion vegetal foliar
llamada Speedfol® N Control. Es un producto
liquido que se puede usar en multiples cultivos
y en distintas épocas del afio, pero tiene un
nicho muy interesante en aplicaciones en vinas
sobre todo en esta época del ano.

Tras estos 30 afos, jcudles son sus préximos
desafios?

En términos generales, nuestros desafios es-
tan enfocados en mantener nuestra posicion
de liderazgo en Nutricion Vegetal de especia-
lidad, fortalecer nuestra posicion comercial y
técnica en productos foliares, dar continuidad
a nuestros proyectos de desarrollo e incorpo-
racion de nuevas tecnologias en las distintas
areas de la empresa, principalmente, aquellas a
través de las cuales nos vinculamos con nues-
tros clientes.
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'"MI URBANO, S.L.

ALAMBRE DE HIERRO Y ACERO
Ctra. de la Paz s/n.° - 14100 LA CARLOTA (Cérdoba) Espaiia
TLF.: +34 957 30 00 75 - Fax: +34 957 30 00 09
E mail: info@trefiladosurbano.com - www.trefiladosurbano.com

PRIMERA EMPRESA ESPANOLA Y EUROPEA ESPECIALIZADA EN LA
FABRICACION DE ALAMBRE PARA USO AGRICOLA

Con mas de 35 afios de experiencia en | "ot ambre Recocio par Enfarter
sector y 25 aiios en el mercado CHILENO |

Alambres y Trenzas de Acero Simple y Triple Galvanizado
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» NUESTRO CAMPO ES LA TECNOLOGIA
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» Equipos
para ATV

»Carretillas - :
de 75 a 400 L J| i

rAtomizadores
Alta gama

*Pulverizadores
suspendidos

GRACIAS a todos nuestros clientes y amigos por acompafiarnos este 2017, su confianza y apoyo nos
posicionaron como lideres en el mercado. Durante el 2018 seguiremos comprometidos para fortalecer nuestros
lazos y Ilevar nuestra ENERGIA donde usted la necesite.
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i DIESEL I

600 3 200 200 COAGRA

Servicio disponible desde V a X Regidn.

diesel@coagra.cl - www.coagra.com
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Exportaciones de arandanos
y superan las 100 mil toneladas

Con cifras récord termind la tltima temporada
de arandanos. Esto porque las exportaciones,
por primera vez llegaron a 103.432 toneladas,
lo que implica un alza de 13% respecto a la
temporada 2015-2016. Mientras que en térmi-
nos de cajas, los envios totales fueron de 37,6
millones, un 14% mas de cajas en comparacion
con la temporada anterior.

Segln explicaron desde la Asociacion de
Exportadores de Frutas de Chile (Asoex), las
razones del aumento del volumen fueron el
crecimiento de la superficie plantada y la
renovacion de variedades por aquellas con
mayor productividad. A lo anterior se suma
que las condiciones del mercado permitieron
extender la temporada y los despachos mas
alla de lo estimado por el Comité de arandanos
de la asociacion.

Pero el alza del sector no esta dejando
indiferente a la cadena logistica asociada a
su transporte. Ricardo Rodriguez, gerente
de marketing de la naviera MSC, explica que
dadas las condiciones del fruto, el sistema
de transporte juega un rol fundamental para
que los productos lleguen de manera 6ptima.

“En MSC hemos puesto a disposicion con-
tenedores idoneos para el transporte de carga
perecible. Debido a la baja tasa de respiracién
de los arandanos, su vida comestible no es
muy larga una vez cosechado. Por ello, para su
exportacion es necesario la implementacion
de tecnologias complementarias que puedan
extender la vida del producto”, comenta
Rodriguez.

Agrega que en MSC estan realizando pruebas
con nuevas tecnologias para seguir con estas
mejoras, “con el fin poner a disposicion de los
exportadores chilenos alternativas que aseguren
un buen tiempo de transito y cumplimiento
de itinerario”.

Participacion por mercados

Por mercados se evidenciaron mayores vola-
menes comercializados en todos los continentes.
Europay Asia tuvieron récords histéricos con
un crecimiento de 16% y 56%, respectivamente,
mientras que en Estados Unidos y Canada, el

Europa y Asia lograron
crecimientos historicos de 16%
y 56%, respectivamente.

crecimiento fue del 7% con volimenes similares
a los de la temporada 2012-2013.

Reino Unido y los Paises Bajos siguen siendo
los puertos de entrada mas importantes de
arandanos frescos chilenos en Europa, crecien-
do 10% y 18%, respectivamente. El alza en los
envios directos a otros fabricantes fue del 57%,
donde Alemania, Espana e Irlanda destacaron.

En Asia, China recibié un récord de 9.500
toneladas con un crecimiento del 77% en com-
paracién con la temporada anterior, mientras
que Corea del Sur creci6 10%. Taiwan se dispard
90% y se convirtio en el tercer mercado mas
grande de la region.

La participacion de mercado entre la tem-
porada 2008-2009 y la temporada 2016-2017
evidenci6 que Asia crecid del 3% al 12% y Europa
del 14% al 22%. Sin embargo, Estados Unidos
y Canadd, disminuyo del 83% al 66%.

ESPECIFICACIONES US$/TON. METRICA : ‘NO\/:lEMBRE 20:17 : PROMEDIO SEMANA : o b "CTUBRE. o
D MIER. D JUE G VIER. : . : : . :
;15 1 16 17 ANTERIOR: ACTUAL : 2016 2017

AVENA WHITE NO. 2 FOB CHICAGO, USA 185500 180,67: 177,06 18656 184300  -1161 14019 17978 28,24
POROTO SOYA, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES, ARGENTINA 366,000 36600 373001 368,401 369,80 0,38 386,200 37759: -2,23
POROTO SOYA YELLOW NO. 2, FOB CHICAGO, USA 35871: 35715: 363,95: 36086 357800  -08 35830 358280 -0,03
RAPS CANOLA CANADA 407701 404,600 40776 404611 40520  05: 370991 39710: 7,04
SORGO, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES, ARGENTINA 12400 123001 123,00: 12400 123600  -032i 162250 12691 -21,78
ACEITE SOYA CRUDO, ILLINOIS, USA 755081 748081 74825) 761927 747197 1931 762,280 733111 -3,83
ACEITE SOYA CRUDO, FOB CHICAGO, USA 766,11 750051 75927 771,980 758211  -1,780  757,26] 740,941 -2,16
ACEITE SOYA CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 900,000 90802; 890,33 884,341 89525:  123] 861,65: 881,290 228
ACEITE SOYA CRUDO EXPORTACION, FOB B. AIRES 790,00 78400 784001 796,801 782801  -176: 779,90 77450: -0,69
ACEITE MARAVILLA CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 787501 790,00: 782500 799,00 789,50:  -1191 83143} 787161 532
ACEITE MARAVILLA CRUDO, EXPORTACION FOB BUENOS AIRES 75000 75000: 750,00  750,00: 750,00  0,00i 766,60: 750,59: -2,09
ACEITE RAPS CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 97647: 98467: 98467: 966,741 976220 098] 914241 897,990 178
ACEITE MAIZ CRUDO A GRANEL, MIDWEST, USA i 826730 826730 826730 826730 82673  000: 1.00835: 826731 -18,01
ACEITE MAIZ REFINADO, MIDWEST, USA i 1069241 1069,2411.06924] 1.069,241 1.069,241 0001 121307: 1069241 -11,86
AZUCAR REFINADA, NRO. 5, LONDRES, M.C.E. 392,400 39390: 393801 390,041 396281 1,370 504,991 37357 -3721
TRIGO PAN EXPORTACION, FOB PUERTO ARGENTINOS 17800 178001 178,00: 18000 178200  -100: 18330 18450: 070
TRIGO SOFT RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO 183,720 184271 18455: 18705 18490  -115! 18502 19067: 3,05
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (12% PROTEINA) 234330 234060 234791 237,830 235841  0,83] 200511 229220 1432
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (11,5% PROTEINA) | 230,66 23038: 231120  234,15: 232,17:  -0,85: 104,01: 22550: 1628
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (11% PROTEINA) 22882; 22855: 229280  23231i 23033} 085 102,170 22375! 1644
MAIZ AMARILLO, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES 148000 149,001 152,00: 147200 149000 122} 17465 14900: -14,69
MAIZ YELLOW NO. 2, FOB GOLFO 156,210 154731 157,29  15816% 15638  -112i 16678 15882 -477
MAIZ YELLOW NO. 3, FOB GOLFO i 185211 153730 156200 157,161 155381  -1,13] 165781 157,820  -4,80
ARROZ WHITE ELABORADO 5% GRANO PARTIDO, FOBBANGKOK ©  393,00:  39400: 39400 392401 393401 025! 370241 395141 673
ARROZ WHITE ELABORADO 10% GRANO PARTIDO, FOB BANGKOK © 387,000  388,00: 388,00 386,401 38740: 026! 368481 389,14: 561
ARROZ WHITE ELABORADO 15% GRANO PARTIDO, FOB BANGKOK : 386,00 386,00: 386,00  38540: 386,000  016: 36824 387,230 516



§‘§“’ABEN

'DE NUTRICION ANIMAL

| { e Tk
Soluciones para’cada etapa.

- . L 5 g ‘
R . . - . \“ » }. 3
. \ . : . v
‘3-
\ : |
ik S A ! /
. »
d N ’ - :
hy ,f.‘-
» - L
) [ | \A\'s 4
: . E * 4 ki \ \.g_ I - -ty
L » 3 ora % J'
- .I { "‘.!'\‘— 4
S A A

COAGRA

Valdivia: 632 203 851

Osorno: 642 263 131 ‘ www.coagra.com (
Puerto Varas: 652 234 158
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