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editorial

El Financiamiento de la Mediana Agricultura

ES conocido por todos, que en Chile el ac-
tual escenario de financiamiento del capital de
trabajo del mediano agricultor se sostiene fun-
damentalmente por los distribuidores de insu-
mos agricolas y por los proveedores de fertili-
zantes en lo que respecta al financiamiento de
sus insumos. Esta situacion se ha hecho cada
dia mas evidente y se ha fortalecido a través
del refinanciamiento que la misma banca pro-
vee a este tipo de agentes esenciales para la
industria agricola.

En la otra vereda, el capital de trabajo com-
plementario a los insumos, la realizan las agro-
industrias, las exportadoras, el Banco Estado
PYME y otros bancos que cuentan con plata-
forma agricola. Ademas existen empresas no
financieras tales como BANAGRO vy otras,
quienes juegan un rol muy relevante en el fi-
nanciamiento de este tipo de capital de trabajo
complementario.

De esta forma se completan todas las nece-

sidades de capital de trabajo que necesita
una la mediana empresa agricola: desde
los insumos hasta el capital de trabajo para
la mano de obra y otras labores. Ahora, el
rol de la banca ha sido y continla siendo
relevante, pero sin duda esta asociado al fi-
nanciamiento del largo plazo con garantias,
las cuales permiten agregar lineas de capital
de trabajo anual para los agricultores me-
dianos. Estas en su mayoria son otorgadas
solo por una parte de los requerimientos,
quedando una parte descubierta y que es
indispensable financiar, lo que se convierte
en un factor limitante, siendo necesario in-
corporar nuevas formas de financiamiento.

Sin embargo, existen imperfecciones en la
industria sumado a grandes oportunidades
que pueden ser resueltas potenciando la
ley de contratos, lo que permitiria perfec-
cionar instrumentos financieros de genera-
cion de flujos futuros. Dichos flujos tienen
mucha robustez en el agro y pueden ser
perfectamente financiados a través de los
distintos entes no financieros que existen
en el mundo agroindustrial, de esta forma
la mediana empresa agricola estaria poten-
ciando su financiamiento y accediendo a
nuevas fuentes de manera de estructurarse
de acuerdo a los flujos futuros de su opera-
cion. Asi generan mas holgura y una mayor
conciencia financiera en su negocio. Por
esta razoén es muy importante apoyar este
proyecto, perfeccionarlo y sacarlo adelante.

Max Donoso M.
Gerente General
Coagra S.A.
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Coagra Puerto Varas realiza Dia
de Campo

El jueves |19 de octubre se llevé a cabo el Dia
de Campo de Coagra para todos los clien-
tes de Puerto Varas y sus alrededores. En la
instancia, participaron proveedores de agro-
quimicos y semillas, ademas del area de Ma-
quinaria de Coagra. Junto con la exposicion
de productos en stands, se realizaron charlas
técnicas para los clientes. A su vez, se llevaron
a cabo demostraciones de tractores Valtra,
donde los productores pudieron subirse y
operar ellos mismos los equipos.

Hortifrut y Talsa acuerdan
fusion

La fruticola Hortifrut — empresa chilena con
mas de 30 afos en la produccion y comercia-
lizacion de Berries - se expandira a merca-
dos internacionales tras llegar a un acuerdo
de fusion con una de las principales empresa
productoras y comercializadoras de aranda-
nos del Hemisferio Sur:Talsa S.A. Este nego-
cio, estara centrado en los arandanos y se
espera exportar 45.000 toneladas anuales
desde Peru a mercados en distintas partes del
mundo.

Clientes Coagra visitan Valtra
Brasil

En septiembre de este ano, |5 clientes de
Coagra - de las zonas de Curico a Puerto
Varas - recorrieron las instalaciones Valtra en
Brasil, acompanados de los supervisores de
Maquinaria de Coagra: Hernan Barria y Jo-
hnny Basualto. El objetivo de la actividad fue
conocer los Ultimos modelos de la empresa,
especialmente los considerados de alta gama.
Ademas, se realizd una capacitacion técnico/
comercial de la marca Marani en la localidad
de Rosario.

Coagra y Basf: Ciclo de charlas
técnicas a productores

Con el objetivo de orientar e incentivar a
los agricultores a calibrar correctamente sus
equipos antes de que empiece la temporada
de aplicaciones, Coagra junto a la empresa de
agroquimicos BASF, realizaron charlas a mas
de 50 clientes de nogales y avellano de la Re-

gion Metropolitana el pasado 2 de octubre.

BASF se centré en explicar la importancia
de que los productores se apeguen a las es-
pecificaciones técnicas para la aplicacion de
productos quimicos para evitar problemas en
los cultivos. En el caso de Coagra, Maximilia-
no Galaz, vendedor de Maquinaria en Buin, y
Francisco Venegas, supervisor de maquinaria
de la zona | y 2, explicaron la forma de cali-
brar equipos y los nuevos modelos del merca-
do. En ese marco se present¢ el equipo Bigger
con Electropiton, que permite la aplicacion en
arboles de gran volumen como nogales, alcan-
zando los cinco metros de altura.

Juan Sutil recibe Premio
ICARE 2017

El pasado mes de septiembre se celebro el
“Premio Icare 2017” en su 60" version, una
actividad anual que — segun senala el orga-
nismo - busca destacar a aquellas “personas,
empresas o instituciones que se hayan desta-
cado por su contribucion al desarrollo de la
actividad empresarial, en un marco de exce-
lencia en los negocios y aporte al progreso
del pais”. La ceremonia, que se llevé a cabo
en el Teatro Municipal de Las Condes, reco-
noci6 la labor de Juan Sutil Servoin — presi-
dente de Empresas Sutil S.A.— en la categoria
Empresario. Esto por su trayectoria y lideraz-
go en la agroindustria contribuyendo al pais
con sus distintas lineas de negocios. Uno de
los Gltimos aspectos que se han destacado
del trabajo del empresario, es el proyecto de
Carretera Hidrica, el cual busca mejorar el
abastecimiento hidrico para la agricultura y
mineria con una extension que va desde la
Region de Atacama hasta el Biobio.

BASF firma acuerdo con Bayer

Debido a las exigencias regulatorias por la
adquisicion que realizara Bayer a Monsanto,
la compania alemana debié desprenderse de
ciertos activos que seran comprados por
BASF en € 5,9 billones, lo que incluye par-
tes significativas del negocio de semillas y de
herbicidas no selectivos de Bayer. En octubre
firmaron el acuerdo de compra y se espera
concretar la transaccion el primer trimestre
de 2018, aunque esta sujeta al cierre de la ad-
quisicion de Monsanto por parte de Bayer y
la aprobacion de las autoridades pertinentes.

Precios de la papa mejoraron
en septiembre

La papa ha sufrido fuertes caidas en sus pre-
cios durante el 2017. De acuerdo al ultimo
boletin de la Oficina de Estudios y Politicas
Agrarias, en septiembre el precio en merca-
dos mayoristas fue de $139,2 por kilo, valor
40% inferior al del mismo mes en el ano 2016.
Si bien los precios contintan siendo bajos en
relacion al afo pasado, se observo un alza en
septiembre de un | 1% en relacion al mes an-
terior.

Fella en Coagra: Lider en
pasteria

Fella es una de las nuevas marcas de imple-
mentos que representara Coagra en Chile.En
ese marco, el product manager de Fella visito
nuestro pais desde Alemania para realizar ca-
pacitaciones a los técnicos y vendedores de
la linea de Maquinaria de Coagra. La actividad
se llevo a cabo entre el lunes 16 y el miérco-
les 18 de octubre en la sucursal de Osorno
y concluyé con una comida en la que parti-
cip6 el gerente corporativo de Coagra, Max
Donoso.
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Agricola Santa Hortensia de Lautaro

Tres generaciones de trabajo
agricola y ganadero

“Para ser agricultor, hay que amar la tierra”, asegura don Carlos Affeld, duefio de Agricola Santa Hortensia. Ademas
de ganado, produce trigo y avena en las 1.300 hectareas que tienen en la comuna de Lautaro en la 1X Region. Se
trata de un trabajo de esfuerzo de tres generaciones que se puede apreciar a simple vista.

En septiembre don Carlos Affeld Aeschli-
mann cumplié 60 anos cultivando las tierras
del Fundo Santa Hortensia. Su suegro, don
Emilio Frenz, fue el propietario inicial de este
lugar. Al tener tres hijas mujeres, encontré en
su yerno, don Carlos, al hijo para ayudarlo en
el cuidado de la tierra. Tras casarse en enero
de 1958 con dona Gisela Frenz, trabajaron
ambos en el campo. Don Carlos se encargd
del cuidado de la tierra y su sefora alimentaba
al personal. Esto implicd hacer incluso el pan
del desayuno y preparar el almuerzo para las
24 personas que trabajaban en el campo, ade-
mas de hacerse cargo de sus hijos pequenos:
Marlene y German. “Yo le cuento esto a mis
nietos y no me creen. Eso hoy dia nadie lo ha-
ria”’, comenta don Carlos, quien ademas agrega
que: “si ustedes hoy ven un campo hermoso,
esto ha sido un esfuerzo de tres generaciones,
porque tanto los abuelos de mi esposa como
los mios, fueron todos colonos europeos que
llegaron a trabajar aqui”’. Como muchos inmi-
grantes que escaparon de las precarias condi-
ciones en Europa, recibieron algunas hectareas
por parte del Estado para poder comenzar
una nueva vida en Chile, sin embargo muchas
de esas tierras se encontraban en condiciones
muy dificiles para poder explotarlas. Su abuelo
Affeld llegd a la zona de Quillen en la Region
de la Araucania y se dedico a fletar trigo. Con
una carreta, acompanado de otros colonos,
se iban en caravana desde Lautaro a Angol, en
un viaje que tomaba varios dias. Lo realizaban
con ejes de madera, lo que implicaba llevar al
menos cinco de repuesto porque se rompian
en el camino.Ya en el aiio 1883 llego el ferro-

don Carlos Affeld Aeschlimann junto a su hijo German.

carril a Traiguén lo que facilito las condiciones
de traslado.

MANO DE OBRA A NUEVAS
TECNOLOGIAS

Don Carlos comenzaba a las 8:00 de la mana-

na las labores y no paraba hasta las 20:00 hrs.
con a penas media hora de almuerzo.“En aquel
entonces se trabajaba de sol a sol”, comenta.

El suelo debian roturarlo en septiembre con
arados de bueyes y no existian pesticidas que
eliminaran el pasto.‘“Los primero quimicos de-
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ben haber llegado después de los 70”, afirma.

Movian siete veces la tierra antes de sembrar,
con 30 yutas de bueyes y 30 personas traba-
jando. Lo que implicaba un costo muy elevado
para producir.

El trabajo realizado durante esos afios estd a
la vista con un campo bien cuidado, ordenado,
limpio y productivo. Esa herencia familiar - que
comenzé con 600 hectareas y hoy son mas de
1.300 — la esta administrando actualmente su
hijo German. El gran cambio que estan reali-
zando hoy es la inversién en maquinarias para
hacer un trabajo mas productivo. “Cada vez
viene mayor tecnologia y hay que estar actuali-
zandose, son cosas que no se pueden prescin-
dir”, afirma don Carlos. A modo de ejemplo,
con la nueva maquina que adquirieron para es-
parcir Cal han podido ahorrar en fertilizantes
y aumentar su produccion de 54 a 75 quintales.
De acuerdo a lo que senala don Carlos ac-
tualmente el escenario para la produccion de
cereales esta muy dificil por los bajos precios:
“no pagan lo que realmente vale producir”,
comenta. Por ejemplo, en Temuco se puede

ANOS

encontrar en un supermercado un pan italia-
no - que tiene agua, harina, levadura y sal — a
un valor de $1.990 el kilo. Sin embargo, a don
Carlos le pagan $120 por un kilo de trigo, que
al molerlo se traduce en 820 gramos de harina
aproximadamente. Entonces ;qué ocurre en el
camino que se eleva tanto el costo del pan?
Segln cree don Carlos el principal problema
estd en la concentracién de los molinos, en
desmedro del pago a los productores. A pesar
de este escenario, esperan que al introducir
nuevas maquinarias puedan hacer mas renta-
ble el negocio.

GANADERO DESDE NINO

A los cinco ahos, mientras otros nifios sona-
ban con ser superhéroes o futbolistas, don
Carlos Affeld queria ser ganadero. Sus metas
siempre fueron altas, “queria tener 200.000
vacas y un toro”, comenta sonriendo. Pasaron
los anos y cuando ya tenia mas de 60 vacas le
ofrecieron embriones de Canada. Esto le per-
mitié ser uno de los primeros en introducir
la raza Blonde d’Aquiteine en Chile en 1995,
resultando || ejemplares de esos embriones.

ampro°:DM

Fungicida

Rapizent

Fungicida

Fungicida

Con la potencia de los

empresas agricolas destacadas

Esta es una de las razas mas joven de los fran-
ceses establecida el ano 1962. Se caracteriza
por tener alta produccién de carne y sin grasa.
“Yo me transformé en criador exclusivo de esa
raza en Chile”, asegura don Carlos. Durante
|2 anos expuso sus animales en la Sociedad
de Fomento agricola de Temuco - SOFO. En la
EXPOSOFO del afio 2000, gan6 en todas las
categorias para la raza Blonde d’Aquiteine, in-
cluida Campeén de la Raza y Campeon Junior.
“Lo que yo tenia era un lujo”, recuerda con
algo de nostalgia.

A pesar del éxito de la produccion ganadera,
don Carlos decidié terminar con el criadero
hace ya dos afos. Esto debido a la persona
que le ensend a inseminar, renuncid, luego las
empresas que traian semen de Francia dejaron
de operar y finalmente, se empezaron a poner
muchos requisitos de importacion por parte
del Servicio Agricola y Ganadero - SAG, lo que
dificultaba el proceso.

Sin embargo, las vueltas de la vida son cortas y
actualmente el Fundo Santa Hortensia ha VL§E

Fungicida

fungicidas BASF control
principales enfermedadeée

i® es marca registrada. Leer la etiqueta antes de usar o producto. www.basl.climgro
BASF Chile S.A: Santiago: Carrascal 3851, Fono: (2] 28407231, Lo Sefenac Fono: 82243435, San Felipa:
Forsa: 93225370, Rancagua: Fono: 13265358, Cured: Fono: B3267T7T3. Childn; Fonc: S32BATTE. Los Angeles:
51885423, Temuco; Parmmaricana Sur 4750, Fono: 87484533 - 93457454 | Osorno: Fono; $A285383,
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Fundo Santa Hortensia.

to a poner énfasis en la crianza de ganado para
engorda. Esto debido a la incorporacion de
German quien ha visto una mayor rentabilidad
en la produccion de ganado que en los cultivos
agricolas. Por lo que - aunque contintan pro-
duciendo trigo y avena - estan aumentando las

LACHA

NosS

hectareas sembradas de praderas forrajeras.

AHORA A DISFRUTAR

Actualmente, German es el que esta a cargo
de todo en el campo, tanto de la ganaderia
como de los cultivos. Don Carlos, esta en re-

= NEGOCIO

Bono por cumplimiento de superficie de
agricultores, de hasta 100.000 pesos/ha

VISITANOS EN: ‘ Chilldn, Panamericana Sur Km 385,

IANSAGRO.CL

Linares, Camino a Yerbas Buenas.

+56 42 454 447
+56 73456 002
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Los Angeles, Los Castafios 80.
Parral, Panamericana Sur Km 337.

tirada, siendo mas un supervisor de las grandes
decisiones que haya que tomar. Ahora tiene
mas tiempo para disfrutar de la fotografia y
de su gran coleccion de musica que son al-
gunas de sus pasiones fuera del campo. “Que
trabajen otros ahora, tengo derecho a tener
un buen pasar ahora porque me he sacado la
mugre”, comenta sonriendo. Esto le permite
compartir mas con su sefnora, hijos German y
Marlén, y sus siete nietos.

Una de las grandes tranquilidades de don Car-
los es ver que el campo esta siendo mas pro-
ductivo y que su hijo comparte sus ideales en
cuanto al cuidado de la tierra y trabajo susten-
table. “Nuestro hobbie como familia es tener
un campo que a lo mejor no sea tan rentable,
pero que sea bonito. Para nosotros esto no es
un negocio, nos gusta vivir aqui, es un sistema
de vida. Salimos a recorrer el campo y nos im-
pacta como la naturaleza nos ha premiado con
su esplendor”, comenta German, quien ade-
mas asegura que hoy disfrutan de lo logrado
y valoran el esfuerzo realizado en tantos ahos
de trabajo compartido: “nos sentimos orgullo-
sos”, afirma.

Contrato
parala
Temporada

2017-2018
Disponible

+5643 454 743
+56 73450451
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Temporada 2017-2018

Estimacion Exportaciones Arandano Chileno

/\

Temporada
2 W]/8

Arandano

chilenos

La temporada 2016/7 lla expor-
tacion de arandanos alcanzo un
volumen record superior alas 103
mil toneladas, y para la temporada
2017/8 se espera nuevamen-

» te una abundante produccion
nacional

Durante la temporada 2016/17, las exporta-
ciones de arandanos frescos chilenos alcan-
zaron un volumen record superior a las 103
mil toneladas, 13% mas respecto a la campa-

Andrea Betinyani G., Directora Dpto. Informacion Decofrut.

na 2015/16. Esta alza se debio en gran parte al
aumento en la superficie plantada, a la mayor
productividad por hectarea y al menor precio
del ardandano congelado, lo que incentivé las ex-
portaciones en fresco. Cabe destacar que adicio-
nalmente, la temporada 2016-17 tuvo un inicio
de cosechas anticipado, casi un mes antes res-
pecto a la temporada anterior, lo que permitio
extender por un mayor tiempo el periodo de
exportaciones.

Para la temporada 2017/18 se espera nuevamen-
te una abundante produccién nacional, con vo-
limenes similares a levemente superiores a los
registrados la campana anterior. De acuerdo a
antecedentes recopilados en la industria, Deco-
frut estima de manera preliminar para la tempo-
rada 2017/18 un volumen de arandanos fresco
exportable en torno a las 107 mil toneladas,
4% mas en comparacion a la temporada pasa-
da. Lo anterior seria posible gracias a las buenas
condiciones climaticas que han acompanado el
proceso productivo, sumado al recambio varie-
tal por variedades mas productivas y el aumen-

Decofrut

LIDERES MUNDIALES
EN CONTROL DE CALIDAD

EXPERIENCIA, COBERTURA MUNDIAL - EQUIPOS ESTABLES - SOFTWARE DE PRIMERA LINEA

to en la produccion de los huertos a nivel
nacional. No obstante lo anterior, la actual
proyeccion se mantendra sujeta a revision y
posibles ajustes futuros, dependiendo de las
condiciones climaticas y del comportamien-
to del mercado de los congelados versus los
arandanos frescos.

Las cosechas de arandanos en Chile comen-
zaron durante la semana 37 (4 semanas mas
tarde respecto a la temporada anterior) con
volimenes muy acotados, principalmente
provenientes de la region de Coquimbo. Las
principales variedades recolectadas fueron
Jewel y Emerald, entre otras. Se espera que
la calidad/condicion y calibres de los aranda-
nos chilenos sean buenos esta temporada y
similares a lo obtenido la campana anterior.

Para mas informacién, lo invitamos a suscri-
bir nuestros reportes semanales de merca-
do Fruitonline-Pro en www.fruitonline.com
o ventas@fruitonline.com

www . fTruitenline

.com
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Recomendaciones Técnicas de Octubre

Situacion

Arahita roja europea,
Arafiita roja de la vid,
Arafita bimaculada,
Falsa aranita roja de
la vid, Erinosis, Trips
de la uva.

Alternativa

Fast Plus

Recomendacion

60-80cc/100L

Observacion

Comenzar aplicaciones con brotes de 10 a 15 cm en promedio.
Repetir si es necesario. Aplicar con aceite al 0,25%.

Botritis y Oidio

Bellis®

40 a 80 g/100L
(0.8a 1,5 kgha)

Aplicar desde inicio a plena flor dentro de un programa de
control, no dejando periodos descubiertos.Repetir a los 15 a
20 dias segun condiciones.

Botritis

Cantus®

1,2 kg/ha

Aplicar en periodos criticos como flor, pinta o pre cosecha,
alternando con otro botriticida de diferente modo de accion.
Cantus también puede ser aplicado al aparecer los primeros
sintomas de la enfermedad en los racimos, rotandolo con
fungicidas de otro modo de accién. Realizar max 2 aplic. por
temporada.

Botrytis cinerea, Oi-
dio

Custodia 320 SC

1,5-2,0 L/ha

Aplicar desde inicio de brotacion (brotes 15-20 cm) hasta cierre
de racimos. Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada.

Oidio Azufre Mojable 450 grs/100 Lts de agua Aplicar preventivamente con brotes de 10 cm. Repetir aplicacion
Super S WP cada 14 dias. Considerar agitacion permanente del producto en
SuperAzufre la aplicacion.
Azufre Ventilado 18 - 20 kilos/Ha Iniciar aplicaciones con brotes de 20 cm. repetir cada 12 dias
Super S DP Aéreo - Terrestre segun condiciones via aérea y terrestre.
SuperAzufre
Nutricion Zn, Mgy N Defender Zinc+ 0,5-0,7 L/ha Cada 7 dias desde brotes 5 cm de largo.
e Gl =) Defender Magnesio ~ +2-3 L/ha
+ Nitroslow +3-5 L/ha
Calidad de racimos  Citogrower 1 L/ha Desde brotes de 10-20 cm, repetir a los 7-10 dias.
(uva de mesa)
(Des(?rrollo antiestrés Drin 1-2 L/ha Desde ruptura de yemas, ante condiciones de bajas temperaturas.
uva ae mesa
Mejorador de suelo  Humic Total 3-5 Kg/ha 2-3 aplicaciones hasta completar 10-15 Kg/ha.
(uva de mesa)
Regulador de Creci-  Fitobolic 1.0-1.5Lt/ha Regulador de crecimiento a base de extractos vegetales de accion
miento (uva de mesa) hormonal con elevada actividad citocinica , macro y micro nutrientes
y 9 % aminoacidos esenciale. Fitobolic logra un calibre mejor y
mas uniforme mejorando la calidad de la fruta.
Bioestimulante y Re-  Biotron Plus 300 - 500 cc / hL Bioestimulante, con macro y micronutrientes y sustancias humicas,
gulador de Creci- Biozyme TF 1.0-2.0Lt/ ha disefiado para ayudar a los cultivos a superar condiones de estrés
miento (uva de mesa) y estimular crecimiento vegetativo. Regulador de crecimiento a
base de extractos vegetales de acciéon hormonal con elevada
actividad citocinica, Biozyme TF logra un calibre mejor y mas
uniforme mejorando la calidad de la fruta.
Mildiu (Plasmopa- Biocopper 56 20 L/ha Aplicar con brotes 3-4 hojas, repitiendo hasta flor.Realizar 2-3
ra viticola) ' aplicaciones por temporada.
(uva de mesa)
Crecimiento de bro- Nutri Zinc (16 % 0,5-1,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. hasta inicio de
tes, cuaja Zn) 6 Bioelicitor Zinc ablandamiento.
(uva de mesa) ( 10’g% Zn +
Ascophyllum
nodosum)
Mantener Niveles Nutri Potasio (38% 2,0-4,0 L/ha Partir aplicaciones desde brote de 40-80 cms. para evitar acu-
adecuados de K K20) ¢ Bioelicitor ~ 1,0-2,0 L/ha mulacion de putrescinas.
(uva de mesa) Potasio( 36 % K20+
Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Fotosintesis ~ Nutri Magnesio (14 2,0-5,0 L/ha Partir aplicaciones desde 40-80 cm
condicién % MgO) 6 Bioelicitor 1,0 -4,0 L/ha
uva de mesa) Magnesio (11,7 %
MgO + Ascophyllum
nodosum)
Mejorar Cuaja Nutri Boro (12% B) 1,0-1,5L/ha Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias
Firmeza de bayas 6 Bioelicitor Boro
Incrementar °brix (7% B + Ascophyllum
(uva de mesa) nodosum)
Chanchito blanco,  Pyrinex 25 CS 240 cc/100 L de agua Aplicar desde cuaja, repetir a los 7 y 14 dias Comenzar las

Eulias, Polilla de ra-
cimo

aplicaciones cuando se produzca la migracion de estados
inmaduros de la plaga. Realizar hasta 2 aplicaciones por tempo-
rada con un volumen de aplicaciéon de 1500 — 2000 L de agua/
ha. Para Lobesia: Seguir recomendaciones de programa Oficial
de Control SAG. Autorizado bajo Resolucion Exenta N° 3459/2017



Especie

UVA DE MESA
y VINAS

POMACEAS

CAROZOS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Teécnicas de Octubre

Situacion

Alternativa

Recomendacion

Observacion

Trips y Chanchito Mospilan® 50 g/100 L de agua Para control de trips, aplicar en floracion, para chanchito blanco
blanco (uva de mesa) aplicar segun periodos de aparicion de la plaga. Maximo 2 aplica-
ciones por temporada. Intervalo minimo de 30 dias.
Mejorar calibre ExelMax 2 L/ha 2 It/ha junto a las aplicaciones de crecimiento de baya (AG3). Para
(uva de mesa) uso con Electroestatica (ESS), usar misma dosis (2lt/ha). En
aplicaciones dirigidas y asperjadas concentrar a 300 cc/100 It y 200
cc/100lt en aplicaciones deeping.
Botritis o Pudricion ~ Captan 80 WG 200-270 Realizar 3 aplicaciones por temporada con intervalos de 20 a 25
ris, Mildiu dias en forma preventiva segun condiciones de infeccion hasta
uva de mesa) cuaja. Mojamiento de 1.500 — 2.000 L/ha.
QOidio Apolo 25EW 30-40 cc/100 L Para Oidio, aplicar preventivamente con brotes de 5-10 cm, para
(vid vinifera) proteger nuevo crecimiento vegetativo. Aplicacion de Apolo en
inicios de flor como doble propdsito a dosis de 125 cc/100 L.
QOidio, Mildiu Silver 70 cc/100 L Aplicar con brotes de 10 a 15 cm de largo hasta inicios de flor,
(vid vinifera) como preventivo a Oidio y Mildiu.
Oidio 10 cc /1001 L Dosis para proteccion de 7 a 8 dias.
(i) Cronos 25 SC 20 cc/ 100 L Dosis para proteccion de 12 a 14 dias.
Chanchitos Blancos ~Applaud 40 SC 65-75 cc/100 L Aplicar de acuerdo a monitoreo de la plaga con buen cubrimiento.
k=) De preferencia aplicar temprano en brotacion, antes de flor, cubriendo
el tronco y follaje, de modo de impedir la colonizacion de ninfas
migratorias a los racimos.
Raleo Manzana Daglas 1,5-2% Aplicacion foliar al 50% - 70% de flor reina abierta y repetir a los
(manzano, peral) 2 dias.
Bioestimulacion total ~ Defender Algae 2-3 L/ha Desde caida de pétalos, cada 10-12 dias.
(manzano, peral)
Nutricién Defender Calcio 2-4 L/ha Cada 7 dias desde caida de pétalos.
(manzano, peral)
Bioestimulacion: Ca-  Vitalem Forte 3-4 L/ha Repetir a los 20 y 40 dias después.
libre de frutos
(manzano, peral)
Proteccion solar VP Filter 3,0-4-0L/ha Desde indice uv 8, con frutos de 15mm, repetir cada 15 dias.
(manzano, peral)
Chanchito Blanco, Mospilan® 40 g/100 L agua Aplicar un minimo de 800 gr/ha en arboles de 4 a 4,5 m de altura.
Esc. de San José Maximo 2 aplicaciones con intervalo de 25 dias.
Imidan® 70 WP Aplicar en los momentos criticos de la plaga o cuando se observen

100-130 g/ 100 L de agua
(2,0 kg/ha)

los primeros ejemplares. Imidan controla ninfas de Escama de
San José. Maximo de aplicaciones por temporada: 3

Chanchito Blanco

de los Frutales. Es-
cama de San José;
Polilla de la Manza-
na. (manzanos)

Cormoran EC

50-70 cc/100 L de agua

Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicion
de los primeros individuos, con intervalos de 18 dias, utilizando
un volumen de aplicacion de 1500 L/ha. maxima en condiciones
de alta Escama de San José presion de plaga.

Venturia
(manzanos y perales)

Oidio y Tizén
de la Flor

Captan 80 WG

Crusader

180 gr/100 L de agua

10-12,5gr/ hL

Realizar hasta 6 aplicaciones por temporada en forma preventiva
desde puntas verdes en adelante con intervalos de 7-10 dias
segun condiciones ambientales.

Fungicida sistémico con accién preventiva y curativa, para el
control de Venturia, Oidio y Tizon de Flor en Pomaceas, Frutales
de Carozo y Hortalizas. El mecanismo de accién consiste en
inhibir la sintesis del ergosterol, que es un constituyente esencial
de la membrana citoplasmatica de los hongos.

Fitorregulador
(cerezos)

Biofrut

85-17 gr/hL
12,5-25gr/ hL

Fitorregulador a base de Giberelinas naturales y extractos
vegetales, que mejora el peso del fruto, la firmeza 'y el calibre
en el cultivo de las cerezas.

Bioestimulante y
Regulador de

Crecimiento
(cerezo)

Biotron Plus
Biozyme TF

300 - 500 cc / HL
1.0-2.0Lt/ha

Bioestimulante, con macro y micronutrientes y sustancias humi-
cas, disefiado para ayudar a los cultivos a superar condiones
de estrés y estimular crecimiento vegetativo.

Regulador de crecimiento a base de extractos vegetales de
accion hormonal con elevada actividad citocinica, Biozyme TF
:og%ra un calibre mejor y mas uniforme mejorando la calidad de
a fruta.
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recomendaciones tecnicas @ coadra

Recomendaciones Técnhicas de Octubre

Especie [ Situacion Alternativa | Recomendacion Observacion

Roundup Ultra 1,5 - 3.0 Kg/lha Herbicida sistémico no selectivo de post emergencia para el control

de malezas gramineas y de hoja ancha. Por su envase no requiere
triple lavado, facilita el transporte y el acopio. Producto asociado
a BPAy certificaciones de exportacion. Gracias a la nueva tecnologia
Transorb®ll, se absorbe hasta tres veces mas rapido que otro
glifosato genérico, por lo que no es necesario agregar surfactante.

FRUTALES Malezas gramineas
y latifoliadas, anua- Max
les o perennes

Herbicida sistémico selectivo para el control de malezas gramineas,
anuales y perennes. Malezas anuales: aplicar cuando la maleza
esta en sus primeros estados de desarrollo (3-4 hojas).

Ballicas resistentes Centurion Super ~ 1,2-3.0 Lt/ha
y gramineas anua-
les y perennes

Malezas gramineas, Azote Plus 3,0-5,0 Lt/ha Herbicida sistémico no selectivo, de baja volatilidad, absorbido
ciperaces y de hoja activamente por las hojas y raices, sinergizado con Tiocianato de
amonio para el control post emergente de malezas gramineas,

ancha moni f
ciperaceas y de hoja ancha.

Control de Nordox® Super 130-200 gr/HL Fungicida bactericida en base a 6xido cuproso con alta resis-
Enfermedades 75 WG (cerezos) tencia al lavado por lluvia. Aplicar desde inicio hasta término

de caida de hojas y en yema hinchada. Se busca proteger al
arbol de los periodos de susceptibilidad provocados por heridas

naturales. No es necesario agregar aceite.

Promotor de Pilatus 3,0 It/ha Bioestimulante de origen natural que promueve un maximo
Raices desarrollo de raices absorventes para la nutricion postcosecha.




Especie

AVELLANO

ARANDANOS

NOGALES

KIWI

CITRICOS

ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Técnicas de Octubre

Situacion

Bacteriosis
(Xanthomonas
corylina)

Botritis y pudriciones
de post-cosecha

Alternativa

BIOCOPPER 56

Frontal 425 SC

Recomendacion

1,5 L/ha

130 cc/hL
(minimo 2 L/ha)

Observacion

Periodos fenoldgicos: Primera aplicacion entre 50-100% de
caida de hojas. En floracién aplicar hasta 2 veces con un
intervalo de 30 dias. En inicio de brotacion y expansién de
hojas realizar 1 aplicacion. N° aplicaciones: maximo 4. Moja-
miento: 800 L de agua/ha

Aplicar en estadios criticos (floracion y pre-cosecha). Alternar
con otros fungicidas de diferente grupo quimico. Aplicar con
volumenes de agua que aseguren una adecuada cobertura del
cultivo. Volumen de agua 1.000 L de agua’/ha. Realizar maximo
2 aplicaciones durante la temporada.

Botritis Altivo 500 SC 100 cc/hL Aplicar en estadios criticos, con condiciones predisponen@gs
para el desarrollo de la enfermedad, especialmente en floracion
y pre-cosecha. Considerar volumen de aplicacion de 1.000 L
de agua/ha. Realizar max. 2 aplic. durante la temporada.

Calibre Vitalem Forte 1,5-3,0 L/ha Desde caida de pétalos.Repetir cada 10 a 12 dias.

Proteccion solar Vp Filter 3,0-4-0L/ha

Control Botrytis y Mastercop 75-150 cc/100 L Cada 7 a 12 dias segun condiciones para el desarrollo de la

Pseudomonas enfermedad.

Desarrollo y Drin 1.0-2.0 L/ha Ante condiciones de bajas temperatura.

Antiestrés T

Cabritos y Chanchito  Imidan® 70 WP 100-130 g/ 100 L Para el control de burritos y chanchito blanco, aplicar en cuanto

blanco de agua (1,5-2,0 kg/ha) aparezcan los primeros ejemplares. Repetir segun condiciones
de re infestacion.

Proeulia spp BETK 03® 170 g/100 L agua Aplicar a salidas de invierno (inicio de brotacion) y repetir cada

15 dias hasta completar 2 aplicaciones. Luego, aplicar con fruto
pintado.Aplicar una dosis minima de 1 kg/ha, con volumen y
mojamiento entre 400-600 It/ha segun estado fenoldgico.

Polilla de la Cormoran EC 70 cc/100 L Realizar hasta 3 aplicaciones por temporada, desde la aparicion

manzana de los primeros individuos, con intervalos de 21 dias. Utilizar
un volumen de agua para aplicaciones terrestres de 2.000 L/ha.
Para aplicaciones aéreas de 15 - 60 L de agua/ha, utilizar
mojamiento menor con aplicaciones de ultra bajo volumen y
mojamiento mayor para aplicaciones convencionales.

Polilla de la Rimon 10 EC 50-70 cc/100 L de agua ~ Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros vuelos de

manzana; Polilla del adultos en la temporada hasta término de eclosion. Realizar

nogal. hasta 5 aplicaciones por temporada con intervalos de 18 dias
con un volumen de aplicacion de 2.000 — 3.000 litros de agua
por hectarea.

Peste Negra BIOCOPPER 56 1,5-2,0L/ha Aplicar desde amento recién expuesto hasta fruto cuajado,
repetir cada 7 dias. Mojamiento 1500 -2000 L agua/ ha.

Bacteriosis del BIOCOPPER 56 0,75 L/ha Biocopper ofrece un periodo de protecciéon de 30 dias por

kiwi (PSA) aplicaciones realizadas entre caida de hojas y receso invernal,
y de 15 dias por aplicaciones realizadas desde brotacion a
floracion. Mojamiento 1.000 a 1.200 L/ha, dependiendo del
desarrollo vegetativo. Puede ser aplicado 9 veces durante la
temporada, desde 80% capida de hojas hasta botén floral y en
caso de lluvias aplicar preventivamente. Autorizado bajo Reso-
lucion Exenta N° 3.853/2016

Promover desarrollo  Nitroslow 5Lt Poscosecha, repetir a los 20 dias.

vegetativo

Calibre Citofour 0,5-0,75Lthha Plena flor y 10 dias después.

Mejorador de suelo  Humic Total 5-7 Kg/ha Via riego. Completar 20-30 Kg/ha en la temporada.
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ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Tecnicas de Octubre

Especie J Situacion Alternativa | Recomendacion Observacion

PALTOS Nutricion y Fosfimax 60-40 SP  2-4 Kg/ha Se puede aplicar junto a DEFENDER ALGAE.

Defensa Fosfimax Zinc 2-3 L/ha

Desbloqueo de Daglas 10-20 L/ha Incorporar via riego, completar entre 20 y 60 litros/ha por

nutrientes temporada.

Mejorador de suelo  Humic Total 5-7 Kg/ha 2-3 aplicaciones via riego, hasta completar 20-30 Kg/ha por
temporada.

HORTALIZAS Desarrollo y Drin 1.5-2 L/ha Estimula el desarrollo y protege frente a estreses aplicar antes

Antiestrés ’ y después de bajas temperaturas.

Nutricion y defensa:  Kendal Nem 5-10 L/ha Via Riego, cada 20-30 dias, hasta completar 30 litros temporada.

dafio por nematodos

Bioestimulante y Biotron Plus 2-3 Lt/ ha Es un fertilizante foliar con efecto vigorizante y anti-estresante

Anti estrés en las plantas. Acelera la recuperacion de la planta sometidas
a situaciones de estrés (ej. hidrico, térmico, etc.).

Nutriciéon y Defensa Fosfimax 40-20 2-3 L/ha Cada 10-12 dias desde transplante.

Biestimulacion Kendal 2-3L/ha Cada 10-12 dias desde transplante, junto a Fosfimax 40-20.

antiestrés

Mejorador de suelo Humic total 3-5 Kg/ha Via riego. 2-3 aplicaciones, desde inicio de desarrollo de raices,
hasta completar 10-30 Kg/ha por temporada.

LECHUGA Esclerotinia Impulso 25 SC 720 cc/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables
para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintomas. Para aplicaciones de inmersién sumergir
las bandejas con plantines en la solucion utilizando 120 cc de
producto por cada 100 L de agua.

L n Tratamiento preventivo de inmersién: sumergir las raices de
® o

Esclerotiniosis, Bellis 100 =150 gM00 L las almacigueras pre trasplante por dos minutos y luego

botritis trasplantar. Utilizar la dosis menor en suelos sin antecedentes
o con antecedentes de baja presion de esclerotinia.

Esclerotiniosis Bellis® 0,8 kg/ha Aplicar preventivamente desde 15 dias post trasplante, mojando

botritis ' bien el follaje. Utilizar 200 a 500 L agua/ha segun el desarrollo
de las plantas. Repetir a los 10 a 15 dias segun condiciones.
En condiciones de alta presion de la enfermedad realizar
tratamientos de inmersion y al follaje.

CEBOLLA Mildia Zampro® DM 0,8 L/ha Iniciar las aplicaciones cuando las condiciones sean favorables
al desarrollo de la enfermedad. Utilizar la dosis menor y el
intervalo de 14 dias cuando hay baja presién de la enfermedad.
Emplear un volumen de agua que asegure un buen mojamiento
de todo el follaje. En plantas ya desarrolladas mojar con un
minimo de 500 L de agua/ha.

Forum ® SC 360 cc/ha Iniciar las aplicaciones cuando las condiciones sean favorables
(50 — 90 cc/100 L de agua) al desarrollo de la enfermedad. Aplicar maximo 3 veces por
temporada con una frecuencia de 10 a 14 dias.
Utilizar la dosis por 100 L cuando el cultivo esté en sus primeros
estados de desarrollo y la dosis por ha en cultivos en total
desarrollo. Emplear un volumen de agua que asegure un buen
mojamiento de todo el follaje. En plantas ya desarrolladas mojar
con un minimo de 500 L de agua/ha.

CEBOLLA Y Milditi de la Cebolla  Impulso 25 SC 0,7 L/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables

AJO para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan

los primeros sintoma.

Botritis Apolo 25 EW 0,5 L/ha Aplicar de manera preventiva al existir condiciones favorables
para el desarrollo de la enfermedad y antes de que aparezcan
los primeros sintoma.

PAPAS Tizon Tardio Shirlan 0.4-0.6 L/ha Se puede aplicar en cualquier estado del cultivo, en forma

preventiva, dentro de un programa de manejo anti-resistencia.
Por la forma de accion del producto y para el control de esporas
de indculo primario, se sugiere comenzar las aplicaciones a
inicios del cultivo, a intervalos de 7 dias, o bien al final de este,
para evitar la contaminacion de la cosecha y luego en la guarda.



ANOS

(®) COAGRA

Recomendaciones Téecnicas de Octubre

Especie [ Situaciéon Recomendacion Observacion
PAPAS Tratamiento de Vibrance 1 Liton de papas Aplicar directamente a los tubérculos semillas, asegurando el
semillas cubrimiento completo de las papas. Optimas aplicaciones se
logran con equipos de Ultra Bajo Volumen. Enfermedades
Sarna Negra
Celest 1 L/ton de papas Aplicar el producto homogéneamente sobre la superficie del
tubérculo de papa, de manera tal de asegurar la fijacion y
permanencia del producto. Optimas aplicaciones se logran
con un equipo de Ultra Bajo Volumen como por ejemplo el
Mantis Mafex 80. Enfermedades Sanra Negra, Sarna Plateada.
Rhizoctoniasis Reflect xtra 3 L/ha Aplicar dirigido al surco de plantacion al momento de la siembra
de los tubérculos, procurando no mojar los tubérculos semillas.
Reflect xtra 3 L/ha Aplicar a toda la superficie del suelo con equipos de barra e
incorporar con la ultima labor previa a la plantacion de los
tubérculos.
Malezas gramineas  Agil 100 EC 0,5-1,0 L/ha anuales Malezas anuales: Realizar 1 aplicacion cuando las malezas
anuales tengan 3-4 hojas; Malezas perennes 1 aplicacion cuando las
malezas tengan 25-40 cm de altura.
Polilla de la papa Rimén 10 EC 1,0 L/ha Comenzar las aplicaciones al aparecer los primeros ejemplares
en el follaje.
Estimulacion de rai-  pholus™ 2 L/ha Aplicar al establecimiento del cultivo para promover tuberizacion
ces y rapido estableci- y rapido establecieninto del cultivo.
meinto Soilexpert? 0.2 Kg/ha Inoculante de suelo que permite al cultivo absorver de mejor
forma nutrientes desde el suelo y aumentar productividad.
Rhizoctonia solani Acronis® 2-4 L/ha Tratamiento preventivo para proteger tallos y follaje después
de la emergencia del cultivo. Aplicar al fondo y paredes del
surco, antes del cierre de éste durante la plantacion. Acronis
también puede ser aplicado mediante equipos de aspersion
incorporados en la plantadora en el momento de la plantacion,
dirigiendo las boquillas para mojar el tubérculo-semilla y el fondo
del surco. Utilizar la dosis mayor en cultivares susceptibles y/o
en siembras repetidas de papas o donde se espera alta presion
de la enfermedad. Utilizar 150-500 L agua/ha. Aplicar una vez
por temporada.
TOMATE Polilla del Tomatey ~ Antipoda 200 EC 100 cc/hL (1 L/ha) Aplicar, segin monitoreo, al detectarse los primeros ejemplares.
INVERNADERO Mosquita Blanca Para volumenes de agua mayores de 800 litros por hectarea,
respetar la dosis por concentracion.
Polilla del Tomate, Gladiador 450 WP 40 g/hL (minimo 250 g/ha) Aplicar, segun monitoreo, al detectarse los primeros ejemplares.
Mosquita Blanca y Para volumenes de agua mayores de 800 litros por hectarea,
Trips respetar la dosis por concentracion.
Mosquita blanca Delico 100 EC 75 - 100 cc/hl (1,2 Liha) Aplicar al comenzar la actividad del insecto, sobre los estados
moviles y huevos.
Botritis Altivo 50 WP 1a1,2kg/ha Aplicar de manera preventiva, al presentarse las condiciones
favorables para el desarrollo de la enfermedad.
TOMATE Polilla del Tomate Rimon 10 EC 50-100 cc/100 L de agua Polilla del tomate comenzar aplicaciones desde aparicion de
adultos hasta termino de eclision.
Mosquita blanca Rimon 10 EC 50-70 cc/100 L de agua  Mosquita blanca aplicar previo a la aparicion de adultos.
Nematodos QL Agri® 35 6-10 L/ha Aplicar inmediatamente después de plantar y repetir cada 15
a 30 dias.Utilizar la dosis min. y el intervalo maximo de aplicacion,
en suelos con baja infestacion de nematodos o en suelos
previamente fumigados para evitar o retrasar la reinfestacion
de nematodos. Utilizar la dosis mayor y el intervalo minimo de
aplicacion en condiciones de alta presion de nematodos.
ARROZ Malezas gramineas  Molirox® +Heat® 6 L/ha + 90 g/ha Aplicar en post siembra del cultivo, cuando éste tenga entre
y hoja ancha 1 a 2 hojas y se encuentre debajo de la lamina de agua, no
expuesto a la aplicacion de herbicidas.
CEREALES Nutricion y Alga600 WG 0,5 Kg/ha Desde Inicio de macolla (Z221).
Defensa
Desarrollo y Drin 1-1,5 L/ha Aplicar al follaje desde 3-5 hojas expandidas. Estimula el
Antiestrés desarrollo y protege frente a estreses termicos.
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recomendaciones técnicas e COAé‘E°R

Recomendaciones Técnicas de Octubre

ADVERTENCIA: Las dosis y usos de los productos indicados en esta seccion, son solo referenciales. Es importante que nuestros lectores, previo a
cualquier aplicacion, verifiquen esta informacion en la etiqueta de los productos.
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A cuatro afos de su promulgacion

La Ley de contratos agricolas aun no
logra ser implementada en su totalidad

Esta ley que busca fomentar y reglamentar los contratos entre productores y agroindustria es vista como un gran
aporte al sector agricola. Fomentara la participacion de nuevos actores y reglara un terreno que estaba en tierra
de nadie. Sin embargo, hay un retraso en la ejecucion del registro on line de contratos. Por Constanza Henriquez

En la agricultura un tema recurrente es el
“tipo” de contrato que se establece entre el
productor y la agroindustria. La desconfianza y
poca seguridad en esta materia ha traido como
consecuencia que los productores no adhieran
a este tipo de instrumento, en especial porque
no se respetan.

De este modo, celebrar contratos entre ambas
partes y que estos se cumplan es algo poco
comun por estos dias en este rubro.

LA HISTORIA

La tramitacion de la Ley 20.797 que trata del
Registro Voluntario de Contratos Agricolas, se
inicié por Mensaje Presidencial en el afio 2013
durante el gobierno de Sebastian Pinera.

Segln cuenta Magdalena Matte, abogada de
Coagra, “en dicho mensaje se reforzé la idea
de que se debia privilegiar la agricultura bajo
contratos, entendiendo que esto traeria enor-
mes beneficios para toda la cadena productiva
y para el posicionamiento de Chile como po-
tencia agroalimentaria”. Finalmente la ley fue
promulgada en diciembre de 2014.

Dicha ley establece un sistema de inscripcion
voluntaria de contratos de compraventa con
entrega a plazo de productos agricolas, cose-
chados o pendientes, siempre y cuando se tra-
te de la primera transaccion entre el produc-
tor y un agroindustrial o intermediario.

En la Ley se sefala que la inscripcion de los
contratos se materializaria a través de un re-
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gistro publico electrénico, voluntario, Unico y
nacional cuya implementacion estaria a cargo
del ministerio de Economia.

En tanto, el Reglamento que entro en vigencia
en septiembre de 2016 establecié que para el
registro operara se necesitaba una plataforma
electronica. En una primera etapa se dijo que
dicho registro estaria listo para operar en el
primer semestre de este ano. Luego el minis-
terio de Economia dijo que en el mes de sep-
tiembre estaria funcionando, situaciéon que al
dia de hoy no ocurre.

EL ESPIRITU DE LA LEY

Para la abogada de Coagra,“la Ley busca forta-

LiINEA DE TIEMPO IMPLEMENTACION DE LA LEY

Se inicia la Se promulga la ley

tramitacion

En vigencia REGISTRO ;?

reglamento

lecer la operatoria de estos contratos, estable-
ciendo que una vez que se encuentren regis-
trados, deberan ser respectados por terceros,
los cuales seran solidariamente responsables
con el productor, en caso que no respeten los
contratos debidamente registrados”. A lo que
agrega,“la Ley fomenta que el productor pueda
negociar condiciones previas a la toma de de-
cisiones de las siembras que requieren de una
importante inversion, reduciendo el riesgo co-
mercial en el area agricola. Refuerza asimismo,
la importancia para las partes de contar con
certeza juridica en las relaciones comerciales
en el agro, estableciendo importantes sancio-
nes a quienes incumplan los acuerdos refleja-
dos en los contratos”.

Para el presidente de la Sociedad Nacional de
Agricultura (SNA), Ricardo Ariztia este es un
sistema “que le da prestigio al procedimiento
de contrato en la agricultura”.

Este proyecto fue impulsado y liderado por

> >
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“Por otro lado con esta Ley se le da a esta garantia mayor
formalidad definiendo los mecanismos para resolver even—
tuales arbitrajes o diferencias que pudieran haber entre
agroindustria y productor”, explica el gerente general de

Banagro.

la SNA y a juicio de Ricardo Ariztia “es una
garantia de seriedad. Habra que redactar los
contratos con ciertas clausulas que le den se-
riedad y que tengan algun tipo de sancion por
incumplimiento. Ademas de arbitrajes que evi-
ten conflictos entre los agricultores y la agro-
industria en general”.

¢ QUE SE GANA?

Para muchos lo positivo de esta Ley es que
se facilitara el acceso al financiamiento a los
productores. Asi piensa el gerente general de
Banagro José Francisco Larrain: “Una vez que
la ley esté implementada muchos clientes que
actualmente no logran levantar financiamiento
porque sus contratos no tienen el peso nece-
sario, con el registro se les va a facilitar”.

José Francisco ademas senala que “desde que
el contrato ya esté subido en el registro y la
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informacion sea publica, se le entrega la segu-
ridad a la institucion financiera de que el con-
trato que estoy financiando no ha sido cedido
a un tercero, seguridad que hoy no se tiene”.

“Por otro lado con esta Ley se le da a esta
garantia mayor formalidad definiendo los me-
canismos para resolver eventuales arbitrajes o
diferencias que pudieran haber entre agroin-
dustria y productor”, explica el gerente gene-
ral de Banagro.

Segln cuenta José Francisco para Banagro la
puesta en marcha del registro es “una tremen-
da oportunidad, ya que actualmente el 20%
del financiamiento que Banagro entrega a sus
clientes es a través del financiamiento de con-
tratos y esperamos que a partir de la imple-
mentacion de esta nueva ley, el contrato tome
una mayor relevancia en la evaluacion crediti-
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cia de cada cliente, permitiéndonos asi llegar
con este tipo de financiamiento a un mayor
numero de productores”.

Para Ariztia las ventajas estan en “tener una re-
lacion comercial mucho mas expedita, eficien-
te y amigable lo que contribuye a las buenas
relaciones en general del comercio agricola”.

Se cree que las agroindustrias mas favoreci-
das seran la de cultivos anuales como la avena,
raps, el trigo blanco, el maiz, etc. Esto porque
hoy tienen una penetracion de financiamiento
menor, en especial en aquellos cultivos don-
de hay varios poderes de compra, ya que con
esta nueva ley el financista tendra un mayor
respaldo legal sobre el cultivo financiado en la
eventualidad que el contrato no se respete. A
diferencia de los productores de frutales, que
tienen parte del financiamiento resuelto con
la misma exportadora que le anticipa al pro-
ductor parte de la liquidacion final de la fruta,
como medida de fidelizacion y asi cumplir con
sus programas.

José Francisco de Banagro declara que “en las
conversaciones que hemos tenido a la fecha
con los diferentes actores, se ha notado un im-
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portante interés en apoyar esta nueva ley en
la medida que la implementacion se haga de
manera ordenada resguardando los distintos
intereses, como por ejemplo, aquella informa-
cion que puede ser mas confidencial entre las
partes, asi se le dara mas formalidad y peso
legal a los contratos y con esto acceso a finan-
ciamiento a productores que hoy dia no tenian
la opcion de hacerlo”.

LO QUE PREOCUPA

Hay puntos que levantan alertas para algunos.
Uno de ellos es el hecho de que toda la infor-
macion del contrato sea publica y esto incluye
a terceros.

Para José Francisco Larrain de Banagro una de
las claves del éxito de esta nueva ley es que,
“nosotros como industria financiera tomemos
un rol activo empujando a que estos contratos
se registren,y para eso creemos que hay cierta
informacién que debe ser manejada de manera
confidencial, de manera de resguardar los inte-
reses de las partes”.

Junto con lo anterior una de las alertas que
han surgido es que el precio que se establezca

www.arysta.cl
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en el contrato debiera ser publico. Ante esto
la abogada de Coagra declara lo siguiente:
“Efectivamente un tema sensible es el de dar-
le publicidad a los precios de los productos,
pero en la discusion parlamentaria prevalecio
la idea de que el precio, o el mecanismo para
determinarlo, no es parte de la informacion
que debe hacerse publica en el registro”.

Por su parte el presidente de la SNA Ricar-
do Ariztia explica que el Registro no obliga a
publicitar el precio como monto determinado
sino que “precio se entiende como cualquier
formula que establece como se va a obtener
el precio final. Llamese bolsa, precios interna-
cionales, entre otros.

Siempre hay formulas que determinar un pre-
cio y eso es lo que tiene que estar establecido
en el contrato”.

La escasa difusion también es una arista que
se ha criticado. Se dice que hay escaso conoci-
miento por parte de los diferentes gremios a
lo ancho y largo de nuestro pais.

En un reportaje de marzo de este ano en la
Revista Campo de El Mercurio el ministerio

Quieres producir mejores
cerezas: Esta es la formula...
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Magdalena Matte, abogada de Coagra.

de Agricultura explicé que el contenido de la
ley se expondra en las mesas de los diferentes
rubros que coordina el ministerio y que habia
que evaluar una difusion mas masiva.

>>
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“En una primera etapa se dijo que dicho registro estaria
listo para operar en el primer semestre de este afio. Luego
el ministerio de Economia dijo que en el mes de septiembre
estaria funcionando, situacion que al dia de hoy no ocu-
rre”, sostiene el presidente de la SNA Ricardo Ariztia.

EN ESPERA

El ultimo plazo que el ministerio de Economia
dio a conocer publicamente para la implemen-

tacion del registro fue septiembre de este ano.

Sin embargo a la fecha alin no hay sefales de
que esto en el corto plazo esté operativo.

“En una primera etapa se dijo que dicho re-
gistro estaria listo para operar en el primer
semestre de este ano. Luego el ministerio de
Economia dijo que en el mes de septiembre
estaria funcionando, situacion que al dia de hoy
no ocurre”, sostiene el presidente de la So-

ciedad Nacional de Agricultura Ricardo Ariztia.

Ricardo detalla que la licitacién del reglamento
se hizo en junio de este afno a través de Merca-
do Publico. “Se presentaron algunos reclamos
al respecto y el hecho es que todavia no se tie-

ne claridad sobre el futuro de esta licitacion”,
explica. A lo anterior agrega, “el ministerio de
Economia quedé a cargo de la implementacion
del registro. Para ellos no debiese ser un tema
engorroso porque no son cientos de miles de
contratos agricolas”.

El ministerio de Economia consultado sobre la
implementacion del reglamento comenté que
la Ley de contratos no es un tema que com-
peta a este ministerio. En tanto el ministerio
de Agricultura tampoco se refirié al tema. A
pesar de todo Ricardo Ariztia sigue optimista
respecto al funcionamiento del reglamento.“Es
un proceso que demorara un tiempo conocer-
lo y tomarle confianza.Va a haber una marcha
blanca, que espero sea menor a todo este pro-
ceso dilatorio que ha tenido la formacién del
reglamento y las licitaciones”.

* Elagro es nuestro campo .

Mucho mas en mbg.cl

Santa Marta 1600, Maipu - Santiago—Chile
+56 2 2947 4000 - info@mbg.cl
www.marienberg.cl
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Linea Semillas y Fertilizantes en Coagra

Proveedores de excelencia para cultivos
altamente productivos

Con mas de 50 afios de historia, la linea de Semillas y Fertilizantes de Coagra ha ido creciendo organicamente
con la compafiia. Para esto, han realizado un gran trabajo con destacados proveedores y marcas de la industria
para ofrecer a los clientes los mejores productos y soluciones que permitan obtener cultivos de excelente calidad

y rendimiento.

Es un hecho que quienes no se actualizan en
la industria, eventualmente desaparecen. En
el caso de las semillas y fertilizantes no hay
excepcion. Por tal motivo, los proveedores
de Coagra estan periodicamente realizando
lanzamiento de nuevos hibridos y constante-
mente prueban productos que satisfagan los
requerimientos de los cultivos de los clientes.

Sin embargo, por mucho que exista una gran
motivacion por actualizarse constantemente,
cada innovacién implica ahos de trabajo en
ensayos, pruebas e introduccion para lograr
productos de excelencia que se puedan aplicar
en el mercado masivo. “Son al menos cuatro
anos de repeticiones de ensayos en distintas
zonas geograficas para ver la adaptabilidad y
rendimientos de los hibridos para sacar una
semilla al mercado comercial”’, comenta Dra-
gan Vajovic, gerente de la Linea de Semillas y
Fertilizantes de Coagra. En general, se trata de
hibridos que se pueden adecuar a distintas zo-
nas y cumplen variadas funciones. Por ejemplo,
en el caso del maiz, se puede tratar de una
semilla de grano con la caracteristica de tener
periodo mas corto de produccion, que per-
mita sembrarla mas tarde y sale con menos
humedad al momento de cosecha.

Cada proveedor de Coagra es elegido de
acuerdo a su experiencia y participacion de
mercado, ademas de que la calidad de sus pro-
ductos sea optima y validada con excelentes
resultados. También se realiza una evaluacién
de su capacidad patrimonial para responder en

Dragan Vajovic, gerente de la Linea de Semillas y Nutricion Vegetal de Coagra junto a su equipo de trabajo.

caso de algun riesgo por responsabilidad civil
ante un reclamo de calidad de las semillas o
fertilizantes que proveen a Coagra.

Ademas, es muy importante la labor en con-
junto que realice la marca con el distribuidor,
esto implica trabajo de marketing, apoyo zonal

y equipo de la empresa en terreno apoyando
en la colocacion de los productos, entre otros.

Actualmente, Coagra cuenta con 27 provee-
dores de semillas, varias de estas se producen
directamente en Chile y otras son importadas
integramente al pais por los mismos provee-



J ANOS

(®) COAGRA

. “Son al menos cuatro anos de repeticiones de ensayos en
distintas zonas geograficas para ver la adaptabilidad y ren—
dimientos de los hibridos para sacar una semilla al mercado
comercial”, comenta Dragan Vajovic, gerente de la Linea de
Semillas y Fertilizantes de Coagra.

dores. Coagra destaca especialmente en la
venta de semillas de maiz con mas de un 30%
de participacién de mercado y un 10% en el
caso de las forrajeras, especialmente, en las su-
cursales de la X Region.

En fertilizantes, que involucra a granulares y
solubles, sin considerar enmiendas, Coagra
participa en un 13% del mercado en la zona
que abarca desde laV a la X Region. Cuentan
con |5 proveedores, los cuales dan soporte
con sus zonales en cada sucursal para apoyar
técnicamente la venta y visita a los clientes.“En
el dltimo tiempo hemos visto como los pro-
veedores agregan valor a sus productos. Por

ejemplo, les adicionan materias primas a los ni-
trégenos para generar una lenta nitrificacion y
asi evitar las perdidas por lixiviacion.Todo eso
para mejorar el efecto residual del nitrogeno y
uso por parte de los cultivos en mas de 80%”,
comenta Vajovic.

Ademas del trabajo con los proveedores, la
linea de Semillas y Fertilizantes de Coagra rea-
liza una serie de actividades como los semi-
narios técnicos de maiz que se llevan a cabo
todos los anos en distintas zonas del pais. Solo
el 2017 reunién a mas de 1000 clientes.A esto
se suman reuniones locales, donde se entregan
herramientas relevantes de cultivo y varieda-

TENGALO PRESENTE
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SIEMPRE
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des para los productores, un trabajo que se
desarrolla en conjunto con los proveedores y
asesores externos.

El equipo de trabajo de la linea se encarga de
dar soporte diariamente a las sucursales, pre-
ocupandose del abastecimiento y traslado de
productos, administrando precios en sistema,
informando existencias y quiebres de stock,
dar respuesta a consultas y requerimiento de
los vendedores, esto ademas de relacionarse
con los proveedores para confeccion y envio
de ordenes compras o cualquier informacion
que requieran de la compania.

“Hay que destacar el compromiso de cada uno
con Coagra, son pilares fundamentales para el
éxito de nuestro trabajo”, comenta el gerente
de la linea sobre sus colaboradores.

PROYECCIONES

Dentro del presupuesto anual de ventas de
cada sucursal y vendedor de Coagra, se incluye
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uno exclusivo de ventas de la linea de semillas
y fertilizantes. Dragan, junto a su equipo, son
los encargados de velar para que los productos
que solicita el cliente se encuentren en cada
sucursal. Este trabajo es sumamente delicado
en esta linea de trabajo que debe lidiar con la
variabilidad de los cultivos, algo especialmente
volatil en el caso de las hortalizas y cereales
como trigo y maiz. Para esto, cuentan con un
historico de ventas e informacion del mercado
que se nutre a través de los mismos vendedo-
res de Coagra en terreno que tienen el con-
tacto con los clientes y con los proveedores
de la linea.“A pesar de los datos histéricos, los
anos han ido cambiando mucho de acuerdo a

la evolucion de los precios del mercado final.

Esto detona que haya menor demanda de un
producto especifico y ahi hay que estar muy
atento a no cometer el error de tomar posi-
cion y quedar con stock de productos porque
no hay salida de colocacion”, asegura Vajovic.

Seguln lo que comenta Dragan, el tema de los
cultivos es muy ciclico.A modo de ejemplo, de
acuerdo a lo observado hasta la fecha, la cebo-
lla tuvo una notable caida en los precios este
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afo, por el exceso de produccion. En ese caso,
aunque la venta de semillas de ese cultivo fue
muy buena para Coagra el 2017, hay que tener
mucho cuidado en el presupuesto del proxi-
mo afo porque es probable que se demande
menos. En el caso del trigo disminuyeron las
ventas el 2017 y el maiz, aunque estd en ple-
na siembra, se vislumbra una mantencion del
mercado o leve caida. Sin embargo, el raps y la
avena crecieron este ano. Ese es el panorama
que se ve a la fecha, pero alin quedan muchas
variables que puedan influir para determinar
las proyecciones definitivas de siembra para el
afio 2018.

A pesar de estos vaivenes, de todas maneras
hay una estructura clara de los principales cul-
tivos por zona del pais, los cuales no suelen
sufrir grandes cambios de un afo a otro. En
la V Region, se centran las hortalizas donde
destaca el tomate como el principal. En la Re-
gion Metropolitana, también las hortalizas son
masivas y la cebolla es muy requerida. También
empiezan las siembras de maices. Entre laVI y
VIl Region disminuyen las hortalizas, pero se
posicionan los maices y trigo. De la VIl a la

XIV contintian el trigo, la avena, el raps, los mai-
ces para grano Yy silo. De Temuco al sur cobran
relevancia las forrajeras. En el caso de estas
Ultimas, se ha visto un mercado a la baja en
las dltimas dos temporadas. Por ejemplo, en el
caso del ano 2017 bajaron las ventas de forra-
jeras debido, principalmente, a las favorables
condiciones climaticas que ayudaron a man-
tener un adecuado abastecimiento de pradera
para el ganado.

En el caso de los fertilizantes se ha produci-
do una baja en las ventas para cultivos, basi-
camente mezclas NPK y se ha generado un
incremento en fertilizantes solubles que van
dirigidos a frutales, dado la mayor superficie
plantada y huertos entrando a produccion.
“Debido a los buenos resultados en algunas
especies de frutales, hemos observado que los
clientes aceptan recomendaciones técnicas y
estan dispuestos a usar productos de mayor
tecnologia”, comenta Dragan. En cuanto a los
fertilizantes y mezclas liquidas, lentamente se
han ido introduciendo al mercado en las ulti-
mas temporadas, debido a la facilidad y simple-
Za en su uso.

-
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Dow y Dupont concretan fusion y
comienzan a conformar nueva compania

El 31 de agosto de 2017 fue la fecha en que las empresas Dow y DuPont dejaron de operar en la Bolsa de Nueva
York como entidades independientes. Esto implico el inicio de una nueva compafia que, durante los proximos
18 meses, se mantendra en un periodo de transicion estableciendo su nueva estructura.

EI mercado de semillas y agroquimicos se
esta enfrentando a muchos cambios en el ul-
timo tiempo. Casos como la adquisicion de
Monsanto por parte de Bayer y de Syngenta
por Chemchina, son sélo algunos ejemplos. Su-
mandose a esta tendencia mundial que busca el
fortalecimiento de las empresas en el rubro, es
que las empresas The Dow Chemical Company
(“Dow”) y E.I. Du Pont de Nemours & Company
(“DuPont”), se fusionaron y adquirieron el
nombre provisorio de “DowDuPont™”, con
tres divisiones: Agricultura, Ciencia de los Ma-
teriales y Productos Especializados.

Se trata de dos de las compafias mas impor-
tantes en la entrega de soluciones agricolas en
el mundo y esta alianza las posiciona dentro de
las tres primeras. Ambas son de origen nor-
teamericano con amplia presencia en otros
paises del mundo. Ademas, son empresas con
mucha experiencia, por un lado, DuPont cuen-
ta con mas de dos siglos de historia y, por
otro lado, Dow tiene mas de 125 afios.“Si bien
nuestra herencia colectiva y su fuerza son im-
presionantes, el verdadero valor de esta fusion
radica en la creacién prevista de tres potentes
industrias que definiran sus mercados e impul-
saran el crecimiento en beneficio de todos los
interesados. Nuestros equipos trabajan desde
hace mas de un afno en la planificacion de la
integracion y, a partir de hoy, tendremos la
oportunidad de ejecutar esos planes con la in-
tencion de completar las separaciones lo mas
rapido posible”, asegurd Andrew Liveris, Presi-
dente Ejecutivo de DowDuPont.

La gran particularidad de la nueva estructura
es que “DowDuPont™” actuara como un hol-
ding que albergara a tres empresas:Agricultura,
Ciencia de los Materiales y Productos Especia-
lizados. Estas trabajaran de forma independien-
te unas de otras, pero sujetas a la aprobacion
de la Junta Directiva y de cualquier aprobacion
regulatoria. Actualmente, se esta trabajando
en esta division para que cada una tengan sus

Se trata de dos de las compafias mas importantes en la en—
trega de soluciones agricolas en el mundo y esta alianza las
posiciona dentro de las tres primeras.

propios procesos, personas, activos, sistemas y
licencias para operar independientemente de
la empresa matriz. “DowDuPont es una pla-
taforma de lanzamiento para tres companias
fuertes que estaran mejor posicionadas para
reinvertir en ciencia e innovacién, resolver
los desafios en constante evolucion de nues-
tros clientes y generar retornos a largo plazo
para nuestros accionistas” aseguro, Ed Breen,
CEO de DowDuPont, quien ademas agregd
que: “con un enfoque claro, una visibilidad del
mercado y una Investigacion y Desarrollo mas
productiva, cada empresa futura estara equi-
pada para competir con éxito como lider de
la industria”.



En el caso de Agricultura — empresa que ten-
dra su sede en Wilmington, Delaware, Estados
Unidos - se cuenta con la experiencia y po-
sicionamiento en el mercado de DuPont Pio-
neer, DuPont Crop Protection y Dow AgroS-
ciences, cuyos programas de investigacion se
complementan a la perfeccion. Esto permitira
que la nueva compaiiia agricola se posicione
para resolver los desafios mas complejos a
través de una mayor variedad de soluciones
innovadoras, lo que significa:

* Una linea de productos mas completa con-
formada por semillas, eventos biotecnologicos
y proteccion de cultivos para ofrecerle flexibi-
lidad operativa y gestion de riesgos.

* Nuevos productos innovadores que lo ayu-
den a aumentar la productividad y rentabilidad.

* Mayor innovacion en el andlisis de datos, agri-
cultura de precision, eventos biotecnologicos y
nuevas tecnologias prometedoras, respaldados
por el conocimiento y experiencia de nuestra
gente.
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Durante este periodo de transicion, que se espera demo-—
re 18 meses, los clientes podran continuar adquiriendo sus
productos como lo han hecho antes con las marcas que ya
reconocian, sin afectarles en sus adquisiciones cotidianas.

Al establecerse la fusion, Verénica Maldonado
asumié el cargo de Lider del Area Comercial
de la division agricola y sera la encargada de
encabezar el proyecto en toda la Regién Oes-
te, que involucra a Chile y el oeste de Argenti-
na por las similitudes productivas de esas zo-
nas. Trabaja en Dow AgroSciences desde hace
22 ahos en distintas funciones y desde 2015
como Directora Comercial en Chile. Comenta
que Coagra es un cliente estratégico que co-
mercializa producto para la proteccion de cul-
tivos de Dow AgroSciences y Dupont, como

también la linea de semillas de DuPont Pioneer.

Dow AgroSciences logré ventas anuales para
el 2016 a nivel mundial de $6.2 billones de do-
lares. Hoy, con estos cambios, se espera am-

pliar la oferta de productos para los clientes,
complementando las ventajas de Dow AgroS-
ciences y Dupont en la industria, con presencia
en 130 paises actualmente. Entre los produc-
tos de este portafolio se encuentra semillas de
alfalfa, canola, cereales, maiz, trigo y soya, entre
otros. A esto se suman herbicidas, fungicidas,
insecticidas, etc. La fusién se traduciria en
mayor inversion en innovacion de productos
que satisfagan oportunamente las necesida-
des de los clientes. Durante este periodo de
transicion, que se espera demore |8 meses,
los clientes podran continuar adquiriendo sus
productos como lo han hecho antes con las
marcas que ya reconocian, sin afectarles en sus
adquisiciones cotidianas.
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Bobina de Alambre Recocldo para Enfardar

Con mas de 35 afos de experiencia en el
sector y 25 aios en el mercado CHILENO

Alambres y Trenzas de Acero Simple y Triple Galvanizado
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SE TRATA DE UNA INDUSTRIA MILLONARIA EN ESE ESTADO

Incendios en California arrasan vinedos
y golpean acciones de productores

El siniestro podria afectar al
sector durante varios anos.

Una ola de incendios asold al norte de Cali-
fornia, provocando una tragedia humanitaria
con once muertos y mas de 20 mil personas
evacuadas.

Pero el desastre también tuvo impacto sobre
diversas industrias, y particularmente en la
emblemdtica region vitivinicola del norte del
estadoyel turismo que gira en torno a las vinas.

Segtin un reporte de NBC News citado por
Bloomberg, el siniestro podria afectar al sec-
tor durante varios anos. Las acciones de las
principales vinas de Estados Unidos cayeron
a medida que se conocia la magnitud de las
pérdidas, mientras que los titulos de los pro-
ductores chilenos muestraron fuertes avances.

Millonarios dafos

Laindustria atrajo 23,6 millones de visitantes
y generd USS 34.100 millones en ventas mino-
ristas en Estados Unidos en 2016, segin Wine
Institute. Los valles de Napa y Sonoma son
los productores de los vinos de mayor calidad
y fama del pais.

“Estamos todos en shock y tratando de
ayudar a nuestros companeros productores
y vecinos en todo lo que podemos’, dijo Heidi
Soldinger, vocera de los vinateros del valle de
Napa, a Bloomberg.

Los casi 20 incendios se extendieron a través
delasregiones del norte del estado, quemando
mas de 115.000 acres, segin el Departamen-
to Forestal y de Proteccién de Incendios de
California.

Cerca de 1.500 estructuras comerciales,
residenciales e industriales fueron destruidas.

Vino de alta calidad

La temporada de cosecha en Sonoma y Napa
estaba casi terminada, dijo Daniel Sumner,
profesor de Agricultura de la Universidad de
California. Sin embargo, los incendios pudi-
eron danar las uvas que no han sido recogidas
y destruir parras e instalaciones, comento.

“Con toda seguridad va a tener un impacto
significativoy substancial en la industria de los

vinos de alta calidad’} concluy6 el académico.

Jennifer Putnam, director ejecutivo de Napa
Valley Grapegrowers, dijo que 80% de la pro-
duccién ya habia sido cosechada.

OCTUBRE 2017

“Estaibaa ser una semana importante. Una
gran cantidad de la fruta que todavia estaba en
lavid es cabernet de alta calidad’, reconocio.

Impacto en la bolsa

Las acciones de las empresas reflejaron
el impacto. El lunes 10 de octubre, en plena
emergencia, los titulos de Constellation
Brands, la mayor productora de vinos de Es-
tados Unidos, cayeron 0,9% tras anunciar que
se vio obligada a cerrar sus salas de ventas
en Napa y Sonoma.

Los papeles de Treasury Wine , por su parte,
retrocedieron 1,4%. La firma dijo que habia
sufrido un dafo limitado a sus infraestruc-
turas y sitios, aunque reconocié que todavia
tiene acceso limitado a los sitios afectados.

Por su parte, las chilenas Santa Rita y
Concha y Toro registraron fuertes alzas en
la jornada siguiente.

: PROMEDIO SEMANA © o, PROMEDIO
! VAR

ESPECIFICACIONES US$/TON. METRICA b oo b . : SEPTIEMBRE ‘;ﬁ'R
;18 : 19 © 20 :ANTERIOR: ACTUAL : 1 2016 2017

AVENA WHITE NO. 2 FOB CHICAGO, USA 18446: 18567: 185841 182,83 183431  033: 11752 16546 40,79
POROTO SOYA, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES, ARGENTINA 380,000 380,00 37800: 38000 37950:  -0,13: 39564 37848 -434
POROTO SOYA YELLOW NO. 2, FOB CHICAGO, USA 36165: 362481 359,63  36253: 361,950  -06: 35539 35412 -0,36
RAPS CANOLA CANADA 396,94 401,54 402,500 398931  399,65: 0181 35332 40031: 1330
SORGO, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES, ARGENTINA 12500; 12500: 12500 12600 12575 0201 157,00: 129,00 -17,83
ACEITE SOYA CRUDO, ILLINOIS, USA 722,67: 731,93 739211  72835: 730,520 030 71836 757,49 545
ACEITE SOYA CRUDO, FOB CHICAGO, USA 736,56: 74582: 753,101 740,861  74331: 033: 722,740 755841 458
ACEITE SOYA CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 881,32: 878,02 893491 882,83 88497 024 837,020 892280 6,60
ACEITE SOYA CRUDO EXPORTACION, FOB B. AIRES 772,00:  778,00: 77800:  77533: 776001 009 75232 77924 3,58
ACEITE MARAVILLA CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 780,00: 782,50: 775001  78563: 783,50:  -027: 82364 809,52 -171
ACEITE MARAVILLA CRUDO, EXPORTACION FOB BUENOS AIRES 755000 75500: 75500:  75333: 753,75 006 773411 754,19 2,48
ACEITE RAPS CRUDO, FOB ROTTERDAM, HOLANDA 88249 88627: 893491  886,67: 883,03 015 84946 888,67: 4,62
ACEITE MAIZ CRUDO A GRANEL, MIDWEST, USA i 8673 82673 82673 82673 82673 000: 101413 82673: -1848
ACEITE MAIZ REFINADO, MIDWEST, USA P 1069241 1.069,2411.069,24:  1.069,241 1.069,24' 0,00: 1.22356: 106924 -12,61
AZUCAR REFINADA, NRO. 5, LONDRES, M.CE. i 370300 37,800 36880  369,85: 369,641  -006: 569,55: 369,30: -3516
TRIGO PAN EXPORTACION, FOB PUERTO ARGENTINOS 18500 18500 18500: 18500 18500: 0,00 20091: 18495: -794
TRIGO SOFT RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO 189,23 18840 187761 191,030 189,60:  -0,75: 18488: 18997: 275
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (12% PROTEINA) 225241 22754 22882  227,65: 227,220 019 19647: 23052i 17,33
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (11,5% PROTEINA) : 221,57: 22386: 22515:  223,97: 22355:  -0,19: 19344: 22615 1691
TRIGO HARD RED WINTER NO. 2, FOB GOLFO (11% PROTEINA) 219730 222,030 223311 222141 221711 0,19 191,60 22432 17,08
MAIZ AMARILLO, FOB ROSARIO/BUENOS AIRES 149,000 149,000 148000 149000 14875:  -0,17: 170,64 150,14 -12,01
MAIZ YELLOW NO. 2, FOB GOLFO 157,88: 158,081 15631:  15875: 15820  -035: 16484: 15775 -4,30
MAIZ YELLOW NO. 3, FOB GOLFO i 156,88 157080 15531  15775: 157200 035 163841 15675 4,33
ARROZ WHITE ELABORADO 5% GRANO PARTIDO, FOB BANGKOK 392,001  394,00: 39400  39500: 39280  -056 38582 399,000 3,42
ARROZ WHITE ELABORADO 10% GRANO PARTIDO, FOB BANGKOK :  386,00:  388,00: 383,00 389,001 38680  -057: 382,82 39276 2,60
ARROZ WHITE ELABORADO 15% GRANO PARTIDO, FOB BANGKOK : 385,00 386,000 386,000  386,80: 38540  -0,36: 382,680 391,480 2,30
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